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Gracias a su tarjeta CEPSA STAR, disfrute de:

@ Un control total de la gestion de sus gastos.

@ La posibilidad de limitar el gasto y los productos

que con ella se pueden abonar.

w. | del ano.

Si adn no la tiene, solicitela llamando al 902 322 110, nuestro teléfono de atencion 24 horas.

Si ya es titular de una Tarjeta CEPSA Star, pero no esta asociada a un cédigo PIN, pdngase en contacto

con nosotros en el 902 322 110, y en breve le enviaremos su nueva Tarjeta CEPSA STAR con cédigo PIN.

Y ‘

Www.cepsa.com

@ Asistencia en carretera las 24 horas, los 365 dias

iQué necesitas?
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Editorial

Colegiaciéon

Finalizado el proceso
€I€Ct0fal, es mi obligacién y deseo

dirigirme a todos los compafieros para

FRANCISCO PEREZ MORON
PRESIDENTE

hacerles llegar mi doble agradecimiento:
en primer lugar porque hayan vuelto a
depositar su confianza en mi persona para seguir dirigiendo la nave
colegial, y por otro lado agradecerles el interés y colaboracion mostra-
do durante el calendario electoral para cumplir con todos los precep-
tos establecidos en este sentido. Hecho el agradecimiento, ademas
sincero, tengo que hacer constar que habiendo sido el apoyo recibido
suficiente y generoso, me hubiese gustado haber podido contar con
mas presencia de compafieros interesados en compartir la experiencia
directiva de nuestro Colegio, cosa que espero ocurra en proximas
convocatorias por el bien y la salud de nuestro colectivo.

Asi pues, procede dar la bienvenida a Don Alonso Fernandez
Martinez quien viene a ocupar el lugar dejado en la Junta por Don
Fernando Cansino Lépez a quien agradecemos su colaboracion en
estos ultimos afios. Esta incorporacion y algunos cambios en la ocupa-
ci6n de cargos ha sido el resultado de esta tltima reestructuracioén, con
la que espero (esperamos), poder cumplir con las expectativas y las
necesidades mas acuciantes de nuestra profesion.

Bienvenidos a unos, gracias por todo a otros y paciencia y colabo-
racidn al resto, cuestiones que me seran necesarias en esta nueva etapa,
que se nos presenta dura y complicada y en la que espero no defrau-

dar a nadie.
: .
/ [ AN B A A BV B | [ A4
Editorial Servicios Colegiales
1 Firma del Presidente 5-10  Servicios Colegiales
6  Helvetia Seguros
Secciones 24  Acuerdos de Colaboracion
7  Seccién 92 “Textil”
Colaboraciones
Asesorias 17 A mi Padre
14-15  Asesoria Fiscal 18  Revalorizacién del Ahorro
16  Asesoria Informatica 19  Dubrovnic.
20 Apolo
Vida Colegial 22  In Memorian

2 Junta de Gobierno

3  Actividades y Actos Colegiales Club Nicolas Fontanillas

4 Fiesta Patronal 23  Manteniendo el Ritmo.
12-13  Dia del Agente Comercial

Colegiacion, la Revista Informativa del Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla y Provincia,
\ no se solidariza necesariamente con las opiniones expuestas en los articulos firmados.
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Viaa Colegial

COMPOSICION DE LA JUNTA DE GOBIERNO
Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla

Presidente Vicepresidente
D. José D.

D. Francisco Gomez-Herran

Pérez Mordn de la Fuente

242

Secretario: D. José Tesorero: D. Fernando Contadora: D* Gracia
Manuel Pozo Indiano Romero Sanz Gomez Reina
Vocal 1° Vocal 2° Vocal 3°
D. Julio D? Candelaria
D. Manuel Lechado Yanez
Lopez Morales Vargas Séanchez
o Vocal 6°
Vocal 4° Vocal 5
D. José M. D. Enrique D. Alonso
Garcia-Rayo Ramirez Flores Fernandez
Laynez Martinez
Vocal 7° Vocal 8° Vocal 9°
D* Olga M* D. Manuel D. Jaime Pérez
Rodriguez Fuentes Lloret
Gonzalez Romero
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Vida Colegial

Colegiaciéon

PRESENTACION DEL NUEVO SECRETARIO

eridos companeros, permitanme que me
presente; como Agente Comercial quiza no lo
necesite ya que entre otras cosas vengo forman-
do parte de la Junta de Gobierno de nuestro Cole-
gio, colaboro desde hace tiempo con la edicion de
nuestra Revista Colegiacion y siempre estuve y
estoy dispuesto para lo que me encargue el Cole-
gio. Tal vez por este ultimo motivo acepté la
propuesta de nuestro Presidente para ocupar el
cargo de Secretario de la Corporacidn, y es desde
este nuevo cargo desde donde me quiero presentar
a ustedes, quiero que sepais que me tenéis a vues-
tra disposicion para cualquier cosa en la que

entendais pueda ser 1util, asi como espero poder
cumplir con el encargo encomendado a mi
persona.

No es mi intenciéon cambiar nada, no pretendo
traer aires ni nuevos ni viejos, simplemente
pretendo ayudar a mi colectivo y procurar que la
corporacion a la que pertenecemos aunque enve-
jezca, salga fortalecida de su pasado, no se fosili-
ce sino que siga viva y sepa adaptarse a la reali-
dad actual con la ayuda de todos y el respeto a su
historia.

José Manuel Pozo Indiano

a@mTEE  Imdgenes Vida Colegial

Conferencia en el Colegio de Graduados Sociales, en la
imagen miembros de ambas directivas y el ponente
Excmo. Sr. Juan del Rio Martin

El Presidente Sr. Escudero y el Secretario Sr. Mena
de la Junta Electoral, reunidos el dia de la
Proclamacion de Candidatos a las Elecciones de
nuestra Junta de Gobierno.
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FIESTA ANUAL DE LOS AGENTES COMERCIALES
CON MOTIVO DEL DiA DE NUESTRA PATRONA

¥ PROGRAMA DE ACTOS 2010 ¥»

Viernes dia 17 de Diciembre

A las 19,30 horas:

VI Pregoén de Navidad, organizado por el Club Nicolds Fontanillas,
que correra a cargo de la Iltma. Sra. D* Encarnacion Navarro, Presi-
denta del Ateneo Cultural y Solidario. Contaremos en el transcurso del
mismo con la voz de nuestra Colegiada de Honor D* Paquita
Gomez, el acto tendra lugar en nuestra Sede Social en la ¢/ Orfila n° 9.

Sébado dia 18 de Diciembre

A las 10°00 horas:

Oftrenda floral a la Santisima Virgen.

Solemne Misa de Accion de Gracias en honor de nuestra Patrona, la Santisima Virgen de la Esperanza

Macarena en su Basilica.
000000000000 0000000000000000000000000000000000000000000000 009090900

Cestas de empresa, cestas de regalo.
Se |lo preparamos a su gusto.
S despemant en Sewitlea
Vinos, viandes y especinlidades
C/ Amador de los Rios, 35
41003 SEVILLA
Tf. 954 06 45 69 - sudespensaensevilla@hotmail.com

- Quetas del casar

= esos de avela

- Qe an acete

= Conservas camibados

- Lometvan artesanas de
BAABATE

= Porto mulfos

= El pereras|

= Mgt msried- armoces

= Paté de pestado

= Patd e caza

= tamdn ibérico bellota D.OL

- Faleta Ibérica beflota

= Chacinas ibésicas

= Chacinas de caza

=\Vinagres amomatizados

EAERNES ORI GE - Tallarines ecobagicos
LS ANGELES- MONTELLAND - Aguia de SEVILLA

= Vimoes artesancs

- Bodeda reserva

= Licares

- Sejeccidn Calé gourmet mundo
- Saleccitn Té e infusiones
- Pasteleria andahes|

= Especias

- el apicoda sabores

= Mermeladas con ¥ sinarucar

- Canservas de cerazas y castanas
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Secretaria

Colegiaciéon

L LOTERIA NACIONAL - SORTEO DE NAVIDAD

0697

El portador juega la r:nll(hdv en rI niimero arriba
expresaco, del sorteo, in# gue se celebrard en Maddid, e dia

22 de Diciembre de

Como es tradicional, nos complacemos en
comunicarle que tenemos a su disposicion las
participaciones de LOTERIA para el préximo
sorteo de NAVIDAD, al precio de cinco euros
cada una, cantidad que se juega integramente,

es decir, SIN RECARGO, habiéndonos corres- ' "N'° 00001

pondido en suerte el NUMERO 06975.

Estas participaciones puede adquirirlas en
las oficinas del Colegio, o si su domicilio se encuentra alejado de nuestra sede social, mediante envio
de cheque nominativo o giro postal, rogandole que el importe se ajuste a fracciones de 5 €. Las parti-
cipaciones solicitadas le sera enviadas por correo certificado.

Si esta interesado en obtener algunas participaciones, hagalo a la mayor brevedad en evitacion
de que mas tarde no podamos atender su solicitud porque se hayan agotado, ya que NO SERAN
RESERVADAS telefonica ni personalmente.

TARJETA CEPSA AL SERVICIO DEL COLEGIADO
IMPORTANTES DESCUENTOS

CEPSA-STAR

DESCUENTOS EN GASOLINAS, GASOLEOS Y CON RAPPEL DE CONSUMO

Por una cuota anual de 3 €puede disfrutar de una Tarjeta que le ofrece:
descuento de 5 ctmos. por litro.
util para el pago en autopistas y compras en gasolineras.
confeccion de una factura mensual con todos los datos necesarios para la deduccion fiscal.
Interesados solicitarla en el Colegio
o contactar con el compafiero Pedro Maese (670 776102)

Solicitala y Utilizala

E SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2010



helvetia

Consultas:
José Antonio Fal Conde
Movil: 607 644 661

Siéntase profegido. Mo hay nada como la calidez de un hogar. Mo permita que los riesgos imprevistos que
amenazan su vivienda le hagan perder la tranquilidad, garanticela con HELVETIA HOGAR.

“CONTRATE AHORA 5SU POLIZA DE HOGAR Y DISFRUTE DE LAS VENTAJAS Y DESCUENTOS POR SER

Garantias basicas.

Los coberiuras de nuestro pro-
ducio ofrecen una proteccidn
completa y perfectamente adap-
table a los circunstancias de coda
vivienda.

Incendio y completentario.
Incendio, explosion, autoexplo-
sidn e implosidn, dafos por hu-
mo, gaslos de extincion y salva-
mento, demolicién y desescom-
bro, reconstruccion de documen-
tos,

Fenémenos atmosféricos.
Caida de rayo, viento, pedrisco y
nieve.

Dafios por agua.

Lluvia, inundacién, gastos de
bisqueda y localizacion de ave-
rias, gastos de reparacién.

Roturas.

De cristales, lunas, espejos,
metacrilato, marmoles, granito y
piedras arlificioles, placas vilro-
cerdmicas o de induccién, apa-
ratos sanitarios fijos.

AGENTE COMERCIAL"

NUESTRAS COBERTURAS

Asistencia en el hogar y juri-
dica.

Otros dafios y prestaciones.
Actos vandélicos o malintencina-
dos, tumullos, huelgas, choque
de vehiculos, coida de aeronaves
o astronaves, ondas sénicas,
danos eléctricos, bienes refrigera-
dos, muebles en terraza o jardin,
replantacién de arboledas y jordi-
nes, restauracian estética, pérdi-
da de alquileres, desalojamiento
forzoso, traslade del mobiliario,
bienes de terceros y bienes de uso
profesional.

Robo, expoliacién y hurfo.
Efectiva en el interior de la
vivienda y en caja fuerle, joyas,
reposicion de |laves y cerraduras,
expoliacion fuera del hogar de
dinero en efedivo y bienes de uso
personal, bienes en frasleros y
dependencias anexas, uso frou-
dulento de tarjetas de crédito,
estancia fuera del hogar, extravio
de equipajes factlurades.

Responsabilidad civil.

Del inmueble y privada, gosios
de defensa y fianzas, responsabi-
lidad civil frente al inquilino o
propietario.

ASEGURAMOS SU MAXIMA
PROTECCION

Garantias opcionales.

Puede ampliar las coberturas de
su poliza con las siguientes
garantias oplativas:

* Placas solares

* Responsabilidad civil de perros
peligrosos.

* Ampliacién de robo de joyas.

* Robo de objetos de wvalor
especial.

= Vehiculos en garaje.

* Animales domésticos.

* Todo riesgo accidental de edifi-
cacion.

* Todo riesgo accidental bienes
mobiliarios.

* Accidentes.

* Actos vandalismo inquiling.

* Ampliacién asistencia juridica.

SEPTIEMBRE -
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Secciones
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NOMBRAMIENTO DE COLEGIADA DE HONOR

La Junta de Gobierno a propuesta de la Comision de Distinciones Colegiales y de la Seccion 9*
“Textil”, ha aprobado por unanimidad nombrar “Colegiada de Honor” a Dfia. Inocencia Dono-
so Gomez, Jefa de Compras de la Firma Confecciones Juan Antonio Donoso Gonzilez, de
Santiponce, por los relevantes méritos que concurren en su persona a través de su vinculacion
con el comercio y el reconocimiento que dispensa, a la labor realizada por el colectivo de agen-
tes comerciales.

Dicha distincién le fue entregada en el transcurso del almuerzo de convivencia que celebramos
el pasado dia 16 de Octubre, con motivo del “Dia del Agente Comercial” en el Restaurante La
Raza.

i ESEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2010
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. Suauto

Polig. Ctra. Amarilla

Avda. Fdez. Murube, 34 (SE-30)
TH. 954 99 83 40 - SEVILLA

Motorluxe

Edificio Europa

Polig. Ctra. Amarilla

Avda, Montes Sierra, 21-23
TIf. 354 99 83 10 - SEVILLA

CHREREYSLER

———

g

Disler

Polig. Ctra. Amarilla

Avda. Montes Sierra, 38-40
Tif. 854 52 44 00 - SEVILLA

Jeep

GRUPO AUTOMOCION

Q=

CHRYSLER

]

AN

s

)

Motoriuxe

Edificio Europa

Polig. Ctra. Amarilla

Avda. Montes Sierra, 21-23
TIf. 954 99 83 10 - SEVILLA

Onumaovil

Citra. Nacional 431

Km. 638, Polg. San Diego
TIf. 959 23 50 13 - HUELVA

Jeep

Surmotor

Polig. Ctra. Amarilla

Avda. Montes Sierra, 3

TIf. 954 99 96 48 - SEVILLA

Motordos

| o smort JREEEELIEN Crecemos para dar mas servicio e e e Chariaics
Glorieta de la C. de Catalufia
Tif. 955 66 50 00
DOS HERMANAS
’ (SEVILLA)
o
Onumotor El valor de La calidad
(E ) ona ]
Km. 636, Polg. San Diego en el senviclo ﬁ."faﬁ o
HYUNDRAL 1y 959 23 50 13 - HUELVA itpSadprindian
Tif, 954 99 83 40 - SEVILLA
www.gruposuarez.com
SUCURSALES
Suauto Disler Motordos
ZONA LA VEGA Prolong. Polig. PISA Polig. Ronda Cabeza Hermosa, 1

Polig. El Malecén, 26

Tif. 954 79 24 37

SAN JOSE DE LA RINCONADA
(SEVILLA)

Surmotor

Avda. de Espana

Glorieta Comunidad de La Rioja.
Edificio Don José, local 10

Tif. 955 67 O7 98

Dos Hermanas (SEVILLA)

C/ Desarrollo, 35-37
Tif. 955 11 40 33
Mairena del Aljarafe (SEVILLA

Polig. El Malecon, 26 A

TIf. 954 79 33 76

SAN JOSE DE LA RINCONADA
(SEVILLA)

Motorluxe

Edificio Europa

BEMW Premium seleccion
Polig. Ctra. Amarilla

Avda. Montes Sierra, 21-23

TIf. 954 99 83 10 - SEVILLA

TIf. 955 69 87 02
ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)

Polig. Santa Lucia

Avda. Ronda Norte, Nave 47
TIf. 955 81 02 00

LOS PALACIOS (SEVILLA)

Semi-Nuevos y Km.0.
Carretera Madrid-Cadiz Km. 557
TIf. 855 67 05 36

Dos Hermanas (SEVILLA)

C/ Caligula n® 64.
TIf. 955 69 08 92
Montequinto (SEVILLA)

SEPTIEMBRE -

DICIEMBRE
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TRENES DE POTENCIA DE
ALTA TECNOLOGIA

Prestaciones excelentes vy econamio  de  combuxiible  son
caracleristicas que definen todos los motores diesel v gasoling
ECOTECE del Opel Insignia. Todos cumplen el estandar Enro 3
¥y =& combinan con cambio manual o auwtomdfico de 6
velocidades.

Conozea mejor la gama de motores del Opel Tnsignia,

La pama gasoling del Opel Insignio comienza con el motor de
alta tecnologia v bajo consumo 1.8 con 140 ov. de potencia, hasta
Hlegar al motor 2.8 Ve Turbo de 325 o,

8i prefiere un motor diesel, hay tres versiones diesel Commaon Raif
de muy bajo consumo, con potencias de 110 ev, 130 v, v 160 cv.

Todas los motores diesel del Opel Insignia incorporan fecnofogia
DOHC v 4 valvalas. El turbocompresor de geometria variable
aporta wna geeleraeion fluida v eliming todo retardo del turbo,
mientras gue fa fimcion de nrboalimentacion proporciona meayor
par motor cuando se necesita,

Para algunos conductores el medio ambiente es lo primero. Si
este ex si caso, el Opel Insignia fe ofrece una auténtica opcion
ecaldgica. Los matores 2.0 COT! ECOTEC® del Opel Insignia
ecaFLEX ofrecen 130 cv v 160 ov de potencia, con un cansuma
mixto_de solo 4.9 litras, v reducidas emisiones de CO2 de tan
seilo {29 gfem

La aptimizaciin de la calibracion del motor a través de un sensor
depresion de combustién, la adapracion de la relacion motriz

final, fa aerodindmica fromal perfeccionada, los neumdticos de

baja resistencia a la rodadura y el indicador de cambio de
velocidad del Opel Insignia ecoFLEX se conjugan para proteger
el medioambiente en los modelos Essentia, Edition v Cosmo, todo
sin restar prestaciones,

Transmisiones

Todos los madelas del Opel Insignia incorporan transmisiin de 6
velocidades. La iransmision antomedtica pesa sdlo W kg e inclve
ActiveSelect® para cambio secuencial. Tanto si elige un cambio
manual como un cambio auwtomdtico, la excepeional precision y
tecnologia de las nwevas transmisiones le avudardn a obtener un
consumo eficiente y disfruter ol _mdvime def placer v la

satisfaccion de conducir,

DESCUBRA POR QUE EL OPEL INSIGNIA ES EL
COCHE PREFERIDO POR EMPRESAS Y RENTING

L\
N
Opel Suauto

Telf. 954 99 83 40
Avda. Ferndndez Murube 34 (P.I.C.A.)
41006 Sevilla
A pie de 1a SE-30

Atencion personalizada para Agentes
Comerciales colegiados:

Juan Ldzaroe, jlef@eruposuarez.com

Movil 607 924 255

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2010



Servicios Colegiales
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RELACION DE SERVICIOS QUE PRESTA EL COLEGIO

v/ SERVICIO DE CENSOS Y TITULACIONES
Titulo de Agente Comercial expedido por el Ministerio de
Industria, Turismo y Comercio.

Seguro de Vida (pdliza colectiva con capital asegurado de
Carnét profesional, expedicion y renovacion.

1.202'02 €)
Convenio de colaboracion con la Cia. Helvetia Seguros:
Pdlizas colectivas de seguros de inscripcion voluntaria (Vida,
= / Hogar, Carnet Conducir, Planes de pensiones, Comercios,
v SERVICIO DE ASESORIA JURIDICA Intervencion Quirtrgica, Automéviles, etc.)
Asesoramiento profesional y privado, despidos, resoluciones Consulta con personal especializado, previa cita.
de contrato, reclamacién de comisiones, etc. Convenio de Colaboracion con el grupo Aresa (salud privada).
Informacion de empresas Andaluzas que presentan
Concurso Legal v SERVICIO EN NUESTRA SEDE SOCIAL
Martes y Jueves de 13 a 14,30 horas. (Previa cita a recoger
en la Secretaria del Colegio).

Despachos para entrevistas.
Salas de Muestrarios.
A Sal6n de Actos pal iol hasta 50 lo] .
v SERVICIO DE ASESORIA FISCAL n S pjya reuniones (hasia@@igreonas)
A . - Servicio de Fotocopias. Servicio de Fax. Cibercolegio
Declaraciones trimestrales de IVA, Renta, Asesoramiento y
asistencia fiscal ante inspecciones. <
Teneduria de Libros Contables (coste adicional v SERYICIO DE FORNSEI
de 10 €. mensuales)
Martes y Jueves de 12 a 15 horas. En periodo de

Cursos de formacion, y actualizacién profesional.
declaraciones, diario de 8 a 15 h. (previa cita).

Centro homologado por la Junta de Andalucia para la

imparticion de cursos de formacion.
v SERVICIO DE ASESORIA INFORMATICA

v SERVICIOS FINANCIEROS Y DE COLABORACION
Atencion personalizada y telefénica de consultas
informaticas a nivel de usuario
Confeccion de paginas web personales a precios reducidos

Convenios con Grupo Banco Popular y Lico Leasing.
Lunes de 11,00 a 12,30 horas.

Tarjeta Cepsa-Star (descuento de hasta 0’05 €. por litro de

carburante y cobro por meses vencidos, coste anual 3 €).

Convenios de colaboracién con distintos concesionarios de

coches vy talleres mecanicos.
Convenios con especialistas médicos y clinica dental,
oftalmoldgica y cirugia estética y plastica.
Convenios para la obtencién del certificado médico para
carnet de conducir y su tramitacion.

Convenios de colaboracion con distintas Empresas que

ofrecen descuentos y ofertas especiales.

v SERVICIO DE MERCADO DEL AGENTE COMERCIAL
Secciones de Especializados.
Informacion sobre Empresas que solicitan agente en esta
zona. (envio de relaciones a domicilio,
cuota anual: 6°01 €.)
Envio gratuito a través de correo electrénico de relacion de
Empresas Extranjeras que solicitan agente comercial.

" v SERVICIOS SOCIALES Y CULTURALES
v/ SERVICIO DE REGIMEN LABORAL Club Nicolas Fontanillas (inscripcion gratuita para Agentes
Tramitaciones en Seguridad Social (altas, bajas, Comerciales jubilados).
cotizaciones, expedientes de prestaciones, etc.) Fines Sociales.

Fiesta Patronal - Insignias Colegiales
v SERVICIO DE BIBLIOTECA'Y PUBLICACIONES

Sala de Lecturas.
Consulta de Boletines Oficiales, Aranzadi (1933-2008),

Espasa Calpe (1930-2008) prensa local, lectura de ocio y

v SERVICIOS A TRAVES DE NUESTRO CONSEJO
GENERAL
. ) Cuentas de correo profesionales gratuitas, acceso a
revistas profesionales. - . ;
: o < . . . Internet, y Pagina Web informativa.
Revista Colegiacion. (Organo informativo del Colegio) Hotel d t Agentes C ial tod
Revista Moda Hoy (Seccion Textil) oteles con descuentos p;ra ~gen es Comerciales en toda
Revista La Gaceta del Agente Comercial (Fundacion Shela.
Agentes Comerciales).

v EVENTOS, FERIAS COMERCIALES Y CONGRESOS
Informacion sobre Ferias nacionales y extranjeras.
Entrada gratuita a las principales Ferias del Pais. En Sevilla,
s6lo las organizadas por Fibes y en dias laborables, previa
presentacion del carnet profesional

Gufa de restaurantes recomenados para agentes.
Acuerdo con la firma de alquiler de coches EUROPCAR

v SERVICIO DE ARCHIVOS Y REGISTRO
Correspondencia, Archivo general y Archivos histéricos
(historia colegial, fotos, revistas, etc.)

Expedicién de certificados
v SERVICIO DE PREVISION

Seguro de Accidentes (poliza colectiva con indemnizaciones de
18.030’36 € en caso de fallecimiento y hasta 30.050'60 € en
caso de invalidez y asistencia médico-farmacéutica hasta

v SERVICIO DE PUBLICIDAD Y COMUNICACIONES
6.010'12 €).

Circulares informativas.
Pagina Web informativa del Colegio
Http://sevilla.cgac.es

Mini-web personal dentro de la pagina oficial del Colegio.
SEPTIEMBRE -
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El grupo AVISA comenzo su trayectoria en el sector del automovil en el afio 1985,
constituyendo el primer concesionario oficial de Audi-Volkswagen en Sevilla. A lo largo
de estos 25 afos, AVISA ha ido creciendo y desarrollandose en nuestra ciudad siempre
con el objetivo de prestar el mejor servicio a todos sus clientes.

Gracias a nuestras exclusivas instalaciones y a un amplio equipo de profesionales,
podemos atender con calidad y de forma personalizada a todos nuestros clientes que
buscan en nuestras marcas AUDI,
VOLKSWAGEN Turismos y Vehiculos
Comerciales, SEAT Y SKODA las
gamas mas modernas y completas de
vehiculos lideres del mercado del
automovil, tanto en turismos como en
todo-terrenos y vehiculos comerciales.

Dentro de la al’nplia gama de SCI‘ViCiOS m“ﬁ-\
£
o

que ofrecemos podemos citar la Venta de
vehiculos nuevos y Autocasion, Taller de ﬂ_,;_.‘-t

FfAaciencia a< dar
MmMacs NAr mannc

mecanica, Taller de chapa y pintura,
Recambios y Accesorios originales,
Financiacion y Seguros, etc.. en amplios
horarios comerciales adaptados a todas
las necesidades.

Fruto de nuestro esfuerzo y dedicacion podemos ofrecer a Los COLEGIADOS
AGENTES COMERCIALES DE SEVILLA Y PROVINCIA presentando esta carta,
Condiciones Econémicas Especiales durante este afio 2010.

Estaremos encantados de atenderles en nuestras instalaciones y a través de nuestras
paginas Web.

AT. PERSONALIZADA AUDI FERNANDO GAMERO: 607500772
AT. PERSON. VOLKSWAGEN FRANCISCO MONTES: 617051993

CARTUJA MOTOR CARTUJA MOTOR AUTOCASION HISPALAUTO

@ @ EiiocASION E

deticn, Fesrcanciar Munubse, 17 Pal. . 5w Eminenco Eradn ~ A
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Distintas instantaneas de la celebracion del

Dia del Agente Comercial

Entrega de Titulos Profesionafes
a [os nuevos co[e_qiados

Ef Cornsejo General cﬁstmguz a
nuestro “Club Nicolds Fontanillas”

Dorta Inocencia Donoso. Nueva 4
Colegiada de Honor de nuestro censo hijo José L. Valdés Vazquez.

50 y 25 afios en [a colegiacion

D. Miguel Valdés Rodriguez y su.
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RELACION DE COMPANEROS QUE CUMPLEN
SUS BODAS DE PLATA EN LA COLEGIACION

Grnos

D. Gonzalo Cuadrado Miranda
D. Jorge Ortiz Fernidndez
D. José€ Corra Le6n
D. Rafael Peinado Merchante
D. Tomas Medina Chaves
D. Fernando Rodriguez Herrera
D. Rafael Romero Requerey
D. Antonio Cortés Pérez-Ventana
D. Pedro L. Castejon Baez
D. Manuel Lépez Lopez
D. Antonio Reina Sierra
D. Juan J. Blanco Carreras
D. Antonio Baez Balsera
D. Arturo Santos Velez
D. Isaias Casado Garcia
D. Manuel Hurtado Rodriguez
D. José L. Valdés Vazquez
D. Bonifacio Cortés Bermejo

D. José Miguel Bernabeu Rodriguez

D. Miguel Pérez Martin
D. Antonio Giménez Narviez
D. Antonio Martinez Bernabeu

1

Colegiaciéon

| ;
s

RELACION DE COMPANEROS QUE CUMPLEN
SUS BODAS DE ORO EN LA COLEGIACION

GAnos

DON FRANCISCO A. RUBIO
GONZALEZ

Fecha de Nacimiento 21 de
agosto de 1922, En Sevilla.

Ingreso en el Colegio el dia 16

de febrero de 1960,
encuadrandose en la seccion
de Tejidos y Confecciones.

DON EMILIO GAMITO PEREZ
DE AGREDA

Fecha de nacimiento 23
de julio de 1938, en Sevilla.
Ingreso en el Colegio el dia 6
de abril de 1960,
encuadrandose en la seccion
de Tejidos y Confecciones.

DON ANTONIO CORTES
GARCIA

Fecha de nacimiento 16 de
mayo de 1939, en estepa
(Sevilla)

Ingreso en el Colegio el 25 de

junio de 1960, encuadrandose

en la seccion de varios no
clasificados.

DON JUAN JOSE NAVARRETE

GUIRADO

Fecha de nacimiento 7 de
marzo de 1934, en Sevilla.
Ingreso en el Colegio el dla 1
de julio de 1960,
encuadrandose en las

secciones de Fruta, Hortaliza y

Cereales y maquinaria en
general.

%

*
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DON JOSE VELEZ GAYANGO
Fecha de nacimiento 8 de
agosto de 1934, en Sevilla.
Ingresé en el Colegio el 18
de noviembre de 1960,
encuadrandose en la
seccion de Joyeria y
Relojeria.

DON MIGUEL VALDES
RODRIGUEZ

Fecha de nacimiento 1 de
mayo de 1931, en Sevilla.
Ingresd en el Colegio el 16
de diciembre de 1960,
encuadrandose en la
seccion de regalos.

Fue vocal de la Junta de
Gobierno desde 1986 hasta
1994,

DON MANUEL ALCOUCER
GOMEZ

Fecha de nacimiento 17 de
junio de 1928, en Sevilla.
Ingresd en el Colegio el 16
de diciembre de 1960,
encuadrandose en la
seccion de Drogueria.

DON JOSE LORENZO
GALBARRO

Fecha de nacimiento 27 de
septiembre de 1938, en
Sevilla.

Ingreso en el Colegio el 20
de Diciembre de 1960,
encuadrandose en la
seccion de Varios no
clasificados.
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PROTECCION POR CESE DE ACTIVIDAD DE
LOS TRABAJADORES AUTONOMOS

El pasado dia 21 de julio, se aprobo en el
Pleno del Congreso de los Diputados el
proyecto de Ley que establece un sistema
individual y especifico de proteccion por cese
de actividad a los trabajadores auténomos,
concretamente la Ley 32/2010, de 5 de agosto,
que entrara en vigor el proximo dia 6 de
noviembre de 2010. El citado texto consta de
19 articulos, mas 15 disposiciones adicionales,
1 transitoria, 1 derogatoria y 7 finales.

Empecemos por el final, concretamente por la
disposicion adicional 13%, ya que la misma no
debe confundirse con la prestacién o proteccion
por cese de actividad, estableciendo una presta-
cién no contributiva cuyo tenor literal es el
siguiente:

Prestacion no contributiva para trabajadores
autéonomos:

Los trabajadores autonomos que hayan cesa-
do su actividad profesional o empresarial a partir
de 1 de enero de 2009 y que no reciban ninguna
otra ayuda o prestacion publica con el objetivo
de dar un soporte economico mientras siguen un
itinerario de orientacion y formacion para mejo-
rar su ocupabilidad, tendrdn derecho a una pres-
tacion economica de cardcter no contributivo.

Esta prestacion consiste en un cobro mensual
de 425 € durante un mdximo de seis meses. La
percepcion de este importe estd vinculada al
compromiso de la biisqueda activa de ocupacion
por parte del beneficiario y a la realizacion de un
minimo de 180 horas de formacion.

Los beneficiarios de la prestacion deben
cumplir los siguientes requisitos:

a) Haber cotizado en el Régimen Especial de
Autonomos tres de los ultimos cinco anios. b) Que
la media de ingresos familiares por persona no
supere el 75% del Salario Minimo Interprofesio-
nal. c) Otros que se establezcan reglamentaria-
mente.

Hecha ya la precision en cuanto a la diferencia
de una prestacion y otra analizamos a continua-
cién la propia proteccion por cese (DESEM-
PLEO DEL AUTONOMO).

En cuanto a los requisitos de acceso, vienen
concretamente regulados en el art. 4 concretados en:

a) Estar dfiliados y en situacion de alta y
cubiertas las contingencias profesionales, en el
R.ETA. o al Régimen Especial de los Trabaja-
dores del Mar en su caso.

b) Tener cubierto el periodo minimo de coti-
zacion por cese de actividad a que se refiere el
art. 8.

c) Encontrarse en situacion legal de cese de
actividad, suscribir el compromiso de actividad
al que se refiere el art. 231 del Real Decreto
Legislativo 1/1994, de 20 de junio, por el que se
aprueba el Texto Refundido de la Ley General de
la S§.S. y acreditar activa disponibilidad para la
reincorporacion al mercado de trabajo a través
de las actividades formativas...

d) No haber cumplido la edad ordinaria para
causar derecho a la pension contributiva de jubi-
lacion, salvo que el trabajador autéonomo no
tuviera acreditado el periodo de cotizacion
requerido para ello.

e) Hallarse al corriente en el pago de las
cuotas.. No obstante, si en la fecha del cese de
actividad no se cumpliera con este requisito pero
se tuviera cubierto el periodo minimo de cotiza-
cion para tener derecho a la proteccion, el orga-
no gestor invitard al trabajador autonomo a que,
en el plazo improrrogable de treinta dias natura-
les, ingrese las cuotas debidas.

Podemos observar, que para tener derecho a la
prestacion se debe estar cotizando previamente
por contingencias profesionales, y ademds por la
propia contingencia de cese de la actividad lo que
supone un incremento del 2,2% en el total de la
cotizacién. Por ello, los que quieran acceder a la
misma y no vinieran cotizando por dichas contin-
gencias, la norma establece un plazo de tres meses
desde su entrada en vigor (06/11/2010) en el que
podran optar para cubrir las citadas contingencias.

Para la solicitud y el nacimiento del derecho,
debe tenerse en cuenta:

1. Los trabajadores auténomos que cumplan
los requisitos establecidos en el art. 4 deberdn
solicitar a la misma Mutua de Accidentes de
Trabajo y Enfermedades Profesionales con la que
tengan cubierta la proteccion dispensada a las
contingencias derivadas de accidentes de trabajo
y enfermedades profesionales el reconocimiento
del derecho a la proteccion por cese de actividad.
Respecto de los trabajadores por cuenta propia
que no tengan cubierta la proteccion dispensada
a las contingencias derivadas de accidentes de
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trabajo y enfermedades profesionales con una
Mutua, se estard a lo establecido en la disposi-
cion adicional cuarta.(La gestion de la presta-
cion corresponderd en este caso al Servicio
Publico de Empleo).

Dicho reconocimiento dard derecho al disfru-
te de la correspondiente prestacion economica, a
partir del primer dia del segundo mes siguiente a
aquel en que se produjo el hecho causante del
cese de actividad. Cuando el trabajador autono-
mo economicamente dependiente haya finalizado
su relacion con el cliente principal, para tener
derecho al disfrute de la prestacion no podrd
tener actividad con otros clientes a partir del dia
en que inicie el cobro de la prestacion.

2. El reconocimiento de la situacion legal de
cese de actividad se podrd solicitar hasta el ilti-
mo dia del mes siguiente al que se produjo el
cese. No obstante, en las situaciones legales de
cese de actividad causadas por motivos economi-
cos, técnicos, productivos u organizativos, de
fuerza mayor, .... el plazo comenzard a computar
a partir de la fecha que se hubiere hecho constar
en los correspondientes documentos que acredi-
ten la concurrencia de tales situaciones.

Periodo de cotizacion - Meses

De doce adiecisiete . . ............ ...
De dieciocho a veintitrés . ................
De veinticuatro a veintinueve ..............
De treinta a treinta y cinco . ...............

De treinta y seis a cuarenta y dos

De cuarenta y tres a cuarenta y siete . .. ......
De cuarenta y ocho en adelante ............

Asesoria fiscal
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3. En caso de presentacion de la solicitud una
vez transcurrido el plazo fijado en el apartado
anterior, y siempre que el trabajador autonomo
cumpla con el resto de requisitos legalmente
previstos, se descontardn del periodo de percep-
cion los dias que medien entre la fecha en que
deberia haber presentado la solicitud y la fecha
en que la presento.

4. El organo gestor se hard cargo de la cuota
de Seguridad Social a partir del mes inmediata-
mente siguiente al del hecho causante del cese de
actividad, siempre que se hubiere solicitado en el
plazo previsto en el apartado 2...

La cuantia de la prestacion viene regulada en
el art. 9, y dependera de determinadas circunstan-
cias tales como la base reguladora por la que se
viniera cotizando en los doce meses anteriores al
cese, siendo la misma del 70% durante todo su
periodo de disfrute, pudiendo llegar incluso al
200% 6 225% del IPREM, dependiendo de que se
tengan uno o mas hijos a cargo.

La duracién de la prestacién por cese de activi-
dad estard en funcidn de los periodos de cotizacion
efectuados dentro de los cuarenta y ocho meses
anteriores a la situacion legal de cese de actividad.

Periodo de la proteccion - Meses

Por ultimo adjuntamos una escala a titulo de ejemplo:

Tipo de Cotizacién Tino de cotizacién Tipo de cotizacién
Base de cotizacion | contigencias comunes | Cuota a pagar P Cuota a pagar con AT y EPy Cuota a pagar
con AT y EP (2) .
con cobertura IT proteccion desempleo
841,80 €/mes (*) 29.90% (1) 251,70 €/mes 33,10% 278,64 €/mes 34,80% 292,95 €/mes
907,50 €/mes (**) 29.90% 271,34 €/mes 33,10% 300,38 €/mes 34,80% 315,81 €/mes
1.000.00 €/mes 29,90% 359,39 €/mes 33,10% 331,00 €/mes 34,80% 348.00 €/mes
1.202,00 €/mes 29.90% 359,39 €/mes 33,10% 397,86 €/mes 34.,80% 418,30 €/mes
1'665(’32*?/ mes 29.90% 498,10 €/mes 33,10% 55141 €/mes 34.80% 57973 €/mes
3‘19’3 ;ﬁgg mes 29.90% 956,26 €/mes 33.10% 1.058.60 €/mes 34.80% 1.112,97 €/mes

(*) minima en 2010

(**) minima para trabajadores de 50 afios o mds a 01-01-2010 salvo excepciones

(***) minima para trabajadores de 50 afios o mds a 01-01-2010 salvo que con anterioridad vinieran cotizando por una base superior

(****) mdxima en 2010

(1) 29,90% = 29,80% =+ 0,1% (para los auténomos sin proteccion por contingencias derivadas de accidentes de trabajo y enfermedades profe-
sionales)

(“) Segiin Codigos CNAE 2009 los agentes comerciales tendrdn una cotizacion por AT y EP entre el 2,60y el 3,35. Aplicamos tipo del 3,30 ver
http://lwww fremap .es/pages/accitrab/tarifas pdf

José Ramon Barrera Hurtado
Asesor Fiscal del Colegio
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Asesoria Infornica

Federico Sanchez Jiménez
Asesoria Informatica del C.O.A.C.
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Todos sabemos lo 1til e importante que es el uso de
internet hoy en dia. Tenemos acceso a toda clase de
informacidn, abarcando todas las tematicas posibles.

Para los nifios internet es muy util también ya que
pueden obtener informacion que les sirva de ayuda
para sus estudios. Les es muy adecuado asi mismo a la
hora de entretenerse.

Pero es necesario que seamos conscientes de que
todo ese volumen de informacion debe ser filtrado para
un niflo, ya que la total libertad para acceder a cual-
quier contenido puede hacerles dafio. Para poder filtrar
y bloquear el acceso de los nifios a este tipo de conte-
nido existen varias aplicaciones. Como en toda clase de
programas, existen versiones de prueba, versiones
gratuitas, solo en inglés, y algunos en espafiol.

Voy a nombrar tres de estas aplicaciones y explicar
basicamente como funcionan:

LOG PROTECT

Se trata de un programa de filtro de contenidos de
una empresa francesa. Afortunadamente la version que
he probado parece gratuita. Ademas una vez que se ha
instalado el programa, se puede establecer el idioma a
“espanol” dentro de las opciones. Lo malo es que es un
espailol un poco incompleto. Este es el enlace para la
descarga del programa: http://www.logprotect.fr/

El funcionamiento de este programa es bastante
sencillo. Una vez que lo hemos instalado, aparece un
icono en la barra de tareas junto a la hora. Pulsamos
con el botén derecho encima de este icono y nos
vamos a la opcién “configurar”.

Es en este momento cuando nos pide que establez-
camos una contrasefia maestra. Es importante que la
contrasefia no sea facil de adivinar para el nifio. Cuan-
do escribimos la contrasefia y una pregunta secreta por
si la olvidamos, ya podemos acceder al menu principal
del programa. Aqui tenemos varios iconos en la franja
izquierda. Antes de nada deberiamos irnos al icono de
“opciones” y seleccionar “espaiiol”.

Otro icono interesante es el que se llama “lista”.
Aqui podemos agregar todas las palabras que no quere-
mos que el niflo busque ni escriba. Esto afectara por
ejemplo al momento en el que el nifo entra en Google
y escribe la palabra “pistola”. En cuanto escriba la tlti-
ma letra, aparecera un cartel del programa alertandonos
del bloqueo de esa palabra. De esta forma la palabra se
borrara del buscador. Este filtro también se aplica a
editores de texto como el Word o el Bloc de Notas.

Otro icono se denomina “ficha”. Se trata de una
serie de campos que podemos rellenar. Son los campos
habituales que se usan al rellenar un formulario. Se

trata de datos personales (nombre, apellidos, teléfono,
correo electronico, etc). Podemos rellenar estos
campos con los datos personales que queramos que el
nifio no envie ni escriba.

Existe otro icono llamado “programas™ que debe-
ria bloquear la ejecucion de los programas que noso-
tros elijamos. Lo cierto es que lo he probado y no
funciona, por lo menos con los dos programas con los
que lo intenté.

El icono “alertas” nos permite seleccionar el tipo
de alerta y el tiempo que transcurrira hasta que aparez-
ca. El icono “informe” nos permite ver un historico de
los bloqueos y alertas que ha generado el programa.
Ademas hay una opcidn para poder enviar estos infor-
mes por email a un correo deseado.

AMIGO CONTROL PARENTAL

Otro programa para filtrar contenidos. Se trata de
una aplicacion completamente en espafiol. Lo malo es
que tiene un periodo de prueba. Se puede utilizar la
demo durante 3 dias antes de decidir si se quiere
comprar la licencia.

http://www.amigoweb.es/

Este programa es mas facil de configurar. También
nos pide al principio que creemos una contrasefia
maestra para acceder a ¢€l.

Tiene varios filtros predefinidos que podemos acti-
Var como por ejemplo “juegos de azar”, “pornogra-

a”, “drogas”, “chat”, “aplicaciones de descargas”,
etc.

NAOMI

Aplicacion similar a las anteriores. Es mucho mas
sencillo que los demas porque no hay que configurar
nada. Solo se instala, se crea la contrasefia maestra, y
finalmente se muestra el icono del programa en la
barra de tareas.

Todos los filtros estan predefinidos, y si por ejem-
plo entramos en el navegador y escribimos la palabra
“sex0”, se cerrara el navegador automaticamente. Este
es el enlace para descargar el programa:

http://dl.commentcamarche.net/es kioskea.net/
download/files/setup-es.exe

Todas estas aplicaciones nos pueden ayudar a
evitar que nuestros hijos entren en sitios indeseados o
faciliten datos personales, pero nunca podran sustituir
completamente el cuidado que nosotros mismos debe-
mos tener con los menores, y la educacion que debe-
mos darles para que sepan que internet contiene todo,
tanto lo bueno como lo malo.
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A mi padre, José Torres Granell
AGENTE COMERCIAL JUBILADO

Quisiera agradecer y aprovechar la oportunidad que se me
brinda desde las paginas de este Boletin del Colegio de Agentes
Comerciales de Sevilla “Colegiacion”, para poder testimoniar y
aglutinar brevemente el historial profesional y humano de mi
padre, del que me siento profundamente orgulloso, José Torres
Granell, Agente Comercial jubilado y nacido en Sevilla en el afio de
1940.

La Providencia me ha llevado a ejercer la misma profesion y
asi poder aprender diariamente a su lado. Veréis, comienza su anda-
dura laboral en el afio 1952 con tan sélo doce afios de edad, en una
tradicional tienda textil en la Puerta Carmona, asi seria hasta 1963,
cuando habiendo cumplido también afios atras con sus deberes
patrios en el servicio militar obligatorio, entra a trabajar en los mas
importantes Almacenes de tejidos y paqueteria de Sevilla de la
época llamados “Alsesa”, Aimacenes Sevilla, S.A..

A los tres meses de su estancia en esa empresa destacando
por su destreza, oficio, y su acusado sentido de responsabilidad, la
Direccion acuerda nombrarle viajante para la zona de Malaga y
provincia, todo un logro en la empresa aquel entonces.

Hasta que no le dieron un coche “Citroen furgoneta dos
caballos”, estuvo viajando en trenes y autobuses acompafado
siempre de su muestrario que se componia de seis cubetas, el
maletin con las tarifas, bloc de pedidos, y otra maleta con su ropa.

Durante los cinco afos que estuvo de viajante, la empresa
con gran espiritu de expansion comenzd a inaugurar estableci-
mientos de confeccion y tejidos, géneros de punto, bazar, etc.,
llamados “Gicos”. En el afio 1968 es nombrado Director de uno de
estos centros; con el paso del tiempo la empresa “Alsesa” se
asocia con otra catalana y pasa a llamarse “Europrix”, en ésta
llegara a Director de Ventas Regional con plaza en Sevilla. Por
circunstancias de financiacion en la central general de Barcelona
en agosto de 1986, la susodicha empresa presenta quiebra. Asi de
esta manera se ve en el paro por vez primera en treinta y cuatro
afios de continuado y arduo trabajo.

No obstante no se rinde, no va con él, y piensa en la venta como
representante esta vez por libre, como auténomo, y se colegia como
Agente Comercial en nuestra ciudad donde logra representar varias
firmas, alguna de gran mencion.

Yo trato de seguir sus pasos y consejos diariamente.

En fin, debo de afirmar, que a lo largo de mi vida he conoci-
do muy pocos hombres con la fe en Dios —cimentada en su Sefior
del Gran Poder—, capacidad de trabajo, saber superar toda clase
de avatares con que la vida a veces, desagradablemente nos
sorprende, el afan perfeccionista y de ilusionarse cada dia, como
mi padre, y todo ello le ha llevado a huir del desencanto o de cual-
quier género de hastio o tedio existencial.

En definitiva, cuando escribo esta semblanza pensando en él,
me conmueve el acierto de las palabras que un dia escribiera
Goethe “Yo he sido un luchador y eso quiere decir que he sido un
hombre”. Mi padre lo ha sido y todavia lo es.

Que Dios le guarde.
José Maria Torres Carretero
Agente Comercial Colegiado

Octubre de 2010 N° 16.788

Actualidad

Colegiaciéon

El Oficial Mayor de

nuestro Colegio, D.
Juan José Contreras,
recibio el homenaje en reconocimiento a
su dilatada labor al frente de las Oficinas
de nuestra Secretaria. Ligado a la admi-
nistracion del Colegio desde 1975 ha
ocupado todos los puestos posibles
dentro de ella, desde botones a su actual
cargo; sus conocimientos sobre aspectos
econdmicos, sobre el Régimen Interno de
nuestra Entidad, y sobre la historia recien-
te del Colegio, asi como su seriedad y
profesionalidad han convergido en una
realidad innegable: se trata de la persona
—la piedra angular— sobre la que descansa
la estructura colegial. Los cargos directi-
vos somos efimeros, pasamos y nos rele-
van otros, con lo que la figura estable del
Oficial Mayor se hace imprescindible en
instituciones vivas como la nuestra; en
nuestro Colegio tenemos la suerte de
contar con Juan José, quien ademads de
cumplir con esa tarea es la persona a la
que todos recurrimos cuando necesitamos
resolver, tomar decisiones, etc.

Precisamente por dejar constancia de
todo lo anterior, esta Junta de Gobierno
solicitdo para €l la medalla de nuestro
Consejo General, la cual le fue impuesta
por D. Ignacio Manzano Presidente de
dicho Consejo, el pasado dia 16 de Octu-
bre dentro de los actos del Dia del Agen-
te Comercial.
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& a REVALORIZACION DEL AHORRO

Antonio Nieto Rincén.
Coleg. 16.919

‘ . Estimados compatfieros:

Con la satisfaccion de dirigirme a Vds. para ayudar
en lo posible desde estas paginas de nuestra revista, en
cuanto mis posibilidades lo permitan, orientaremos
estos articulos a la rentabilizacion de nuestros ahorros
asi como se incluiran algunos conceptos que en el
tiempo estén mas en boga. Siendo estos ahorros ya
existentes o con vistas a crearlos y tener una masa
dineraria futuramente.

Trataremos conceptos inherentes a las caracteristi-
cas de los mismos y los productos financieros corres-
pondientes, asi como largo, medio y corto plazo, estra-
tegia de distribucion de los activos, diversificacion,
subyacentes e instrumentos para corregir nuestros
objetivos, también banca privada y banca patrimonial.
Como quiera que nuestra revista es cuatrimestral
podremos ir insertando la tendencia del mercado
segun los grandes observadores como puedan ser
profesores, economistas, analistas de mercado y gesto-
res de fondos importantes.

En otofio ha acabado la general reserva que en todo
ahorrador representa Agosto, por la inversion, por irse
tranquilo de vacaciones y pasamos a plantearnos cual
sera nuestra estrategia para la temporada actual en
consenso con nuestro Agente Asesor financiero perso-
nal.

Es por ello que una cantidad que hemos ido
acumulando se le tiene que dotar de un instrumento
que permita aumentar su valor para mantener el poder
adquisitivo al menos, y tener un determinado creci-
miento del capital inicial, asi, una vez llegada la jubi-
laciéon nos permita vivir con arreglo al nivel del vida

que teniamos previsto cuando estabamos laboralmente
activos, cuando iniciamos nuestro plan de ahorro.

CONCEPTOS:

INFLACION: Es el crecimiento continuo de los
precios y la consiguiente disminucion del poder adqui-
sitivo del dinero, se mide por el IPC, sus causas son de
dificil reconocimiento. Tenemos ingresos pero vemos
que no nos llegan para las compras el dinero pierde
valor.

DESINFLACION: Es la desaceleracion de los
precios, del proceso de inflacion, bien por causas de la
oferta y demanda o de la politica monetaria sobre tipos
de interés, entran en juego los Bancos Centrales a fin
de mantener o conseguir una estabilidad.

DEFLACION: Es la bajada de los precios, perci-
biéndose un I.P.C. negativo, aqui la oferta es superior
a la demanda, tenemos precaucion con los gastos,
ahorramos, no compramos y se reduce la produccion y
la plantilla, (paro). No tenemos ingresos, hay crisis.
Los intereses bajan pero no corrigen con esto el
problema hasta que los consumidores consiguen esta-
blecer su nivel de demanda. (Japon afios 90 a la actua-
lidad).

ESTANFLACION: Inmerso en una situacion
inflacionaria, puede sobrevenir una recesion economi-
ca aun continuando la inflacion, el precio de la vivien-
da cae, se baja el tipo de interés y empiezan a aumen-
tar las compras de viviendas con hipotecas. (EE.UU
2007).

AVISO DE ASESORIA FISCAL

Nos acercamos a final de ano y con ello a la obligacion de presentar las Declaraciones
correspondientes al 4° Trimestre de |.V.A., asi como su Resumen Anual; desde esta Asesoria
le recordamos que seria muy importante para la agilidad del servicio, fuese preparando la docu-
mentacion precisa y resolviendo cualquier duda o diferencia surgida a lo largo de este ejercicio,
no dejando para ultima hora estas cuestiones. Desde la Asesoria del Colegio resultaria imposi-
ble atender a todos los companeros en sus obligaciones tributarias si se utilizan solo los ultimos

dias del plazo para realizarlas.

En este caso, el plazo para presentar dichas Declaraciones es del 1 al 30 de Enero de 2011.
Siendo hasta el 20 del mismo mes para los que tengan obligaciones de |.R.P.F. y Retenciones
Profesionales o de alquileres, asi como sus resumenes anuales (mod. 110, 115, 130, 190, etc.).
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Por José Manuel I
Pozo Indiano,
Col. n° 14.582

Pura esencia croata, austera y medieval por excelencia,
situada en la costa dalmata y con un valor histdrico insu-
perable.

Considerada perla del Adriatico, fue fundada a media-
dos del S VII por habitantes de Epidauro (antigua colonia
griega).

Y a esa enigmatica ciudad, alla por el verano de 1989,
llego este viajero ansioso de historia y magia. Y pronto... muy
pronto, sinti6 el profundo magnetismo del susurrar de su
mar, al contemplar desde la hermosa colina de Zarkovica,
como las rocas de su viejo casco, resisten el desgaste del
tiempo, y siguen navegando a través de los siglos. Después
de ver Dubrovnik le parecid estar mirando a ese amor que no
caduca junto al renovado asombro de la belleza.

Dubrovnik esta circundada por una exuberante vegeta-
cién autéctona, compuesta por aromaticos pinos y laureles,
estilizados cipreses y la fragancia de multiples flores que,
junto con el penetrante olor a mar, constituyen el mas
embriagador perfume de bienvenida.

Accedi a la ciudad a través de
uno de sus puentes y pude compro-
bar con agrado la ausencia de ese
trafico agobiante al que estamos
acostumbrados, asi como la majes-
tuosa arquitectura de sus edificios,
con el toque de sobriedad caracte-
ristico del estilo medieval que aln
perdura en ellos.

Nos cuenta la historia que no
vacild el Emperador romano Diocle-
ciano en situar, alla por el afio 305 d.
C. su residencia de descanso en pleno corazon de DALMA-
CIA, también el viajero Marco Polo (Venecia 1254-1324)
hijo de la isla KORCULA, segun la tradicion local- se inspi-
ré en su tierra natal al escribir sus bellos relatos del mundo
en el S XIIl. George Bernard Shaw, a su vez se dejo mara-
villar por la perla del Adriatico. “Todos los que busquen el
paraiso terrenal que vengan a visitar Dubrovnik, escribio
emocionado el Nobel irlandés.

La importante fortificacion del S X vigila pétrea el litoral
dalmata, desde lo alto de la torre MINCETA el color anaran-
jado de los tejados de la antigua RAGUSA se mezclan con el
azul indescriptible del mar... siempre el mar.

Sus habitantes tienen algo entre misterioso y sofiolien-
to, con una particularidad que me llamé mucho la atencion:
la complejidad y la variedad de sus lenguas, que la hacen
equiparable al biblico episodio de la Torre de Babel.
Servios, croatas, eslovenos o macedonios, todos conviven
dentro de un ambiente comercial, a través de sus multi-
ples Bazares y puestos callejeros, donde podremos encon-
trar desde el tipico calzado bosnio o servio a los magnifi-
cos cuadros naif de pintores locales, las excelentes bande-
jas de cobre repujado o las maravillosas licoreras de cris-
tal tallado a mano.

En este ambiente multicolor, me impresioné sobrema-
nera la crispacion en el rostro de los hombres, y las mira-
das vacias de los nifios, carentes de ilusion, como presa-
giando lo que se avecinaba. Todo ello me hizo pensar en lo

“La bellisima perla del Adriatico”

dificil que seria la convivencia aqui, con esa variedad de
idiomas, culturas y religiones.

Al dia siguiente, parti de la bonita bahia de CAVTAT, en
un lujoso velero, que tenia como destino las maravillosas
islas ELAFITAS, donde pude disfrutar de sus bellisimas
calas de aguas transparentes y cristalinas.

Y no podia faltar la visita al jardin botanico, ni el despla-
zamiento a las historicas poblaciones de STON y TRISTE-
NO, ni hacer una parada en el hermoso valle de las BISTRI-
NAS, con su conocido criadero de ostras y otros espléndi-
dos mariscos, del que dicen los gastronomos que son
Unicos en el mundo.

Tras varios dias de esparcimiento en la bahia de Cavtat,
volvi a la vieja Dubrovnik. Al cruzar el umbral de su recinto
amurallado, una extrafia sensacion se apoderd de mi: era
como si estuviese contemplando el S. XVI estatico, bajo la
mirada implacable del tiempo.

La ciudad presenta todavia a pesar del seismo de
1667, monumentos de todas las
épocas y todos los estilos a excepcion
del bizantino que jamas ha sido inter-
. pretado: capillas prerromanicas,
@ conventos franciscanos y dominicos

. romanico-goticos, fuentes y palacios
| gotico-renacentistas o renacentistas,
especialmente el palacio de los recto-
: res y de Sponza, que contenia las
aduanas y que todavia por este moti-
vo se llama Divona; por Ultimo, Cate-
dral e iglesia de San Blas de época
Barroca.

Caminé por sus estrechas calles de marmoreo suelo,
bajo un despejado cielo de cristal. Llegué a la arménica
plaza de GUNDULIC, con su tipico mercado y los viejos
techos de sus casas, en las que destacaban sus genuinas
chimeneas.

Continué mi paseo y me detuve unos instantes a escu-
char el rumor del agua en la bellisima fuente de San
Onofrio, que en época pretérita abastecia a la ciudad, y hoy
constituye punto predilecto de encuentro de la juventud.

Mi recorrido turistico incluy6 la visita a sus edificios prin-
cipales: El Monasterio Franciscano, con su maravilloso claus-
tro y su excelente biblioteca, con su abundante nimero de
antiguos manuscritos. En este lugar se encuentra la tercera
farmacia mas antigua de Europa que data del afio 1317.

Y por supuesto no podia faltar la visita al lujoso Palacio
del Rector, asi como el bien cuidado Palacio de SPONZA,
con la perfecta simetria de sus arcos.

Conclui mi visita admirando desde un privilegiado
lugar, la inexpugnable, emblematica y monumental Torre
de Minceta.

A la hora del lubrican, regresé fascinado por todo lo
visto, especialmente por la intensa impregnacion que de la
historia se alberga en su fastuoso conjunto monumental,
dejando grabado en mi corazon su latir, y su alma en mi
recuerdo.

Y después de muchos afios sigo evocando lo vivido en
la bellisima perla del Adriatico.

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2010



Colaboraciones 1}

En primer lugar agradezco a los compafieros
que me permitan seguir colaborando con la revis-
ta ahora que trasladé mi residencia desde primero
de afio a la Comunidad de Catalufia buscando
salidas profesionales.

Es desde donde comienzo este escrito, que en
el principio poco parecera tener con el objetivo de
esta publicacion, pero mas adelante lo explicaré.

Desde los medios de comunicacion de ambas
regiones, mediatizados por los politicos profesio-
nales, se presentan noticias y comentarios que
sacados del contexto, generan una situacion de
enfrentamiento continuo, que a los tinicos que les
proporciona ratios son a ellos mismos. La convi-
vencia personal, profesional en esta zona de
Espafia es fluida, aceptando e interactuando las
dos lenguas en la misma conversacion con
normalidad lingliistica, entre familias, entre
compaiieros, en la calle. No voy a entrar en terre-
nos politicos pantanosos de estatutos, nacionali-
dades o futbol, no es mi intencidon. Aspectos que
han sido fomentados histéricamente por las
partes interesadas; yo solo quiero hacer una refle-
xién sobre un aspecto fundamental en nuestra
profesion.

Desde que el dios Apolo, acogiese a los
comerciantes con su protecciéon en la antigua
Roma, ha sido sinénimo de apertura de rutas, de
comunion entre pueblos y personas, asocidndolos
para un fin lucrativo, pero con una gran repercu-
sion social generando riquezas en las plusvalias y
contribuyendo a un bienestar social aunque
muchas veces no seamos conscientes de la impor-
tancia del micro-comercio, solo nos asombra la
macro economia. Ellos si eran conscientes y por
ello le asignaron a un dios su proteccion.

Entiendo que un comercial es capaz de
cambiar la realidad basandose en la venta, ya que
asi cambiamos realidades contiguas, aunque no lo
hagamos directamente. Hacemos un mundo
mejor generando riquezas para todos en el inter-
cambio, le cambiamos la realidad al consumidor,
al fabricante, al distribuidor, al técnico... y pien-
so que nuestra profesion, que durante mucho
tiempo fue denostada por considerar que el agen-

te comercial era alguien que solo busca el benefi-
cio, que no tiene formacion, que vive del engaio
y de la sonrisa fécil, representa a entidades de las
que dependen muchas familias y sin nuestra labor
de diplomacia y gestiones acertadas, no llegarian
muchas de ellas a ser lo que son dentro del merca-
do, independientemente de la localizacion
geografica.

Usamos la tolerancia con las costumbres de
las zonas en las que trabajamos y modificamos
las nuestras cuando somos visitados. Usamos la
correccion, la naturalidad y la educacion con el
diferente, con la misma competencia, con todos
en general. El talante que adquirimos con el ejer-
cicio de nuestra profesion es un valor fundamen-
tal que le falta a toda nuestra clase politica que
vive del continuo enfrentamiento entre las partes
mientras pienso que nuestro trabajo es el de aglu-
tinar partes para un beneficio comun.

Somos embajadores en concepto y naturaleza.
El momento actual para las empresas es dificil y
no quiero entrar en el romanticismo. Solo quiero
en primer lugar exaltar la profesion por poseer
valores que son fundamentales en la convivencia
humana y que debiamos exportar desde nuestra
modesta posicion para cambiar la realidad de los
que nos rodean, no solo en lo econdémico, sino en
estabilidad social, inico marco fundamental para
el crecimiento personal y profesional de todos.
Ensefiemos esto a los politicos desde nuestro
conocimiento de otras personas, de otras tierras y
otras costumbres, sin estridencias ni conflictos
fomentados por gente sin cultura o con premedi-
tacion para sus beneficios propios, ensefiemos
que la tolerancia y un caracter negociador es
fundamental para llevar a términos los objetivos.

Terminar con las palabras de un representante
jubilado como le gusta llamarse, mi padre, trasla-
dandome su experiencia y tranquilizindome en
los momentos complejos de la profesion: “Existi-
ran siempre los representantes mientras existan
personas en este mundo”.

Gracias compaifieros y saludos.
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* Organizamos su agenda OFERTA
* Atendemos su teléfono ESPECIAL
* Organizamos sus viajes 25% -
* Preparamos sus facturas PEACUERES
* Gestionamos su correspondencia

* Redactamos sus escritos

* Envio y seguimiento de sus ofertas

* Realizamos traducciones

* ..y todo tipo de tareas administrativas

NO PIERDA CLIENTES POR LLAMADAS DESATENDIDAS: PROYECTE UNA IMAGEN PROFESIONAL.

EN EQUAL RESPONDE NOS OCUPAMOS DE SU TELEFONO Y TAREAS ADMINISTRATIVAS
PARA QUE USTED SE CONCENTRE EN SU TRABA|O, CONCILIADO CON SU VIDA FAMILIAR

Nuestro servicio esti arientado a profesionales que necesiten secretariado sin tener que incurrir en los castes fijos elevados que supondria la contratacién directa
asi coma para profesionales que no tengan una oficina y quieran usar nuestras instalaciones como su propia oficina.

El servicio de telesecretariado es totalmente personalizado y cubre &l horario de 9:00 a 20:00 durante todo el afio. A cada cliente se le asigna un nimero EQUAL de
teléfono y un operador. Este nimero seri donde atendamos sus llamadas. Cuando usted no pueda atender su teléfono sélo tiene que desviar fa llamada a su numero
EQUAL donde su secretaria o secretario respondera tomando nota de la misma y actuando en consecuencia en funcion de un protocolo de actuacién fijado con
cada cliente.

Usted tendra acceso via internet a su Area de Cliente, donde podri en todo momento consultar todas las acciones llevadas cabo por su operador.

Antes de iniciar nuestra actividad, se tendra una derallada reunién en la que se fijard el perfil del cliente y la naturaleza de |os trabajos que realizaremos. Cada una de
las tareas que se lleven a cabo es considerada como una accidn y en funcién de las acciones que llevemos a cabo para usted se facturard mensualmente.

De esta forma, cada cliente pagard en funcién de lo que utilice el servicio sin necesidad de incurrir en altos costes fijos. Nuestros precios estin muy por debajo del
eoste de una secretaria suponiendo hasta un B0 % de ahorro. También se puede contratar un servicio 2 coste fijo, independientemente de las acciones que se lleven
a cabo. En caso de optar por esta modalidad, se llevard a cabo una reunién con el cliente para establecer las tareas a realizar y el coste mensual del servicio.
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COMPANEROS FALLECIDOS EN
EL PRESENTE EJERCICIO

El pasado martes dia 9 de noviembre,
Don Pedro Solis Parada celebramos Misa de Réquiem a las veinte y

Don J anuin Moreno GOmez treinta horas, en la Basilica de la Esperanza
de Aranda Macarena (Patrona de los Agentes

. N . Comerciales), por el eterno descanso de las
Don Eusebio Garcia Franconetti ) P i .
almas de nuestros companeros fallecidos, a la

Don Antonio Avila Aranda que asistieron los miembros de la Junta de

Don José Rodriguez Vallejo Gobierno, la Junta Directiva del Club Nicolas
Don Cristébal Cadena Guerrero Fontanillas, familiares, amigos y compaiieros.

ULTIMA HORA:

Durante la edicion del presente nimero de la Revista nos ha sorprendi-
do la noticia del fallecimiento de nuestro compaiiero Antonio Puech Pérez,
anterior Presidente del Club de Jubilados. La noticia nos ha afectado a todos
y queremos desde estas lineas enviar un fuerte abrazo a su familia, y mani-
festarle nuestras mas sinceras muestras de condolencia desde esta su otra
familia.

IN MEMORIAM

M he quedado con la sensacion de no haberle demostrado todo lo

que le quise, y esa misma sensacion creo que la sentiamos todos
los que le acompafiamos en su despedida. Estuve 8 6 10 afos
trabajando a diario con el y nunca le oi hablar mal de nadie ni tan siquiera en
el ambito profesional.
Debo reconocer que como Agente Comercial no puedo presumir de haber reci-
bido de él valiosas lecciones, pero pasar la mafana juntos ya era suficiente-
mente gratificante.

Es posible que algunos penséis que en estos tiempos de crisis, no tenga
cabida una carta de agradecimiento, de respeto y amor hacia un compa- j
fiero que nos deja; sin embargo yo pienso que muy grande debe de ser {4t
esta crisis para ensombrecer el carifio y el respeto que le tenia a D. José |
Maria Rodriguez Vallejo, quien fallecié el pasado 25 de Agosto, quien fue | d
compafiero de todos y quien ademas era mi tio Pepe. Gracias tito. '

Vicente Iglesias Rodriguez | {133+
Colegiado n° 15.875 bl "'f
. i
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Club Nicolds Fontanillas
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MANTENIENDO EL RITMO

Desde la publicacién de la
ultima Revista Colegiaciéon
(Agosto 2010), este Club
Nicolas Fontanillas ha reali-
zado las siguientes activida-
des:

El dia 10 de Septiembre la
Junta  Directiva  celebrd
reunién, tratando en ella la
organizaciéon de nuevas visi-
tas, comentandose la proxima
prevista para Carmona en el mes de Noviembre,
asi como nuestra participacion en la celebracion
del Dia del Agente Comercial el proximo 16 de
Octubre, donde segin nos manifesté el Presiden-
te del Colegio, nuestro Consejo General ha
concedido la Medalla de la Colegiacion en su
categoria de Plata a esta Asociacion.

El dia 16 de Octubre se celebrd en el Restau-
rante la Raza, el Dia del Agente Comercial, asis-
tiendo al mismo un gran nimero de Asociados de
nuestro Club, y siendo impuesta a nuestro Club
Nicolas Fontanillas la distincidén antes menciona-
da por parte del Presidente del Consejo D. Igna-
cio Manzano Martin y recogida por nuestro Presi-
dente D. José Maria Negrillo. De forma recipro-
ca nuestro Presidente impuso la Insignia de nues-

tra Asociacion a D. Igna-
cio Manzano.

Entre los muchos
asistentes a este acto,
destacar la presencia de
35 miembros del Club
Nicolds Fontanillas, asi
como nuestro invitado el
Delegado Provincial de
F. O. A. M., D. Manuel
Romero Méndez. Espe-
cialmente relevante fue la entrega del Diploma de
Honor por los 50 afios de Colegiacién (Bodas de
Oro) a nuestro companero D. Manuel Alcoucer
Gomez.

El 12 de Noviembre marchamos a Carmona
para la visita de sus monumentos y volver a convi-
vir y disfrutar de una actividad méas que agradable.
En ella volvimos a tratar sobre la posibilidad de
organizar excursiones de dos o mas dias.

Por ultimo comentar que estamos preparando
el préximo Pregon de Navidad para el dia 17 de
Diciembre, asi como nuestra presencia en los
Actos que el Colegio organiza para el Dia de la
Patrona, de todo ello iremos informando oportu-
namente como es costumbre.

La Junta Directiva del Club Nicolas Fontanillas
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Como cada ano
queremos dejar
constancia de
nuestro
agradecimiento
a la Firma
CEPSA por su
colaboraciéon
en los actos
organizados
para el Dia

del Agente
Comercial. En esta ocasion

obsequiaron a las sefioras asistentes con
una magnifica Agenda Calculadora como
la de la imagen. Nuevamente muchas
Gracias.

Organizado por Real e llustre
Colegio Oficial de Farmacéuticos
de Sevilla

PROGRAMA PRELIMINAR

L
)

JCongeso {0
\\/[ Internacional de Y
\'[ Medicamentos "

\J Huérfonos y
Entermedades Raros

Sevilla, 17, 18 y 19 de Febrero de 2011
Tfno.: 954 979 600

“Uniendo esfuerzos
frente a las
Enfermedades Raras”

e

moer[émmeble

Merkamueble
&

Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla

ACUERDO DE COLABORACION

Merkamueble, con mas de 35 afos de experiencia, es la cadena lider del sector del mueble en Espana

con mas de 70 grandes centros.

Para todos los miembros del Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla, Merkamueble ha
preparado una oferta especial que esperamos que sea de su agrado.

Si visita uno de los grandes centros Merkamueble en Sevilla, y se identifica como miembro del Colegio
Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla, se podra beneficiar de una oferta excepcional para el amue-

blamiento de su hogar:

5% de descuentos adicional

Un descuento adicional que acumulara a cualquiera de nuestras promociones, para comprar muebles
de todas nuestra secciones: salones, dormitorios, tapizados, juveniles, auxiliares, cocinas, electrodo-

meésticos,... etc.

Ademas, podra beneficiarse de nuestros servicios de atencién al publico: transporte y montaje gratuito,
financiacion a su medida, atencion personalizada, servicio posventa, retirada de clchones y soféas.
Este acuerdo estara vigente hasta que cualquiera de las partes asi lo manifieste a la otra.

Sevilla, a 30 de junio de 20010

Merkamueble S.A.
D. Francisco Leon Garrido

Colegio de Agentes Comerciales de Sevilla
D. Francisco Pérez Moron
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MERKAMUEBLE, empresa lider en el sector del -

mueble en Espana, ofrece en exclusiva a todos los o \ : Colegio Oficial de
colegiados del COLEGIO OFICIAL DE AGENTES E{ . Agentes Comerciales
L] t de Sevilla y Provincia

COMERCIALES DE SEVILLA la gran oportunidad
de amueblar su hogar con un...

dﬁr 0.

ADICIONAL

o ot o

EN TODAS SUS COMPRAS*

Ahora ya puedes hacer realidad tus suenos en
Merkamueble. Todo lo que necesitas para
amueblar tu hogar con los mejores precios y
las mayores facilidades de pago. Salones,
Cocinas, Auxiliares,
‘en ya y preparate!

Cédigo: 10.012

meilmucble

www.merkamueble.com

* El descuento adicional solo sera aplicable acreditando pertenecer al Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla.




Creamos confianza

En la vida todos necesitamos a alguien en quien confiar, y como sabemos que
tienes muchas preocupaciones, te ofrecemos la experiencia de ciento cincuenta
afos de una gran compaiia para quien tu seguridad y confianza son lo mas
importante. Con la garantia suiza de Helvetia. www.zelvel'ia.es
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