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Gracias a su tarjeta CEPSA STAR, disfrute de:

@ Un control total de la gestion de sus gastos.

e La posibilidad de limitar el gasto y los productos
que con ella se pueden abonar.

@ Asistencia en carretera las 24 horas, los 365 dias
Y

Si adn no la tiene, solicitela llamando al 902 322 110, nuestro teléfono de atencion 24 horas.

Si ya es titular de una Tarjeta CEPSA Star, pero no esta asociada a un codigo PIN, pdngase en contacto
con nosotros en el 902 322 110, y en breve le enviaremos su nueva Tarjeta CEPSA STAR con cGdigo PIN.
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Editorial

Colegiaciéon

“Nuevos aires para la colegiacion”

El pasado mes de Septiembre se procedid a
la renovacion parcial de la Junta de Gobierno de
este Colegio. Siempre es de agradecer en estos
casos la aparicién de “gente nueva” de aire
fresco dispuesto a renovar las estructuras de las
organizaciones, lo que suele ser imprescindible
para la buena marcha de las mismas, y por otra
parte suele aportar nuevas opciones, nuevos
puntos de vista y posibles soluciones a lo que
desde dentro parecia irresoluble.

FRANCISCO PEREZ MORON
PRESIDENTE

Bienvenidos sean pues todos/as, 0s estabamos esperando. Resulta para mi espe-
cialmente gratificante comprobar como siguen existiendo compafieros dispuestos a
dedicar parte de su tiempo a los demés, y como la presencia de la mujer es cada vez
mas activa y se encuentra mas representada en nuestra profesion, siendo que en la
constitucion de la nueva Junta de Gobierno aparecen tres mujeres. Esperamos que su
presencia, ademas de representativa de un colectivo cada vez mayor de mujeres
Agentes Comerciales, sirva para afrontar la tarea directiva con un talante distinto,
desconocido hasta ahora, acaso mas conciliador; una de nuestras comparfieras osten-
tard el cargo de Contadora y sera la primera vez en la historia de la colegiacion sevi-
llana que una sefiora ocupa un cargo de firma en nuestra organizacion. Como Presi-
dente y compafiero les doy la bienvenida y les deseo lo mejor en el desempefio de sus
responsabilidades, seguro que serd bueno para TODOS.

El almanaque me exige no olvidarme de la celebracion del Dia de Nuestra Patrona,
Ntra. Sra. de la Esperanza Macarena. Y querria convocaros en estos momentos de
crisis, que en nuestra profesion repercute tan directamente, a que compartamos €sos
momentos de convivencia, de relajacion y de diversién necesaria para afrontar con
optimismo un nuevo ejercicio. Nos vemos la noche del proximo dia 20 de Diciembre
en el Hotel Melia Sevilla, tocara pasarlo bien.
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Vida Colegial TR

Fiesta anual de los agentes comerciales
con motivo del dia de nuestra patrona

PROCRANI/A DI ACTOS 2006

Jueves dia 18 de Diciembre Sabado dia 20 de Diciembre
A las 10,00 horas: A las 21’00 horas:
Ofrenda floral a la Santisima Virgen. Cocktel y Cena de Gala entre nues-
tros compaferos en el Hotel Melia
Solemne Misa de Accion de Seuvilla.
Gracias en honor de Nuestra Sefio-
ra de la Esperanza Macarena, en Entrega de Titulos Profesionales a
su Basilica. los compaferos que recientemente

se han iniciado en nuestra profesion.

Entrega de Diplomas de Mérito a
los comparfieros que celebran sus
Bodas de Plata en la Colegiacion.

Homenaje a los compaferos que
celebran sus Bodas de Oro en la
Colegiacion y entrega de distincio-
nes.

Nombramiento de Colegiado de
Honor a D. J. Fernando Gabardon
de la Banda (Historiador) y D2 Fran-
cisca GOmez Guerrero “Paquita
Gbomez” (Saetera).

Acto de entrega de la Medalla de la
Colegiacién en su categoria de Oro
a nuestro comparfiero y ex-Presiden-
te D. Manuel José Dianez Moran

Fin de Fiesta con un magnifico
sorteo de regalos, una hora de
barra libre y baile, amenizado por el
Grupo Musical Ebano.
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RESIDENTE
D. Francisco Pérez Morén

0 &

VICE-PRESIDENTE TESORERO CONTADORA SECRETARIO

D. Julio Lechado Vargas D. Fernando Romero Sanz DA Gracia Gémez Reina D. José Daniel Gomez
Herran de la Fuente

ealizada la renovacion parcial reglamenta-
asado mes de septiembre, efectuada
limiento de las normas de nuestro
ral de Colegios de Agentes
spafa, y segun lo estable-
0 de Régimen Interior,
icar que ha toma-
de Gobierno

uida de la vocaLze
D. Fernando Cansino Ldpez

VOCAL 1°
D. Manuel Ldpez Morales

I A%

VOCAL 3° VOCAL 4° VOCAL 5° VOCAL 6°

D? Candelaria Yafiez Sanchez D. José M. Garcia-Rayo D. Enrique Ramirez Flores José M. Pozo Indiano
Laynez

VOCAL 7° VOCAL 8° VOCAL 9°
D? Olga Maria Rodriguez Gonzalez D. Manuel Fuentes Romero D. Jaime Pérez Lloret
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Gama Yectra: Consumo mixto (I/100km) [ Emisiones COz(grfkm): 5,7-10,5/ 154-252

No Io plenses tanto,

Opel Vectra Elegance CDTI 120cv con el equipamiento mas completo:

e Climatizador Digital Bizona * Tapiceria mixta Morrocana ¢ Llantas de aleacion

* 6 velocidades ® Ordenador de a bordo # 6 airbags ® MP3 ¢ Chasis IDS

¢ Mandos radio en volante ® Faros antiniebla

e Controlador de Velocidad ® ESP® e TCP"* por 1 9_900€
g b e P e

Divisa
Avda Ramdn Carande 7 bajo
Sevilla 41013
Consultor; David Baena Gomez
Tfno: B0TS31467
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foca tacer

CO econoce
wmcentd de latarea realiza-
da por dos compafieros, no la
tarea de dos compafieros cuales-
quiera; nos toca, y lo hacemos con
verdadero placer el dejar constan-
cia de la actividad colegial de dos
buenos COMPANEROS.

No nos gustaria que estas lineas
parecieran un decdlogo de las
virtudes que adornan a cada uno
de ellos, no nos gustaria sélo
destacar sus amplisimas activida-
des dentro del seno de las distin-
tas Juntas de Gobierno a las que
pertenecieron y aun pertenecen.
Nos gustaria sobre todo, que quie-
nes no tenéis la suerte de cono-
cerlos sepais que existen, que
existen y que han sido y siguen
siendo de esas personas impres-
cindibles para el funcionamiento
del Colegio; ese tipo de personas
que siempre estan, que sabes positivamente que van a estar
dispuestas a todo por colaborar, por el mero hecho de sentir-
se (Utiles a los demas. Son el verdadero alma de las organi-
zaciones. Son nuestros compafieros D. Manolo Lépez Mora-
les y Jaime Pérez Lloret (Malomo y Jaime), profesionales
del mueble y el material eléctrico respectivamente, quienes
por su profesionalidad y verdadero amor al Colegio, este, no
tenia mas remedio que ofrecerles el testimonio de su grati-

MANUEL LOPEZ MORALES

Naci6é en Cérdoba en
1942

Colegiado n° 12.012
(Alta Mayo 1984)
procedente del
Colegio de Cérdoba
al que pertenecia
desde 1971.
Siempre relacionado
con las
representaciones de
Muebles y Afines,
colabor6é en la
reactivacion de dicha Seccion en este Colegio.
Desde 1994 ha desempefiado en la Junta de
Gobierno del Colegio de Sevilla las funciones
de Vice-Presidente, Tesorero en dos ocasiones
y actualmente ostenta una vocalia.

D. Manuel y D. Jaime en una Asamblea celebrada recientemente.

tud y el reconocimiento que se merecen por parte de sus
colegas.

Gracias a los dos, nos sentimos orgullosos de seguir contan-
do con vuestra experiencia y esperamos, por el bien del Cole-
gio, sepais transmitir a vuestros hijos que ya os siguen en la
profesion, esa forma de entender las relaciones, de enfren-
tarse a los problemas y de reconocer el valor de la Colegia-
cion. Gracias.

JAIME PEREZ LLORET

Sevillano, nacido en
Mayo de 1940.
Colegiado n° 14.215
Ingreso en el Colegio
en Febrero de 1989 y
siempre ha
pertenecido a la
Seccién

de Material Eléctrico
de la que lleg6 a ser
Presidente en 1995.
En la Junta de
Gobierno del Colegio
a ocupado los siguientes cargos:
Vice-Presidente de 1996 a 2004, Tesorero de
2004 a 2006 y hasta el dia de hoy ostenta una
Vocalia.
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Servicios Colegiales

Loteria de navidad Estimado amigo y compaiiero:

Como es tradicional, nos complacemos en comunicarle que tenemos a su disposicion las
participaciones de LOTERIA para el proximo sorteo de Navidad, al precio de CINCO EUROS
cada una, que se juegan integramente, es decir, SIN RECARGO, habiéndonos correspondido en
suerte el N° 77627,

Estas participaciones, puede adquirirlas en las oficinas de nuestro Colegio, o si su domicilio se
encuentra alejado de nuestra sede social, mediante envio de cheque nominativo o por el servi-
cio de giro postal, rogandole que el importe se ajuste a fracciones de 5 €. Las participaciones
solicitadas, le seran enviadas
por correo certificado.

LOTERIA NACIONAL - SORTEO DE NAVIDAD

7627

El portacior juega la cantidad de CINCO EUROS en el nimera arriba
expresado, del sorteo de Ia Loteria Nacional que se celebrard en Madrid, el dia
22 de Diciembre de 2007,

Si esta interesado en obtener
algunas participaciones, haga-
lo a la mayor brevedad en
evitacion de que mas tarde no
podamos atender su solicitud
porque se hayan agotado, ya
que no seran reservadas tele-
fonica ni personalmente.
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COMPANEROS FALLECIDOS EN EL PRESENTE EJERCICIO

Don Juan Llorente Yllanes Don Luis Gonzalez Gonzalez

Don Antonio Bellerin Caro Don Angel Rodriguez Herrera

Don Francisco Cardin de Pedro Don Eloy Fernandez Ledn

Don Alfonso Jiménez Rodriguez Don Teodoro Gamito Pérez de Agreda

Don José Angel Ferrero Aliste

El pasado martes dia 11 de noviembre, celebramos Misa de Réquiem a las
veinte y treinta horas, en la Basilica de la Esperanza Macarena (Patrona de los
Agentes Comerciales), por el eterno descanso de las almas de nuestros
compaiieros fallecidos, oficiada por D. Jesus Gonzalez s.d.b. a la que asistie-
ron los miembros de la Junta de Gobierno, la Junta Directiva del Club Nicolas
Fontanillas, familiares, amigos y comparieros.

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2008



El Ateneo Popular utilizo nuestra
sede para celebrar una conferencia sobre “La
mision de UNICEF y su compromiso”. En la
imagen, el Presidente en Andalucia de UNICEF D.
Ricardo Garcia Pérez, la Sra. Presidenta del

Ateneo Popular D# Encarnacion Navarro y en

representacion del Colegio, el Vocal D. José
Manuel Pozo Indiano.

El Grupo Inmobiliario PINAR del que forma parte
nuestro comparfero D. José Garcia Martinez, ofre-
ce al colectivo sustanciales ventajas en sus promo-
ciones inmobiliarias en distintas zonas de la provin-
cia. En la fotografia son atendidos por nuestro
Presidente D. Francisco Pérez Moron.

Vida Colegial

Colegiacion
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Las paginas de El Correo de Andalucia se hicieron eco
del nombramiento de nuestra nueva Junta de Gobier-
no, en la fotografia publicada aparecen tanto los
nuevos miembros de ella como los compafieros que
terminaron su mandato.

Altas en el Colegio para hijos de Agentes

Comerciales menores de 25 afios

Siendo nuestra profesion de Agente Comercial una de
las que més se extiende de padres a hijos, incluso de
abuelos a nietos, la Junta de Gobierno continda
apoyando la inscripcion en el Colegio para nuestros
hijos con una importante reduccion econémica, tanto
en lo que respecta a la cuota de ingreso como a la
cuota mensual durante el primer afio de colegiacion.
No queremos desaprovechar la oportunidad de brin-
dar a todos nuestros compafieros, con lo que colabo-
ran sus hijos de una manera mas o menos directa en
la Agencia Comercial, la posibilidad de que la conti-
nuacion esté asegurada inscribiéndose en el Colegio,
y dando forma legal a su futura actividad. A continua-
cion, detallamos las cuantias de los derechos de
ingreso que permanecen en vigor, aprobadas en Junta
de Gobierno de 26 de Marzo de 2000 para la inscrip-
cion en el Colegio, donde podemos apreciar las venta-
jas que se ofrecen para nuestros hijos:

Cuota de Ingreso para nuevos colegiados:

150,25 €.

Hijos de colegiados menores de 25 afios

100,25 € (ahorro de 50,00 euros).

Primeras 12 cuotas mensuales para hijos de cole-

giados 7 euros/mes (ahorro de 9 euros/mes).

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2008



Secciones

en Sevilla el dia 24 de octubre de 2008.

Abrio la Sesion el Presidente Sr. Martin Aguilar dando paso a los invitados, arquitectos
de la asociacion Arquigolf Sres. Julio Monzén y Antonio Heberon.

El Sr. Julio agradece la invitacion en nombre de Arquigolf, y explica como y porqué
surge Arquigolf, asociacion de ocio dedicada a mantener el contacto entre otros arquitectos
compafieros 0 no de carrera, unidos por su aficion al golf. son 150 socios que organizan un
torneo anual, para el que solicitan patrocinadores a través de fabricantes y empresas del sector
de la construccion.

Una vez terminada la presentacion se retoma el Orden del Dia, aprobandose por unani-
midad el acta de la reunion anterior.

A peticion del compafiero Manuel Morales se hace hincapié, en la necesidad de trans-
mitir a FIBES, para el éxito de la Feria de la Construccion la participacion de fabricantes del
sector; posteriormente procedimos a presentarnos uno a uno informando del tipo de productos
que representamos.

A continuacion se dio paso a la lectura de empresas que presentaron suspension de
pagos o con problemas, aportando cada uno libremente los nombres que estimé oportuno. se
vuelve a mencionar la posibilidad de que de estas reuniones puedan surgir distintos tipos de
acuerdos entre compafieros.

Se dio lectura a las ofertas de representaciones llegadas al colegio, poniéndose estas a
disposicion de los compafieros que las solicitaron.

En cuanto a la situacién del mercado, poco se dijo ya que la crisis esta en todas las
conversaciones y poco podemos hacer, salvo mantener la tranquilidad, seguir trabajando y
esperar tiempos mejores. si se hizo mencién a los alargamientos en los plazos de pago,
llegando a ser demasiados elevados, a lo que se comentd, que en el resto de Europa estos
son bastante mas cortos, de 30 6 maximo 60 dias y es a lo que deberiamos tender nosotros,
ya que en la situacion actual dar 120, 150 6 180 dias como piden algunos clientes puede
resultar arriesgado.

Se acuerda tener las reuniones del sector trimestralmente, los viernes por la mafiana,
la proxima seria entorno al proximo 23/01/09.

En ruegos y preguntas un compafiero solicita informacion sobre la forma de trabajo con
las empresas portuguesas, y otro nos invita a pedir informacion sobre las condiciones de traba-
Jo de los Agentes Comerciales del resto de Europa, a lo que se ofrece para hacerlo el compa-
fiero Juan M. Reina para proximas reuniones.

Sin mas que tratar se cerrd la reunion siendo las 13.00 h. del dia indicado.

Acta de la
reunion
mantenida

en el Salon
de FIBES

por la
Seccion 72
“Materiales
de
Construccion

y
Saneamiento”:
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Desde el seno del Colegio ve la luz la
publicacién “Moda Hoy”, y resulta para
mi una satisfaccion, un verdadero
placer como Presidente del Colegio de
Agentes Comerciales de Sevilla, recibir
el encargo de escribir unas lineas para
la presentacion de esta Revista Espe-
cializada. Me parece la prueba mas
evidente de que la colegiacion sigue
activa, el documento que acredita que
el Colegio late y esta formado por profe-
sionales con inquietudes y ganas de
trabajar por la dignificacion de su activi-
dad, la manera mas fehaciente de
demostrar que unidos podemos alcan-
zar los objetivos que serian imposibles
de forma individual.

Esta Revista que ahora nace, sin
duda, ocupard su espacio dentro del
ambito profesional del “Tejido y la
Confeccion”, es decir, dentro del ambito
de nuestra Seccién 92, porque para los
gue todavia no lo sepan, el Colegio
Oficial de Agentes Comerciales esta
formado por Secciones, Secciones espe-
cializadas que se ocupan de atender las
necesidades particulares, las peculiari-
dades de cada sector dentro del gran
mundo comercial. Personalmente siem-
pre entendi que la salud del Colegio
dependia de la salud de estas Seccio-
nes, de la misma manera que la salud de
un organismo vivo depende directamen-
te del estado de los dérganos que lo
componen.

Secciones

Colegiaciéon

Felicidades y animo, siempre conta-
reis con el apoyo de la Junta de Gobier-
no de este Colegio, y de forma incondi-
cional con el mio personal. Espero poder
comprobar como esta iniciativa de la
Seccion Textil gracias al empefio de su
Presidente, Sr. Arrebola y su Junta Direc-
tiva, toma cuerpo y sirve de ejemplo para
todos.

Francisco Pérez Morén
Presidente C.O.A.C.
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Del Manual del Curso para la obtencion del Certificado de Profesinalidad
de Agente Comercial, realizado por el Centro de Formacion AFOBAN

Médulo 2.2.; La comunicacién interpersonal
2.2.1. El proceso de comunicacion
2.2.1.1. Introduccién

El arte de vender no es algo artificial y puntual sino que
forma parte de nuestra ida desde que nacemos. Todos
pasamos la vida ejerciendo este arte, ya sea de forma
premeditada, ya sea de forma automatica inconsciente: en
la infancia llorabamos para conseguir algo, todos hemos
logrado convencer a nuestros padres para que nos
compren algo que desedbamos, cuando somos adultos
penemos en venta nuestro trabajo...

La venta, en términos generales, es una relacion inter-
personal inmersa en un proceso de comunicacion tanto
verbal como no verbal; la relacion que se establece entre
el vendedor y el comprador no es mas que una intencion
entre personas con una intencionalidad clara.

Por ello es necesario que hagamos un breve repaso de
todos los elementos que intervienen en la comunicacion
asf como el papel que juegan dentro del proceso global.

2.2.1.2. Definicién de Comunicacion

La comunicacion se define como el comportamiento a
través del que las personas, los grupos y las organizacio-
nes intercambian informacion.

Significa “compartir”, es decir, transmitir un mensaje
dirigido a un destinatario para el cual el significado del
mensaje sea el mismo que para el remitente: comparten
informacion.

En toda comunicacion hay una intencionalidad, se
transmite un mensaje con una finalidad, con una intencién
mas 0 menos definida.

¢Cuél es el objetivo final de la comunicacion? Conse-
guir que el recetor del mensaje responda de alguna mane-
ra a lo que pretende el emisor.

2.2.1.3. Elementos bésicos de la comunicacién
Aungue la comunicacion es algo que utilizamos en

nuestra vida, se trata de un proceso complejo en el que
intervienen numerosos elementos:

EMISOR <<— | FEED-BACK 7= CONDUCTA
100% A
IDEA INTERPRETACION | 50%
A
Y
CODIFICACION MENSAJE 80% DECODIFICACION
A
CANAL > RECEPTOR 60%
Emisor: Es el autor de la comunicacion. La persona Canal: Es el vehiculo a través del cual el mensaje es

que desea comunicar algo. Quien origina la

comunicacion.
Idea: Es el pensamiento. Lo que se quiere comu-
nicar. Puede ser un dato, una informacion,
un sentimiento, una opinion, un impresion...
Conjunto de signos, palabras, reglas... con el
que se expresa la informacion. Ha de ser
comun para el emisor y para el receptor.
Proceso por el cual se transforman las ideas
en simbolos, sonidos, imagenes... con signi-
ficado transmitido por el emisor.
Es el producto de la codificacion. Son simbo-
los, sonidos, imagenes... con singificado
transmitidos por el emisor.

Cédigo:

Codificacion:

Mensaje:

transportado del emisor al receptor. Por

ejemplo: aire, teléfono, papel...

Es el destinatario del mensaje, el que lo reci-

be

Decodifcacion:  Proceso por el que el receptor aplica un
significado a los simbolos transmitidos por el
emisor siguiendo las normas establecidas
en el cddigo que comparte con el emisor.

Recptor:

Interpretacion:  Es lo que deduce el receptor de lo que ha
querido decir el emisor.

Conducta: Conjunto de reacciones del receptor a lo que
se ha interpretado del mensaje.

Fedd-Back: Reaccion del receptor que informa al emisor

de como ha recibido e interpretado el
mensaje y su respuesta a éste.
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Divisa. Avda. Ramoén Carande 7- Bajo. Sevilla 41013
Consultor: David Baena Gémez 607531467 / 954540534

Elige un Saab 9-3 por sélo 26.000¢
Hazte Saabista,

Las decisiones que tomas & lo large de la vida son las que van definiendo tw personalidad y te hacen ser
quien eres, Esas decisiones te hacen ser Saablsta, alguien Gnkco, que ve | vida de forma diferente, que se
precoupa por ¢ medic amblents y & quien le gusta obtener b mdxima potencla cuando la necesita, camo h
que te ofrecen los nuevos motores de Gitima tecnologia TTID 180CY con Doble Turbo de Saab,

= Eres lo que eliges. Be a Saabist,
_—

'!{ '
Beasaab saab| @

raP——

Potencia y £«

* Precio ofertado 26.000€. P.V.P sin pmmoddnt 30,87 2€ en Ponirntn y Babemres pars Saabs - Sport Sedan Linesr Sport Ti0: 1305V (AMO) con Mustoosh inchsdo mn o precio olermdo. impanio de matriodlacion y
dencmrea prormoxons’ nchsdkoy Qe riidy hena e de sk con otres p il olertade: conterme mirts desde 5.4 § 6,7 1100k, Esisiones de COn deade 147 & 179 grilrm, Modielo visualieacts fasd Ture X

e I
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Una nueva forma de abrir las puertas del Colegio.

Accede a su pagina web.
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« Iniclo

A través de nuestra pagi-
na web tendras informa-
cion actualizada sobre tu
Colegio y tu profesion,
para ello la pagina dispo-
ne de un menu con
distintos enlaces, en los
que nos informaran de:
noticias de actualidad,
cursos de formacion,
agenda de eventos,
secciones de especializa-
dos, revista colegiacion,
servicios colegiales,
asesorias y horarios,
hoteles con descuentos,
mini web para colegiados,
entre otros servicios que
te ofrece el Colegio.

Veamos un ejemplo:

Si hacemos click en
Agenda de Eventos, esta
nos informard de las
ferias y congresos que
tendran lugar en Espafia
asi como eventos colegia-
les, cursos, etc., la
consulta la podremos
hacer mediante un
pequefo buscador que
nos filtrara los datos bien
por fechas, nombre del
evento, etc.
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Servicios Colegiales

Colegiacion

DEL COLEGIO

Cree su propia web en la pagina del Colegio

En esta seccién tendra la posibilidad de crear y
activar su propia pagina personal en la que podra
presentarse asi como incluir una descripcién de los
productos y servicios que oferte y una relacion de los
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Extranet de

Colegiados

P mm

ia Al Peddidbsba &

enlaces a sitios Web que considere de mayor interés.

A continuacion le ofrecemos una explicacion grafi-
ca con los pasos a seguir para la creacion de la
misma:

1° PASO: Entre en la pagina web del
Colegio (http://sevilla.cgac.es), en el
apartado Extranet Colegiados intro-
duzca su n° de colegiado provincial y
a continuacion el nacional, estos
datos los tiene usted en su carnet
profesional, el provincial en el anverso
y el nacional en el reverso del mismo.

2° PASO: Una vez comprobados sus
datos, se cargard una nueva pagina
en la cual nos aparecera un nuevo
menuy, en él se encuentra la opcién
“Crea tu propia web” simplemente
hacemos clic sobre él.

Solamente tiene que cumplimentar
los cuestionarios que encontrara en
cada uno de los siguientes enlaces.
) Por medio del enlace “Ver mi pagina
T personal” podra visualizar su pagina
Web tal cual la veran los usuarios del
portal.

Una vez terminado los pasos, su web
aparecera tanto en la pagina de nues-
tro Colegio como en la del Consejo
General, ni que decir tiene la magni-

i dm dames e 1 vingiasy

i tud de este servicio, ya que a través
——————— de él, numerosas empresas naciona-
e G et les e internacionales podran ponerse
e T e e . | "y, T ¢ en contacto con usted para establecer
EN— R relaciones comerciales.

Wors b by

stz e Si tiene alguna duda pude ponerse en

contacto con la Secretaria del Cole-
_gio.

@\ -
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I nformacion Oficial

Horario de atencion de nuestros profesionales

Asesoria juridica

A cargo del Técnico Informéatico -

Federico Sanchez Jiménez A
Consultas telefonicas y personales B
Tfnos. del Colegio 902 88 32 y 954 56 03 36

Previa peticion de cita en la Secretaria del Colegio
A cargo del Letrado Asesor

Jer6nimo Zamora Lopez

Consultas: Martes y Jueves de 13 a 14:30 h

Asesoria Informatica

En las Oficinas del Colegio todos los Lunes de 11
a12,30 h.

il W

F

Asesoria Fiscal

Previa peticion de cita en la Secretarfa del Colegio
A cargo del Asesor

José Ramon Barrera Hurtado
Consultas: Martes y Jueves de 12 a 15 h

En periodo de declaraciones: Diario de 8 a 15 h.

CONTROLE SU PESO

SIN DEJAR DE COMER LO QUE LE
GUSTA, DE MANERA, COMODA,
SANA'Y SEGURA ASESORAMIENTO Y
SEGUIMIENTO PERSONALIZADO

ALIPIO BLANCO TL.: 676 471 801
WWW.nutreteconcalidad.com

MOCION DEL SENADO RELATIVA AL INTRUSISMO PROFESIONA

CONSEJO GENERAL DE COLEGIOS DE AGENTES
COMERCIALES DE ESPANA

Goya, 55 - 28001 MADRID - Telefono 902 366 956 -
Fax 91 5770084

CIRCULAR N° 2928
Estimados compafieros,

La Comision de Economia y Hacienda en la sesion
que celebré el pasado dia 8 de octubre de 2008,
aprobd una mocion presentada por el Senador por
Baleares D. Pere Sampol i Mas, en la cual insta al
Gobierno a tramitar las modificaciones normativas
pertinentes y cursar instrucciones a la Agencia Tribu-
taria y al Instituto Nacional de la Seguridad Social
para que se exija la acreditacion de colegiacion, en
los casos que ésta sea obligatoria, a efectos de alta
censal en Actividades Econdmicas, en el Impuesto de

Actividades Econdmicas y en el Régimen Especial de
Trabajadores Autbnomos.

Hasta tanto se promueva la correspondiente
adaptacion normativa, y con el &nimo de facilitar la
lucha contra el intrusismo, el Gobierno remitira
instruccion a la AEAT a los efectos de autorizar la
firma de Convenios especificos con los Colegios
Profesionales, mediante los cuales se remitan a los
mismos los censos de actividades actualizados de los
epigrafes del censo que queden circunscritos al
ambito de dicho colegio profesional.

Para que podais tener un conocimiento mas
exhaustivo de lo tratado en esas sesiones parlamen-
tarias, adjunto os acompafiamos en formato pdf una
trascripcion de las mismas.

Lo que se comunica a todos los colegios en
Madrid, a treinta de octubre de dos mil ocho.
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Asesorias

Colegiaciéon

ACTUACION ANTE EL CESE DE LA RELACION CONTRACTUAL

¢Como debe actuar un agente
comercial cuando la empresa
representada le comunica el
cese de la relacion de agencia
mantenida?

En primer lugar, debe quedar constancia de la
realidad de la decisién de la empresa, por lo que
debemos evitar las comunicaciones verbales. Es
muy usual que la extinciéon de la relaciéon se
produzca por una simple llamada telefénica. En
este supuesto, remitir comunicacion fehaciente a
la empresa (preferiblemente burofax) en la que
indicaremos que necesitamos se ratifique el
comunicado realizado verbalmente. Indicar igual-
mente en dicho comunicado que, si no tenemos
respuesta por parte de la empresa en el plazo
prudencial de una semana, por ejemplo, enten-
deremos que ratifican su posicién y que dan por
extinguida la relacién de agencia.

En segundo lugar, es necesario reclamar lo
que en derecho corresponde, exista 0 no exista
un contrato escrito. El contrato de agencia puede,
perfectamente, ser verbal. Son muchos los
compafieros que, erréneamente, piensan que no
podran defender sus derechos ante un Juez al no
haber “firmado” contrato alguno, lo que supone
un error. Si en vuestro quehacer diario habéis
aumentado la clientela de la casa representada
en vuestra zona o, aun sin captar nuevos cliente,
habéis conseguido aumentar sensiblemente el
volumen de operaciones con los clientes preexis-
tentes tenéis perfecto derecho a recibir una
indemnizacion de la empresa.

En tercer lugar, no precipitar las actuaciones,
pues es necesario recordar que el agente cuen-
ta con el plazo de 1 afio para reclamar la indem-
nizacion por la extincion y hasta 3 afios para
reclamar aquellas comisiones que hubiesen
quedado pendientes. Si el empresario “ofrece” la
firma de un documento de finiquito de la relacion,
seria interesante acudir a la Asesoria Juridica del
Colegio y someterlo a su consideracion.

Jeronimo Zamora Lopez
Asesor Juridico del Colegio

En cuarto lugar, prepara un dossier con la
documentacion que pueda resultar interesante:
contrato de agencia, comisiones pendientes de
liquidacién, abonos recibidos por la empresa en
los ultimos 5 afios, comunicado de extincion de la
relacion, listado de clientes y volumen de ventas
existentes al inicio de la relacion y al final de la
misma, y, en suma, cualquier otra que pudiese
resultar de interés. De esta documentacion, y
especialmente de las comisiones cobradas en
los ultimos cinco afios de contrato, se obtiene las
cifras que podemos reclamar, como se explica en
el punto siguiente.

En quinto lugar, calcular cual seria la suma
maxima a reclamar. Por indemnizacion por clien-
tela aportada, la Ley de Agencia determina cual
es la cifra maxima, la que no se puede superar
en ningun caso, pero deja al arbitrio del Juez fijar
definitivamente la cifra. Es decir, la Ley solo
marca un tope maximo. Este tope es la media
anual de ingresos del Agente tomando como
pardmetro para dicha media los Ultimos cinco
aflos de contrato o el tiempo de duracion del
contrato si fuese inferior a cinco afios. Se trataria
de sumar todo lo cobrado durante cinco afios y
dividirlo por cinco: EL resultado es nuestra media
anual de ingresos y es la suma maxima que se
puede reclamar. Si la empresa no ha respetado
el plazo de preaviso (un mes de preaviso por
cada afio de duracion del contrato con un maxi-
mo de seis meses) también debera indemnizar al
Agente por cada mes incumplido. Puesto que
tenemos la media anual de ingresos, si esta
media anula la dividimos entre 12 meses que
tiene un afio, alcanzaremos la media mensual.

Por Gltimo, indicar que un acuerdo siempre es
preferible a un pleito, tanto por rapidez en la solu-
cién como satisfaccion de las partes. Sin embar-
go, hay veces que el pleito resulta inevitable. En
esos casos no dudéis en defender vuestros dere-
chos con el mismo tesén que antes se han defen-
dido los intereses de la empresa representada.

Jerénimo Zamora Lopez
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Colegiacion

PROGRAMAS FREEWARE Y GPL

En esta ocasion voy a hablar de las aplicaciones y
programas con licencia freeware y Gpl. Esto significa que
son programas gratuitos para su uso personal en algunos
casos, y gratuitos para cualquier &mbito en otros casos. Gpl
son las siglas para General Public License.

Existen muchas utilidades que pueden ser igual de vali-
das o incluso mejores que sus equivalentes comerciales.
Solo buscando un poco nos damos cuenta que no hay un
solo programa que usemos normalmente que no podamos
obtener de forma gratuita usando otro programa similar
pero sin problemas de licencia y pirateria.

A continuacion nombraré una serie aplicaciones muy Utiles
con licencia freeware y GPL.

= Open Office

Equivalente comercial — Microsoft Office.

Suite de ofimatica que contiene aplicaciones como Writer
(procesador de textos), Calc (Hoja de célculo), Impress
(para crear presentaciones), Draw (editor de graficos) y
Base (para crear bases de datos). Tiene licencia pUblica
(GPL), por lo que se puede usar de forma gratuita tanto en
ambito doméstico como a nivel de empresa.

Web: http://es.openoffice.org/

« Avast!

Equivalente comercial — Pada antivirus, Norton, McAfee,
Nod32, etc.

Antivirus que tiene una version gratuita solo para uso
domeéstico.

Web: http://www.avast.com/esp/download-avast-home.html

= Zone Alarm

Equivalente comercial — Cualquier antivirus comercial
con cortafuegos.

Programa cortafuegos que protege el equipo de accesos
indeseados desde el exterior. Tiene una version gratuita
para uso personal.

Web:  http://www.zonealarm.com/store/content/company/products/znalm/free-
Download.jsp

* Spybot

Equivalente comercial — Cualquier antivirus comercial
con anti spyware.

Aplicacién que analiza el equipo en busca de programas
espia y troyanos. También tiene un modo de proteccion
activa. Es gratuito para uso personal.

Web: http://www.safer-networking.org/es/download/index.html

= Cdburner Xp

Equivalente comercial — Nero, Alcohol 120%, etc.
Programa (til para la grabacion de Cds y Dvds Es
gratuito.

Web: http://cdburnerxp.se/

= Firefox

Equivalente — Internet Explorer.

Navegador web en continuo desarrollo que se caracteriza
por tener varios afiadidos o “plug-in” para hacerlo més
funcional y efectivo. Tiene licencia GPL.

= Opera
Equivalente — Internet Explorer.
Otro navegador muy fiable y répido. Es freeware.

= Mozilla Thunderbird

Equivalente comercial — Microsoft Outlook.
Gestor de correo electronico similar al Outlook Express.
Tiene licencia GPL.

* 7-zip

Equivalente comercial — Winrar, Winzip, etc.

Programa de compresion de ficheros rar, zip, etc. Muy livia-
no. Tiene licencia GPL.

Web: http://www.7-zip.org/

* Ccleaner

Aplicacion muy atil que elimina el historial y archivos
temporales tanto del navegador como del equipo. También
borra entradas invalidas del registro del sistema operativo.
Es freeware.

Web: http://www.ccleaner.com/

* Winamp

Equivalente — Windows Media Player.

Reproductor multimedia gratuito con varias opciones y
temas visuales para cambiar su aspecto.

Web: http://www.winamp-es.com/descargar.php

* Paint.NET

Equivalente comercial — Paintshop, Photoshop, etc.
Editor de im&genes muy completo y en continua actualiza-
cion.

Web: http://www.getpaint.net/download.html

= Vic Media Player

Equivalente — Windows Media Player.

Reproductor multimedia muy completo que tiene la carac-
teristica de tener incluidos varios cédecs, con lo que no es
necesario instalar aparte un paquete de cédecs de audio y
video. Tiene licencia GPL.

Web: http://www.videolan.org/vic/

Les recomiendo que descarguen y prueben estos progra-
mas. Es una forma alternativa de adaptarse y conocer el
desarrollo de las aplicaciones informaticas y nos evita los
posibles cargos de conciencia que provoca el utilizar
programas comerciales de forma ilegal.

Federico Sanchez Jiménez
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OFERTAS PERSONALIZADAS PARA EL
COLEGIO OFICIAL DE AGENTES DE COMERCIO

Un cambio positivo.
Avisa, su concesionario oficial Audi, inaugura sus nuevas instalaciones en Sevilla.

Disfrutar de un gran espacio, de su modernidad, de una situacion privilegiada, y gue usted se bensficie de
todo ello, son solo algunas de |1a razones que han llevado a Avisa a trasladar sus instalaciones a una de las
zonas mejor comunicadas de Savilla.

Atencion personalizada, contactar: Fernando Gamero, tel. 627 485 115 / 607 500 772
Jose Antonioc Manzano, tel. 636 205 483

AVISA s hoen
Av. Fernandez Murube, 24 (Pg. Ind. Clra. Amarilla) { _/U._){j_i)

41007 - SEVILLA - Tel. 955 03 46 04

Si asi fuera, las cualidades off-road vy la traccidn permanente 4Motion
del nueveo Tiguan serian casi imprescindibles.

Si un dia te levantas y ha caido una nevada inesperada, no hay
preblema. Si vas por la calle y e encuentras liuva, o bamo, o
bordillos, o una pendiente pronunciada, no hay problema. El nuevo
Tiguan con lraccidn 4Molion es capsz de demosirar sus
cualidades off-road modificando la enirega de par, los sistemas
ABS y EDS o Incluso activando el asistente de control en
descenso “DHC”. ¥ si no encuentras nada de esto, lampoco hay
problema. Porte, jquién s& compraria un Tiguan sdlo por sus
cualidades off-road?

Nuevo Tiguan. Conduce tus suefios

Equipamienio de serie del nuevo Tiguan Sport: programa de marcha
“off-road”, traccitn permanente 4Motion, asistente de arranque en
pendientes Aulo-hold, llantas de aleacidn de 177, faros antiniebla,
aslentos delanleros deportivos, & sairbags, ESP, encendido
automdtico de luces, freno de mano eléctrico, Climatronic bi-zona,
volante multifuncidén, sensor de lluvia, equipo de audio con B
altavoces...

Tiguan Sport 1.4 TSI 4Motion 150 CV por 30.920€",
Tiguan Sport 2.0 TDI 4Motion 140 CV por 32 450€"

Nuevo Tiguan

CUEMNTOS E & P AL E S
L1 A

E :
P oA R A AF I D
Volkswagen AVISA
C/. Alhami, 2-4 SEVILLA SU ASESOR COMERCIAL MAMNUEL GARCIA MOLIMNA
TH.: 663 926 441 — 619 901 OB
mgarciaifiavise o8
Femandesilaviss o
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Servicios Colegiales

RELACION DE SERVICIOS QUE PRESTA EL COLEGIO

v/ SERVICIO DE CENSOSY TITULACIONES
Titulo de Agente Comercial expedido por el Ministerio de
Industria, Turismo y Comercio.

Carnét profesional, expedicion y renovacion.

v SERVICIO DE ASESORIA JURIDICA
Asesoramiento profesional y privado, despidos, resoluciones
de contrato, reclamacion de comisiones, etc.

Martes y Jueves de 13 a 14,30 horas. (Previa cita a recoger
en la Secretaria del Colegio).

v SERVICIO DE ASESORIA FISCAL
Declaraciones trimestrales de IVA, Renta, Asesoramiento y
asistencia fiscal ante inspecciones.

Teneduria de Libros Contables (coste adicional
de 8. €. mensuales)

Martes y Jueves de 12 a 15 horas. En periodo de
declaraciones, diario de 8 a 15 h. (previa cita).

v SERVICIO DE ASESORIA INFORMATICA
Atencion personalizada y telefénica de consultas
informaticas a nivel de usuario
Lunes de 11,00 a 12,30 horas.

v/ SERVICIO DE MERCADO DEL AGENTE COMERCIAL
Secciones de Especializados.
Informacion sobre Empresas que solicitan agente en esta
zona. (envio de relaciones a domicilio,
cuota anual: 6’01 €.)
Envio gratuito a través de correo electrénico de relacion de
Empresas Extranjeras.

v SERVICIO DE REGIMEN LABORAL
Tramitaciones en Seguridad Social (altas, bajas,
cotizaciones, expedientes de prestaciones, etc.)

v/ SERVICIO DE BIBLIOTECA Y PUBLICACIONES
Sala de Lecturas.

Consulta de Boletines Oficiales, Aranzadi, prensa local,
lectura de ocio y revistas profesionales.
Revista Colegiacion. (Organo informativo del Colegio)
Revista La Gaceta del Agente Comercial (Fundacion
Agentes Comerciales).

v EVENTOS, FERIAS COMERCIALES Y CONGRESOS
Informacién sobre Ferias nacionales y extranjeras.
Entrada gratuita a las principales Ferias del Pais. En Sevilla,
sélo las organizadas por Fibes y en dias laborables, previa
presentacion del carnet profesional

v SERVICIO DE PREVISION
Seguro de Accidentes (p6liza colectiva con indemnizaciones de
18.030'36 € en caso de fallecimiento y hasta 30.050'60 € en
caso de invalidez y asistencia médico-farmacéutica hasta
6.010'12 €).

Seguro de Vida (pdliza colectiva con capital asegurado de
1.202'02 €)

Convenio de colaboracion con la Cia. Helvetia Seguros:
Pdlizas colectivas de seguros de inscripcién voluntaria (Vida,
Hogar, Carnet Conducir, Planes de pensiones, Comercios,
Intervencion Quirdrgica, etc.)

Consulta en el Colegio con personal especializado, previa cita.
Convenio de Colaboracion con el grupo Aresa (salud privada).

v SERVICIO EN NUESTRA SEDE SOCIAL
Despachos para entrevistas.
Salas de Muestrarios.
Salén de Actos para reuniones (hasta 50 personas).
Servicio de Fotocopias. Servicio de Fax. Cibercolegio

v SERVICIO DE FORMACION
Cursos de formacién, capacitaciéon y perfeccionamiento.
Centro homologado por la Junta de Andalucia para la
imparticion de cursos de formacion.

v SERVICIOS FINANCIEROS Y DE COLABORACION
Convenios con Banco Popular-Andalucia y Lico Leasing.
Tarjeta Visa Colegio Oficial Agentes Comerciales
(descuentos, seguros y sin cobro de emision el primer afio).
Tarjeta Cepsa-Star (descuento de hasta 0’05 €. por litro de
carburante y cobro por meses vencidos, coste anual de la
tarjeta 3 €).

Acuerdo con Infotel (Informes comerciales, financieros,
mercantiles, deudas, etc.).

Convenios de colaboracion con distintas Empresas que
ofrecen descuentos y ofertas especiales.
Convenios con especialistas médicos y clinicas dental y
oftalmolégica.

Convenios para la obtencién del certificada médico para
carnet de conducir.

v SERVICIOS SOCIALESY CULTURALES
Club Nicolas Fontanillas (inscripcion gratuita para Agentes
Comerciales jubilados).
Fines Sociales.
Fiesta Patronal - Insignias Colegiales

v SERVICIOS A TRAVES DE NUESTRO CONSEJO
GENERAL
Cuentas de correo profesionales gratuitas, acceso a
Internet, confeccion de Paginas Web.
Hoteles con descuentos para Agentes Comerciales en toda
Espana.
Acuerdo con la firma de alquiler de coches AVIS

v/ SERVICIO DE ARCHIVOS Y REGISTRO
Correspondencia, Archivo general y Archivos histéricos
(historia colegial, fotos, revistas, etc.)
Expedicion de certificados

v SERVICIO DE PUBLICIDADY COMUNICACIONES
Circulares informativas.
Pagina Web informativa del Colegio
Http://sevilla.cgac.es
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helvetia

Siéntase profegido. Mo hay nada como la calidez de un hogar. Mo permita que los riesgos imprevistos que
amenazan su vivienda le hagan perder |a tranquilidad, garanticela con HELVETIA HOGAR.

“CONTRATE AHORA SU POLIZA DE HOGAR Y DISFRUTE DE LAS VENTAJAS Y DESCUENTOS POR SER

Garantias basicas.

Los coberuras de nuestro pro-
ducio ofrecen una proteccidn
completa y perfectamente adap-
table a las circunstancias de cada
vivienda.

Incendio y completentario.
Incendio, explosién, autoexplo-
sién e implosidn, dafos por hu-
mo, gastos de extincién y salva-
mento, demolicién y desescom-
bro, reconstruccion de documen-
tos,

Fenémenos atmosféricos.
Caida de rayo, viento, pedrisco y
nieve.

Dafios por agua.

Lluvia, inundacién, gastos de
bosqueda y localizacion de ave-
rias, gastos de reparacion.

Roturas.

De cristales, lunas, espejos,
metacrilato, marmoles, granito y
piedras arlificiales, placas vilro-
cerdmicas o de induccién, apa-
ratos sanitarios fijos.

AGENTE COMERCIAL"

NUESTRAS COBERTURAS

Asistencia en el hogar y juri-
dica.

Otros dafios y prestaciones.
Actos vandélicos o malintencina-
dos, tumullos, huelgas, choque
de vehiculos, caida de aeronaves
o astronaves, ondas sdénicas,
danos eléctricos, bienes refrigera-
dos, muebles en terrazo o jardin,
replantacién de arboledas y jardi-
nes, restauracion estética, pérdi-
da de alquileres, desalojamiento
forzaso, traslade del mobiliario,
bienes de terceros y bienes de uso
profesional.

Robo, expoliacién y hurto.
Efectiva en el interior de la
vivienda y en caja fuerle, joyas,
reposicion de |laves y cerraduras,
expoliacion fuera del hogar de
dinero en efedivo y bienes de uso
personal, bienes en trasleros y
dependencias anexas, uso frou-
dulento de tarjelas de crédito,
estancia fuera del hogar, extravio
de equipajes factlurades.

Responsabilidad civil.

Del inmueble y privada, gaslos
de defensa y fianzas, responsabi-
lidad civil frente al inquilino o
propietario.

ASEGURAMOS 5U MAXIMA
PROTECCION

Garantias opcionales.

Puede ampliar las coberuras de
su podliza con las siguientes
garantias oplativas:

* Placas solares

* Responsabilidad civil de perros
peligrosos.

* Ampliocién de robo de joyas.

* Robo de objetes de wvalor
especial.

* Vehiculos en garaje.

* Animales domésticos.

* Todo riesgo accidental de edifi-
cacion.

* Toedo riesgo accidental bienes
mobiliarios.

* Accidentes.

* Actos vandalismo inquilino.

* Ampliacidn asistencia juridica.

SEPTIEMBRE
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Servicios Colegiales §@

Su otra tarjeta de visita

i CRLIFOCY
HANCCY
— POPLUILAR

Agente www.grupobancopopular.es
Grupo Banco Popular #02 301 000

Infdrmese y plénselo.
No tiene nada que perder

www, grupobancopopular.es
02 301 0DO

Miguel Angel Gutiérrez Previa cita
PODOGOLO
C/ Julio César, 2 - 12 planta C/ Reino Unido
41001Sevilla (esquina a c/ Colonia)
Tfno.: 954 22 91 11 Bda. Los Bermejales

Tfno.: 954 23 48 41

OFERTA DE PRECIOS ESPECIALES AL
COLEGIO OFICIAL DE AGENTES COMERCIALES
DE SEVILLA, COLEGIADOSY FAMILIARES

ACUERDO CON CENTRO
MEDICO MARIA AUXILIADORA

CERTIFICADOS MEDICOS

Nos complace comunicarles el acuerdo
llegado entre este Centro Médico y el Cole-
gio de Agentes Comerciales para la expedi-
cion de los Certificados Médicos precisos
para la obtencion y prorroga de permisos de
conducir, armas, certificados oficiales de
buena salud, etc.

Ejemplos de ofertas para colegiados y
familiares directos:

Revisiones del permiso de conducir tipo
B, precio normal 35°60 €, precio reducido
27°60 €.

Revisiones mayores de 70 afios, 20 € en
lugar de 25 €.

Obtencion del permiso B 30 €, precio
reducido 24 €.

Para la gestion de renovacion en la Jefa-
tura de Trafico de Sevilla, se ocupan de ella
gratuitamente, s6lo abonando el propio certi-
ficado y el importe de las tasas, que en al
caso de los mayores de 70 afios no hay que
abonarlas.

También ponen a disposicion de los Cole-
giados y familiares sus consultas de Medici-
na General y Oftalmologia.

CENTRO MEDICO M2 AUXILIADORA
M2 Auxiliadora, 21-2° B
41003-SEVILLA Tfno. 954 537196
(Frente al Ambulatorio)

Necesitamos tener al dia nuestra Base de Datos

Por ello rogamos a todos los compafieros envien a la Secretaria de este Colegio un
correo electronico donde aparezcan los datos basicos para mantener fluida la comu-

nicacion Colegio-Colegiado, a saber: Direccion, Teléfono, Teléfono Movil y Direccién

de correo electronico.

Muchas Gracias. Enviar Datos a: sevilla@cgac.es
Hemos comprobado que muchos compafieros han cambiado su e-mail y no

nos lo han comunicado.
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Colaboraciones

Colegiaciéon

CUESTION DE PRINCIPIOS

gjllo quiero referir una vivencia, de tantas de

las que conforman la vida de cualquier Agente
Comercial que haya superado la sexta década de
existencia.

Muy bien podria empezar como aquellos
cuentos de antes que siempre se iniciaban
diciendo: “Erase una vez hace muchos afios ....

Un joven recién acabado el

cion, que era en el que su PADRE, debido al gran
conocimiento que poseia de toda la gran gama
de articulos que conforman el sector, era el
mejor, y él un interesado aprendiz.

Las vacaciones de aquel verano, que nunca
las habia tenido, las dedicé con un amigo en un
600 D del hermano, a hacer un viaje a zonas de
concentracion de fabricantes, (el objetivo de

aquellos viajes lo tenia tan

servicio militar entonces obliga-
torio, (gajes de las dictaduras)
periodo que en muchos casos,
rompia la formacion de cual-
quier orientacion que hubieran
tomado los que no tenian estu-

dios. Las vacaciones de
aguel verano, que
nunca las habia
tenido, las dedic6 con
un amigo en un
600 D...

Cuando contaba 18 afios
por indicaciones paternas se
inicié en la gestion de ventas,
antes habia hecho labores de
dependiente en una tienda de
comestibles de barrio, luego en
un almacén-depdésito de una
firma de pastas para sopas,
hasta que su PADRE le hizo
una sabia sugerencia para que
se dedicara a lo que fue su defi-
nitiva profesion.

Por circunstancias del
momento, su PADRE un grandi-
simo profesional, se habia visto
obligado a ejercer la sub-agen-
ciay en esta practica se inici6 el
joven, hasta que se fue dando
cuenta de que el 60% del
producto del trabajo de los dos

..."Erase una vez hace
muchos anos ....

... Se habia visto
obligado a ejercer la
sub-agencia y en esta
practica se inicio el
joven, hasta que se
fue dando cuenta de

que el 60% del El ritmo de las ventas
producto del trabajo ...

claro, que durante 8 dias visi-
tando conserveros de pesca-
dos en las costas de Ponteve-
dra, solo se bafidé un dia en
Boiro, haciendo tiempo hasta
que abriera una fabrica) consi-
guiendo asi una amplisima
carpeta de relaciones, y la
firma de algun contrato.

Esta experiencia lo animoé a
repetir la actuacion otros afos
a otras (entonces) regiones, y
ello dio como resultado el
conseguir la titularidad nominal
de representante en exclusiva
de muchas firmas, que en
uniéon de su PADRE y poste-
riormente un hermano menor,
(otro gran profesional y gran
conocedor de los articulos de
alimentacion) fueron seleccio-
nando, hasta quedarse con las
firmas que por una u otra
causa mejor consideraron.

conseguidas demandaron mas
colaboradores para la venta y

se lo quedaba un sefior, magni-
fica persona aunque con corta
vision social muy dada en aquella época, figura
gue lamentablemente persiste hoy.

Estas derramas unidas a las inquietudes
propias de la edad, contaba ya el joven 24 afios,
espabilaron sus anhelos de liberacion, y decidié
emprender la busqueda de contactos con empre-
sas de toda indole dentro del ramo de alimenta-

para el reparto, y lo mejor que
puede decir hoy, es que su
PADRE desde entonces no tuvo que ceder
porcentaje de sus comisiones a nadie, ni él detra-
jo nunca porcentaje alguno a ninguno de sus
colaboradores.

Y colorin colorado .......

Colegiado n° 8358
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La noche del viernes, en el restaurante Capi-
tan Cook a orillas del mar, deleitamos nuestro
paladar degustando una abundante mariscada,
donde no falté de nada. Y entre un murmullo de
olas, la melodia de un trio musical con muy
buena armonia nos llegaba al alma con las
canciones de los Panchos y el compafiero Anto-
nio Alberca ponia la guinda a una noche magica,
clavando la copla en el corazén de quienes le
escuchdbamos cantar por el
inolvidable Antonio Molina. Al
final de la cena recibimos el
bonito obsequio de una colorista
y no menos tipica pintura naif,
con distintos motivos propios del
lugar, seguidamente regresa-
mos al hotel, ahora le corres-
pondia el turno a la preparacion
de las maletas, claro que no
falté quien también dese6 parar
el reloj, como el gran Lucho
Gatica en su inimitable bolero.

El dltimo dia, partimos para
Santo Domingo, poco antes de
llegar, hicimos un alto para visi-
tar el mastoddntico faro de
Colén, después entramos en

:e ”}‘
e
Al son del Caribe
Por
Colegiado n° 14.582

casa de Francia de la dicha calle de las Damas.

Emocionante fue pasear por estos lugares
que fueron testigos de una época —en la que la
ciudad fue “llave de las Indias occidentales”, en
palabras de Felipe Il- por donde pisaron desde
Fray Bartolomé de las Casas hasta Hernan
Cortés, Alonso de Ojeda o Ponce de Leon, asi
como Nicolas de Ovando y Diego Coldn. Dentro
de tanta historia, el merengue
anda por la calle y nos conmo-
veran aquellos pobres nifios
que trabajan sin olvidar la sonri-
sa.

Se hicieron las dltimas
compras en el famoso mercado
de La Modelo y era hora de
regresar, pero antes de concluir
mi amor (dejarmelo decir asi,
dominicanamente) como alli
suelen decir con tanta frecuen-
cia, porque en pocos lugares
del mundo existirdn personas
mas amables, mas alegres y
mas humanas que en Santo
Domingo. La Republica Domini-
cana nos conquist6 con el abra-

una ciudad con las ventanas El contrapunto del fantastico Caribe, lo son  zo suave de su mary la amabi-
abiertas de par en par a la histo- /05 nifios y su precaria situacion, en esta  |idad de sus gentes y entré por

ria, que con orgullo ostenta la
primera Catedral del continente,
el primer Hospital, la primera
Fortaleza (Ozama), desde 4.

donde se rendia homenaje a los

buques que llegaban, la primera

Universidad, el primer Monasterio franciscano
y... el Alcazar de Coldn y la famosa calle de las
Damas y sus casas dentro del mas puro estilo
colonial; existe la creencia de que Hernan Cortés
planed y planteé su expedicion a Méjico en la

imagen se puede apreciar la mirada de un
nifio que trabaja para ayudar a su familia,
Si, una mirada serena, profunda, enigmati-
ca, tierna, cuasi dulce y cuantas cosas

la puerta grande en méas de un
corazon, eso si, al son de su
danza y bajo su bonito y calido
cielo.

Y quiero concluir en primera
persona del singular este recorrido apasionante y
apasionado por la Republica Dominicana, que
dejé para siempre en mi memoria la realidad de
magicas imagenes con la fascinacién del ensue-
fo.
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CURIOSIDADES DE RUESTRA CIUDAD
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Colegiacion

Remate de la capula de la

capillita del Carmen, en la otra Carlos de Pablo
orilla de Sevilla con suelo de Blanco Hidalgo
Colegiado

azulejeria y entre Santas Justa y
Rufina “la giralda de Triana”, en el
Altozano.

n°11.013

En una esquina de la calle Meso6n
del Moro, en improvisada
hornacina, a tres metros sobre el
suelo encontramos esta imagen
mariana de caracter conventual, hoy
podemos decir que peatonal.

Nuestro agradecimiento al Sr. Almenara

Nuestro compafiero D. Fernando Juan Almenara, artista de reconocido prestigio, ademas de Agente
Comercial, ha tenido a bien obsequiarnos con uno de sus magnificos grabados en los que recoge la
grandeza monumental de su Valencia natal. Se trata de un excelente trabajo en aguafuerte y buril sobre

la Plaza de Madre de Dios de Valencia, y

desde esta fecha tendra

un lugar destacado en

las paredes de

nuestra  sede
social.

Gracias, vy
esperamos que
puedas seguir
desarrollando y

ampliando tu
produccion
artistica.
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Colegiacion

MANTENIENDO EL RITMO

Desde la Revista anterior nimero 17, hemos realizado los siguientes actos:

El pasado 11 de Julio, junto con la Junta Directiva del
Colegio, asistimos al acto de despedida de la empleada D?
Sol Granada Romero acompafiandola nuestra Junta con
todos sus miembros, asi como Presidente D. Antonio Puech
y Secretario D. Rafael Cruz, de la anterior Junta, obse-
quiéndole por todas las atenciones durante su labor en este
Colegio.

El 25 Julio se
celebrd la Asamblea
anual del Colegio,
asistiendo nuestro
Presidente Sr.
Negrillo y dando
cuenta en posterior
Junta de dicho acto.

El 19 Septiem-
bre celebramos
Junta aceptandose
en ella la dimision
de los Sres. Vazquez
Rioja y Narvaez
Garcia, por motivos
personales y
nombrandose Vocal
para sustitucion de
los mismos a nuestro compariero D. Ricardo Martin Ferrin y
acordandose varios actos a celebrar préximamente.

Este mismo dia se celebrd la anunciada conferencia de
D. Manuel Melado Pardo que estuvo bastante concurrida y
con una disertacion amena y agradable como nos tiene
acostumbrado dicho conferenciante dada su sevillania y
gracia, fue obsequiado como es habitual, ademéas de con

un libro de nuestro compafiero honorario D. Nicolas Salas.

El 8 Octubre, se comenzaron a celebrar las primeras
partidas de dominé en nuestra Sede, siendo muy animadas
y concurridas, con la asistencia de los Sres. Bernabeu,
Cabral, Cruz, Martin Ferrin, Méndez, Negrillo y Triano, y
NUMerosos SoCios mas.

El 18 Octubre se
celebrd en Sevillaen el
Hotel Occidental el Il
Congreso  Nacional
sobre Discapacidad,
Dependencia y Medio
Rural, asistiendo a
dichos actos nuestro
Presidente Sr. Negrillo
y Secretario Sr. Rodri-
guez, estando a dispo-
sicion de nuestros
Socios toda la docu-
mentacion sobre dicho
Congreso que fue faci-
litada en su asistencia.

Para el proximo 14
de Noviembre tene-
mos programada una visita a Monesterio y Fuente de
Cantos, participando en la matanza del cerdo y desayunan-
do y almorzando de dichos productos, teniendo previsto
también en su intermedio una visita cultural.

Por Gltimo estamos preparando el acto del Pregén Navi-
defio y Celebracion de la Patrona.

LA JUNTA DIRECTIVA

SEPTIEMBRE DICIEMBRE

2008



CLINICA BAVIERA

INSTITUTO OFTALMOLOGICO EUROPEO

C° OF. AGENTES
COMERCIALES DE
SEVILLA

PROMOCION CORRECCION VISUAL POR LASER

AHORA ES EL MOMENTO

Ahora solo por ser miembro del ©° OF. AGENTES COMERCIALES DE
SEVILLAG ti v tus familiares directos os podréis beneficiar de excepcionales
tarifas en los tratamientos de correccion visual por laser. No dejes pasar
la oportunidad.

Hipermetropia » Miopia * Astigmatismo

Tarifa Promocion C® OF. AGENTES

Tarifa privada C° OF. AGENTES COMERCIALES DE SEVILLA
COMERCIALES DE SEVILLA De diciembre a febrero

Consulta Refractiva 5€ 35€ 35€

Correccion por laser | 1075-1175€/0jo 995€ 925€

20% de descuento en el resto de consultas y tratamientos (excepto prétesis)

Imprescindible acreditacion en la primera visita a la clinica.

CB Sevilla. Avda. D& la Palmera, 37 | C/Enrramadilla, 3 (Edif. Maesstranza)

Mno: 854 28 67 44

TRUMINO BRILD ¥ SQUFILLINDS Ol WHD0UER Y CG0FE | LE WIS SEDETA SHgUE ]

902 130 100

WWW.ClIniGabEIVIEfa.CDm A CORURA = ALAVA o ALBACETE » ARAGON = ASTURIAS = BALEARAES « BARCELOMNA = BURGDS
CASTELLON » CIUDAD REAL « GUIPLZCOA * LA RIOUA « MADRID » MALAGA « MURCIA = NAVARRA
PALENCIA « PONTEVEDRA ¢ SEVILLA » TARAAGONA = VALENCIA « VALLADOLID « VIZOAYA




Creamos confianza

En la vida todos necesitamos a alguien en quien confiar, y como sabemos que
tienes muchas preocupaciones, te ofrecemos la experiencia de ciento cincuenta
afios de una gran compaiiia para quien tu seguridad z confignzc son lo més
importante. Con la garantia suiza de Helvetia. www.helvetia.es
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Cada dia mas seguros hEIVEﬁCI A




