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Gracias a su tarjeta CEPSA STAR, disfrute de:

& Un control total de la gestion de sus gastos.

@ La posibilidad de limitar el gasto y los productos
que con ella se pueden abonar.

® Asistendcia en carretera las 24 horas, |os 365 dias
del ano.

siadin no I3 fene, solicitels llamando 3l 902 322 110, nuestro teléfone de'atencitin 74 horas.

5i ya es tituler de una Tarjeta CEPSA Star, pero no esta asociada @ un codigs PIN, pdngase en contacio
car nesalies go el 902 322 110, v an bravs le envigremos s nuevs Tarets CEPSA STAR con codigo PIN.
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Ha supuesto para mi un verdadero honor y orgu-
llo participar en el homenaje que nuestro Colegio, ha
tributado a Don Francisco Ledn Garrido, Presidente
de Merkamueble S.A., Merkamueble Europa S.A., y
uno de los nuestros. He podido comprobar como
desde el trabajo bien hecho se puede conseguir casi FRANCISCO PEREZ MORON
todo en el mundo comercial, esto es: PRESIDENTE
- Crecer hasta limites insospechados
- Alcanzar y superar los objetivos marcados
- Obtener el reconocimiento de “todos” en el sector, empleados, Agentes Comerciales,

competencia, y en general un amplio reconocimiento social en todos los ambitos.

La figura de Don Francisco es la prueba irrefutable que desde la Agencia Comercial
y la experiencia y conocimiento que ello aporta, se pueden establecer las bases necesa-
rias para crear una estructura Empresarial digna de elogio. En el caso de D. Francisco y
segun sus propias palabras, los Agentes Comerciales formamos parte de su exitosa estra-
tegia comercial, acaso mas cercana al ambito familiar que al de los colaboradores.

Hasta aqui mi tltimo contacto con lo humano, con lo cercano, con lo real, con lo vivi-
do junto a mis compafieros en el dia del Agente Comercial como podréis comprobar en
las paginas siguientes. Desde aqui una breve resefia de lo divino, de lo que se me anto-
ja casi inabordable a nuestra comprension, al menos a dia de hoy, me refiero al “Proyec-
to de Ley Omnibus” que si bien todavia es proyecto, y resulta un tanto confusa, algo si
nos deja bastante claro: afectara a los Colegios Profesionales. “La ley modificara leyes
estatales de dreas como la administracion publica, el consumo, el empleo, los servicios
industriales y de construccion, la energia, el transporte y las comunicaciones, el medio
ambiente y la agricultura y la sanidad. Pero en gran medida afectard a los servicios
profesionales y a los colegios con la intencion de modernizarlos. Segun la Union Profe-
sional, en torno al 40% de las 411 enmiendas que se presentaron al proyecto han esta-
do relacionadas con modificaciones que afectan a los colegios profesionales...”.

Espero que con el paso del tiempo y la ayuda de nuestros asesores, pueda traduci-
ros esta divinidad con nombre de transporte urbano a la concrecion de lo humano, de lo
real. Hasta entonces, un saludo.

El Presidente
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FIESTA ANUAL DE LOS AGENTES COMERCIALES CON
MOTIVO DEL DIA DE NUESTRA PATRONA

PROGRAMA DE ACTOS 2009

Viernes dia 18 de Diciembre

A las 10’00 horas:

- Ofrenda floral a la Santisima Virgen.

- Solemne Misa de Accién de Gracias en
honor de nuestra Patrona, la Santisima
Virgen de la Esperanza Macarena en su
Basilica.

A las 12,00 horas:

- V Pregéon de Navidad, organizado por el
Club Nicolas Fontanillas, que correra a
cargo del Doctor D. Angel Nufez.
Contaremos en el transcurso del mismo
con la voz de nuestra Colegiada de
Honor D? Paquita Gémez, el acto tendra
lugar en la Sala Juan de Mairena de la
Fundacion Cajasol. C/ Larana, 4.

- Tras el mismo, Copa de Vino ofrecida
por el Colegio y el Club Nicolas Fontani-
llas en nuestra Sede Social de calle
Orfila, 9.

A propuesta del Sr. Don Fernando Valencia de los Santos, Presidente /
del Colegio de Sevilla, en la reunion del Pleno de la Junta Central cele- |

brada en Diciembre de 1944, se acord6 designar Patrona del Cuerpo
de Agentes Comerciales a la Stma. Virgen de la Esperanza, bajo cuya
advocacion quedarian todos los Colegios segun lo dispuesto en Circu-
lar de la propia Junta Central. E1 Rvdo. Sr. Obispo de Madrid-Alcala D.
Leopoldo Eijo Garay otorgd el "Breve o Cédula” declarando oficial el
Patronazgo de la Virgen sobre nuestra Corporacion.

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 20009
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“Cena de Confraternidad del
Colegio de Procuradores”
Nuestro Presidente Don
Francisco Pérez Moron asistio
a la cita representando a
nuestro colectivo. En la
imagen aparece junto a otros
asistentes al acto: Decano del
Colegio de Procuradores,
Presidente del Colegio de
Graduados Sociales, etc.

“Conferencia de nuestro Colegiado de Honor”
D? Gracia Gémez y D. José Manuel Pozo
(Contadora y Vocal 6°) asistieron en
representacion de la Junta de Gobierno a la
Conferencia ofrecida por nuestro Colegiado de
Honor Don Nicolas Salas, dentro de los actos
organizados por el Club de Jubilados “Nicolas
Fontanillas”
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“Visita a nuestra sede de la Asociacion de
Empresarios de la Confeccion AECOM?”
Don Manuel Munoz del Rio, asesor adjunto
a la Presidencia de dicha Asociacion. En los
pasados dias nos visité y acompanado de D.
Miguel Arrebola, Presidente de la Seccion
Textil del Colegio fueron atendidos por
nuestro Presidente y trataron sobre el
futuro acuerdo de colaboraciéon entre ambas
entidades, para dar a conocer entre sus
miembros los servicios que prestan.

Inscripcion Gratuita).

NUEVAS VENTAJAS PARA COLEGIARSE:

- Antiguos Colegiados que deseen reactivar su ALTA en el Colegio (Cuota de Inscripcién Gratuita).
- Alumnos que hayan recibido el Curso de Agente Comercial de la Junta de Andalucia (Cuota de

- Nuevas inscripciones 50% de descuento en cuota de inscripcion hata el 31 de diciembre

E SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 20009



Alsesorias

(1)
b
Jerénimo Zamora Ldpez

Asesor Juridico del Colegio

EL REGLAMENTO DEL SERVICIO
JURIDICO Y LA PERSONA JURIDICA

El servicio juridico que el Colegio presta a sus colegiados esta regulado, como no podia
ser de otro modo, por un reglamento interno debidamente aprobado por los 6rganos colegiales
competentes. En dicho reglamento, entre otras particularidades, se establece quien tiene la
condicion de colegiado, y por tanto, puede resultar beneficiario del servicio.

Un tema especial son aquellos colegiados que prestan sus servicios de representacion
mediante una sociedad, bien limitada o bien civil, siendo que el articulo 5 del mencionado regla-
mento regula como serd tratada esta cuestion. Concretamente, en el articulo 5 se establece:

Tendran la consideracion de colegiados, a los solos efectos del Servicio Juridico,
aquellas Sociedades civiles o mercantiles, comunidades de bienes o agrupaciones
de interés econdomico, tengan o no personalidad juridica y siempre y cuando se
reunan los requisitos siguientes:

a) esten integradas exclusivamente por colegiados.
b) sean también colegiados sus representantes legales.

Las referencias que se hagan a los colegiados en este Reglamento también se
extenderan a las Comunidades o agrupaciones antes definidas.

En su consecuencia, sera necesario que todos los integrantes de la sociedad, asociacion
0 agrupacion, asi como los legales representantes de estas sean Colegiados.

No obstante lo anterior, es sumamente habitual que estas sociedades estén constituidas
por el agente colegiado y por familiares directos consanguineos o conyuges del agente, y que
estos miembros de su familia no sean colegiados. En estos supuesto, y siempre que la inclu-
sidn de estos familiares lo sea a efectos puramente instrumental y que, en su consecuencia, los
familiares del agente no tengan absolutamente ninguna relacién con el ejercicio de la agencia,
el Colegio esta realizando una interpretacion flexible del precepto y autorizando el servicio.
Dicho lo dicho, no queremos dejar de indicar cual es la literalidad y la exigencia del precepto:
“Todos los miembros de la sociedad deben ser colegiados”.

00 00000000000000000000 000 Nota de ihterés

Todos los colegiados que estén inscritos en la poliza colectiva que el Colegio
mantiene suscrita con Sanitas, por favor contacten con nuestras oficinas en la
mayor brevedad.




Aprovechando una reciente consulta de un colegiado y
pensando que puede resultar muy til para muchos agentes
comerciales, voy a explicar un poco como podemos usar el
ordenador para enviar y recibir faxes. Por otro lado informaré
sobre diferentes empresas que proporcionan el servicio de
envio y recepcion de faxes a través del correo electronico.

Aunque poco a poco vamos usando el correo electrénico
para casi todas las tareas comerciales y personales, todavia
existen muchos agentes comerciales que dependen del fax
para recibir y realizar pedidos.

Si por algun motivo nuestro fax se ha estropeado o simple-
mente queremos ahorrar tinta y papel, podemos configurar
nuestro ordenador para emular el funcionamiento de un fax.

De esta forma cuando recibamos faxes saldrian por la
pantalla de nuestro ordenador en vez de por papel. También
podemos disefar el fax y la portada desde el ordenador direc-
tamente y enviarlo a un fax remoto.

Voy a indicar los pasos para la configuracion basandome
en Windows XP, pero para los demas versiones de Windows
posteriores es practicamente igual.

Lo primero que necesitamos es un mddem analdgico
interno que haga también las funciones de fax. Casi todos los
modems que vienen instalados en equipos medianamente
nuevos y portatiles tienen compatibilidad con modo fax.

A continuacion enumero los pasos a realizar:

1. Para saber si nuestro modem tiene compatibilidad con
fax, vamos a “Inicio”, pulsamos con boton derecho encima
del icono “Mi PC”, y entramos en “Propiedades”. Vamos a la
pestafia “Hardware”, y dentro pulsamos el bot6n “Adminis-
trador de Dispositivos”.

2. En la ventana que se abre tenemos que localizar un
apartado llamado “Modems”. Hacemos dable click encima de
este apartado y nos aparecera el modelo de nuestro modem.
Si es compatible con fax, lo mas normal es que ponga “Data-
fax modem”.

3. Una vez que sabemos que nuestro mddem es compa-
tible, nos vamos a “Inicio” y dentro a “Impresoras y faxes”. En
la ventana que se abre vamos arriba a “Archivo” y dentro
pinchamos en “Instalar una impresora de fax local”.

4. Si el servicio de fax de Windows estd previamente
instalado nos saldra un asistente para introducir los datos del
remitente, es decir, los nuestros. Si no esta el servicio insta-
lado, nos aparecera una ventana pidiéndonos el cdrom de
instalacion de Windows XP. En este caso sera importante
tenerlo a mano ya que de lo contrario no podremos seguir con
la configuracion. Una vez que hemos rellenado los datos del
remitente, nos aparecera otra ventana con nuestro modelo de
modem-fax, y la opcion de configurarlo con respuesta auto-
matica después de determinados timbres.

5. Después nos aparecera otra ventana para elegir el
nombre del fax emulado que estamos configurando.

- -

FAXES Y ORDENADOR

Colegiacion

6. A continuacion debemos elegir si queremos que el fax
recibido salga por impresora o se guarde en un archivo tipo
TIF dentro de un directorio que seleccionemos.

Una vez finalizado el asistente, podemos irnos a
“Inicio” — “Todos los programas” — “Accesorios” —“Comu-
nicaciones” — “Fax” —“Consola de fax”.

Esta consola es muy parecida al gestor de correo “Outlo-
ok Express”, donde aparece la bandeja de entrada y salida, y
los elementos enviados. Si queremos enviar un fax, vamos
arriba a “Archivo” y dentro a “Enviar un fax”.

Nos aparecera un asistente en el que en deberemos relle-
nar los campos de nombre del destinatario y el nimero de fax
del destinatario. En la siguiente ventana nos daré la opcion de
crear una portada de fax rellenando una plantilla. Después
deberemos seleccionar si queremos enviar el fax ahora o
programarlo para una hora determinada. Finalmente aparece
una vista previa del fax y la opcion para enviarlo. Se conecta-
rd a la linea y enviara el fax.

Toda esta explicacion no tendra sentido si no tenemos en
cuenta dos nociones muy importantes. La primera es que
debemos tener un cable telefonico conectado desde la rose-
ta de teléfono hasta la entrada de teléfono de nuestro orde-
nador. La segunda es que si finalmente decidimos usar el
ordenador como fax, deberemos tenerlo siempre encendido
para que la respuesta automatica sea efectiva.

Y estas dos nociones nos pueden llevar a pensar que es
algo un poco incdmodo. Por eso existe una alternativa mucho
mas practica y mas acorde a las nuevas tecnologias.

Se trata de enviar y recibir faxes como si fueran correos
electronicos. La ventaja de este sistema es que podemos
recibir los faxes comodamente a nuestro ordenador. Podemos
estar de viaje y recibir los faxes en nuestro portatil o pda. Y
podemos crear un fax desde el ordenador y enviarlo a un fax
real sin necesidad de tener un modem-fax preinstalado en
nuestro equipo.

Por lo que he estado viendo, la Unica pega es que para
recibir faxes a nuestro correo existen varias compafias que
nos ofrecen esta posibilidad, pero requiere un alta y un

pago mensual. Algunos ejemplos son www.efax.com,
www.infofax.es, y es.popfax.com

Para simplemente enviar un fax escaneado o compuesto
desde el ordenador a un fax real si que existen soluciones
gratuitas, como por ejemplo www.myfax.com/free/, que nos
permite enviar dos faxes gratis al dia, con un nimero maximo
de nueve hojas por fax.

En fin, espero haber ayudado un poco a entender el
concepto de ordenador como fax y hacer ver que hoy en dia
podemos tener el fax en cualquier lado.

Federico Sanchez Jiménez

——
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EVOLUCION DEL MERCADO

En el inicio de la Historia del hombre, el mercado como tal no existe porque el hombre como tal no
necesita del mismo. Cada hombre cubre sus propias necesidades a nivel individual, tampoco se conoce
el concepto de cambio, trueque o venta. Al igual que el concepto de mercaderia.

Al formar tribus, la evolucion de la vida en sociedad y la especializacion de cada individuo en tareas
especificas es lo que hace que se empiecen a experimentar cambios de productos por productos,
naciendo en este preciso momento lo que hoy entendemos de una foma amplia por el MERCADO.

El cambio de la produccién individual a la artesanal, y de ésta a la produccién industrial, hace que su
evolucion se realice con una gran velocidad.

Con la produccion industrial se permite conseguir que mayor numero de consumidores puedan disfru-
tar de un mayor numero de bienes, y, por consiguiente, esta realidad produce un desarrollo de mercado
de ensanchamiento cada vez mayor, que junto con el desarrollo de la logistica consigue una fluidez
insospechada en sus principios.

Es entre 1900 y 1930 cuando se produce el desarrollo de la industrializacion en el mundo, ddndose
una mayor capacidad productiva, pero aun entonces:

+ El fabricante produce segun sus propios criterios.
+ El consumidor compra lo que puede o lo que encuentra.

Resumiendo, en esta primera etapa el fabricante y el consumidor estan fisica y mentalmente aleja-
dos. El primero produce segun sus criterios y mas le interesa, y el segundo adquiere lo que encuentra,
segun la gama de articulos puestos a su alcance y sus posibilidades econémicas.

Mas tarde es donde existe un mayor incremento en la capacidad productiva, pero estamos lejos toda-
via de obtener una saturacién de la demanda del mercado. El avance se produce en los siguientes
aspectos:

+ Los fabricantes se ven en la necesidad de abrir nuevos mercados para sus productos, y para ello es
fundamental saber apoyarse en la logistica.

+ Se esta consiguiendo una mayor cobertura en las necesidades del consumidor, quien ya empieza a
encontrar con mucha mas facilidad aquellos productos que necesita.

+ Un mayor numero de fabricantes competidores hace que el consumidor pueda empezar por primera
vez a elegir un producto entre distintas marcas de fabricantes.

Esta situacion origina una realidad nueva en el mercado, y a su vez diferenciada, que podemos resu-
mir en los siguientes apartados:

3.3.1.1. Mercado de monopolio

Presenta la caracteristica de que el fabricante es el unico que produce el articulo y, consucuente-
mente define la calidad, el servicio, la presentacion, el precio, el tamano, los descuentos comerciales,
etc....

Estando por debajo del fabricante los mayoristas, los detallistas y por ultimo los consumidores.
3.3.1.2. Mercado inorganico
Es aquel en el que domina el mayorista sobre el detallista, fabricante y consumidor.
3.3.1.3. Mercado de vendedores

Tiene como caracteristica principal el que es un mercado oligopolista amplio. Es decir, existe un grupo
de fabricantes comercializando productos similares y por consiguiente se establece una fuerte compe-

tencia. Entonces es cuando y por una consecuencia légica la necesidad que tienen estos fabricantes de
producir ventas para poder mantener la cuota de privilegio en su mercado.

Del manual del Curso para la obtencién del Certificado de Profesionalidad del
Agente Comercial, realizado por el Centro de Formacién AFOBAN.
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Seccion 74

“Materiales de Conistruccion”

ACTA DE LA REUNION DE LA SECCION 7* “MATERIALES DE CONSTRUCCION”
SEVILLA 2 DE OCTUBRE DE 2009

Como en reuniones anteriores abre la sesion el Sr.
Presidente del Colegio, poniendo una vez mas la sede
del Colegio a disposicion de las necesidades de nues-
tra Seccién y comunicando que se estd trabajando en
un proyecto para asistir a alguna Feria Internacional en
el extranjero, representando al colectivo a sus seccio-
nes de especializados.

Igualmente nos recuerda el Sr. Presidente el
almuerzo del dia del Agente Comercial, que se cele-
brard el préoximo 24 de Octubre y al que solicita nues-
tra asistencia.

El Presidente de la Seccién da comienzo a la
reunién recordando como surge la idea, la necesidad
de poner en marcha la Seccién 7* “Materiales de Cons-
truccion”.

A continuacién se dio paso a la lectura del Acta de
la reunién anterior, la cual se aprob6 por unanimidad.
Seguidamente, el Asesor Informatico del Colegio nos
explicé sobre la creacién del “escritorio remoto”, a
través del cual poder trabajar desde nuestro portatil
teniendo acceso a nuestro Ordenador Central, gracias
a un programa gratuito bajado desde Internet.

Se hace referencia, para que conste en Acata, la
complicaciéon que significa el ser atendido por la
Asesoria Juridica, incluso para simples consultas que
podriamos dejar resueltas telefénicamente. Al estar
perfectamente regulada la relacién Agente / Represen-
tada, deberiamos tener una buena asistencia juridica
para la defensa de nuestros derechos.

También tratamos acerca de la importancia de
extender sobre nuestro dmbito de actuacién la impor-
tancia y la obligacién de la Colegiacion, asi como de
denunciar a aquellas empresas que contraten a no cole-
giados. Igualmente seria conveniente crear un archivo
de empresas que repetidamente busquen Agentes para
la misma zona, usando la cartera de clientes de cada
uno de ellos.

En otro orden de cosas se hablé de lo recomenda-
ble que resulta a la hora de aceptar nuevas representa-
ciones, pasar el contrato por el Colegio y la supervi-
sién de Asesor Juridico.

Se trat6 también de los constantes incumplimien-
tos de algunas empresas de telefonia movil, y se pidi6
del mismo modo la implicacién del Consejo General
en las denuncias a las representadas que por un moti-
vo u otro no cumplen con los Agentes Comerciales,
para que se refleje en el Colegio y no se atiendan sus
peticiones posteriores de representantes.

Por dltimo se decidié convocar al Vocal de la
Cémara de Comercio a nuestra proxima reunién para
transmitirle directamente nuestras inquietudes. Se
vuelven a comentar los problemas que significan el
cobro a algunos clientes y se leen las ofertas de repre-
sentaciones recibidas en el Colegio. Terminando la
sesion con la explicacién por parte de Juan Brachi
sobre la posibilidad que tenemos de crear una pdgina
mini-web dentro de la web del Colegio.

No habiendo m4s asuntos que tratar se dio por fina-
lizada la reunién y se levant6 la sesion.
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{ Seccaon 97 “Lextil”
“Citta acoge el encuentro de

empresas y agentes comerciales
del textil y la confeccion.”

Con el objetivo de presentar a empresarios
andaluces del textil/confeccion los servicios
que ofrecen tanto la Fundacién Centro de
Innovacion y Tecnologia Textil de
Andalucia (Citta), como a los Agentes
Comerciales del sector textil de los
Colegios de Cordoba, Jaén y Sevilla, las
instalaciones de Citta acogieron el pasado
dia 9 de noviembre, una jornada de trabajo
en la que se debatieron aspectos que
fomentasen la implicacion y futuras
colaboraciones entre ambas partes.

Entre los puntos mas destacados de este
encuentro, cabe destacar la de la oferta 'y
la demanda de representaciones. El
contrato tipo de representacién o el
problema de la liquidez existente. Asi
como la funcién de las secciones
especializadas del Textil, en el ambito
Colegial.

Inauguré el encuentro el Presidente de la
Fundacién D. Tomas Delgado del Toro.

Diserté sobre los servicios de CITTA; D.
Rafael Gonzélez Segundo.

Present6 las funciones e importancia del
Colegio; D.Francisco Dancausa Ruiz
(Presidente del Colegio de Agentes
Comerciales de Cérdoba).

Y trataron sobre el papel que cumplen y
deben cumplir las secciones
especializadas; D. Rafael Martinez Gémez
(por el Colegio de Cordoba) y D. Miguel
Arrebola Medina (por el Colegio de Sevilla).

Miguel Arrebola

Colegiacion

Publicado en Priego Digital

Empresarios y agentes
comerciales del sector textil
estrechan lazos de cara a
futuras colaboraciones

La Fundacion Citta y el Colegio Oficial de
Agentes Comerciales de la provincia de
Coérdoba celebran un encuentro en las
instalaciones del Centro Tecnolégico del
Textil Andaluz

Redaccién
Lunes, 09 de noviembre de 2009 (19:21:58)

Mas de una treintena de agentes comerciales de
Sevilla, Jaén y Cérdoba, y empresarios del textil-
confeccion de varios puntos de la region, han
tomado parte hoy lunes en la jornada de trabajo
destinada a fomentar la implicacion y futuras cola-
boraciones entre ambas partes.

Las instalaciones del Centro de Innovacion y Tecnologia del Textil
de Andalucia (Citta), con sede en Priego, han acogido este
encuentro, organizado por la propia Fundacion Citta y el Colegio
Oficial de Agentes Comerciales de la provincia Cordoba, cuyo
presidente Francisco Dancausa Ruiz, ha sido el encargado de
presentar las funciones e importancia de este colectivo profesio-
nal, que nacié como una necesidad de las empresas y que en
estos momentos goza de una gran demanda.

Un encuentro “muy positivo”, como apuntaba el presidente de la
Fundacién Citta, Tomas Delgado, “ya que ha permitido a los
empresarios del textil que se han dado cita en el mismo entrar en
contacto con los agentes comerciales, que tienen la posibilidad
de incrementar las ventas de las empresas del sector y abrir
nuevos mercados”...
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RUOTomgcIonm

Avda. Extremadurzg, 9 Pol, Inds, Los Girasolas Camas-Savilla
Talf. 955 982 645/863 Fme. 955 980 202
s-mail; russ @ russautomocion.com
wvrw: russauiomocion.com
Horario Invismo L-V 8.00 h. - 20,00 h.
Varano L-V 6.30 = 20,00 h

Hena a su servicio una ofgrta econamica para sl

Mecanica-Garroceria

u Hora de trabajo 40
= Linea Pre-ITV 0&
= Acudir con su vehiculo a un centro ITV y

pasar dicha revision por Vd. 5l £
= [til de diagndstico {apagado de testigos

de fallos de memaoria) b=

v Todas nuesiras reparaciones estdn protegidas por la garantia
sequn ley en mecanica general y hasta 30 anos por corrosion de
pimtura.

v Retirads y entrega de wehiculos por nuestro personal, en su
domicilio, lugar de trabajo o cualguier piro lugar que nos indigue.
Gircunvalacion de Sevilla.

v Ponemos a su disposicidn una amplia fiota de wehiculos de
cortesia para aquellos casns en que S8a NeCesario.

v Este servicio se prestard por solicitud express de nuesiros
glientes, los agentes comerciales tendran preferencia, todo dentro
iie un logico orden de espera.

v Lo masg importante, el servicio d¢ wvehiculo de cortésia serd
completamente gratuito.

v Compaiias aseguradoras adheridas:

Mapfre, Linea Directa, Pelayo, Zurich, Alliance, La Estrella, Vitalicio

Sequros, i,




Por su vinculacion con los ambitos comer-
ciales de nuestra ciudad y por los relevantes
meéritos que concurren en su persona, la
Junta de Gobierno de este Colegio creyo
digno merecedor de ser nombrado “Colegia-
do de Honor” de nuestra Corporacion a:

D. FRANCISCO LEON GARRIDO, Presidente de las Firmas
Merkamueble S.A. y Merkamueble Europa S.A.

Este empresario andaluz nacido en 1944 en la ciudad de
Cordoba, casado y con cuatro hijos, inici6 sus pasos en la
vida laboral en dicha ciudad en el afio 1966. Persona deci-
dida y emprendedora, sus comienzos fueron como vende-
dor dentro ya del sector del mueble, junto con su saocio el
Sr. Ballesteros.

Resulta un verdadero honor y placer para mi, como
Presidente del Colegio Oficial de Agentes Comer-
ciales de Sevilla, ser el portavoz de mis compafe-
ros de profesién, quienes de comun acuerdo han
decidido dejar constancia del agradecimiento del
colectivo a la figura de Don Francisco Le6n Garri-
do, ejemplo
de profesio-
nalidad en el
mundo del
comercio
desde sus
origenes
como Agente
Comercial
hasta su
estatus
actual como

'ﬁﬂ i .-1_!;;‘%

Din del. Agente Comercial

Viaa Colegial

Colegiacion

En el afio 1972 decide trasladar su residencia a Sevilla,
fundando en esta ciudad la Sociedad Merkamueble,
empresa de caracter meramente familiar. Su creatividad,
admirable teson y espiritu de trabajo ante las adversidades,
han hecho que hoy en dia su expansion comercial traspa-
se las fronteras de nuestro pais llegando a distintos puntos
de Europa, mision en la que siempre ha contado con la
inestimable colaboracion de los Agentes Comerciales.

Una vez aprobado el nombramiento, miembros de nuestra
Junta de Gobierno encabezados por el Sr. Presidente,
acudieron a la sede de la Firma Merkamueble para hacer-
le llegar a Don Francisco Ledn el acuerdo llegado.

Palabras de Nuestro Presidente en el Nombramiento
COmo Co@iaaﬁ de Honor a D. Francisco Leon Garrido

Presidente de las firmas Merkamueble S.A. y
Merkamueble Europa S.A.; en su singladura comer-
cial siempre ha ido dejando muestras de especial
carino y respeto por nuestra profesion y por cada
uno de sus miembros, motivo mas que suficiente
para que este Colegio decidiera nombrarle “Cole-
giado de Honor” de su censo, siguiendo el proto-
colo establecido al efecto y aprobandolo su Junta
de Gobierno en sesién ordinaria, todo ello de acuer-
do con lo recogido en el Art. 98 de nuestro Estatuto
de Régimen Interior.

Esperamos de Don Francisco que acepte nuestro
humilde tributo de agradecimiento, asi como que
una vez formando parte de nuestro Censo Colegial,
nos admita como “colegas”.

Muchas Gracias
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El Colegio Oficial de Agentes Comerciales celebra
su dia con distinciones y nombramientos

El Colegio Oficial de Agentes
Comerciales celebrd su dia
conun almuerzode confrater-
NEZaCION €N un restaurante se-
villano, donde quisieron ren-
Con mas de cuarenta dir merecido homenaje a lo
anos mimando el compaieros que cump
mundao dél mueble, el Daiias de.om ol g
citn con entrega de dis -
nuevo colegiado de nes, ¥ se nombré colegiado
honaor, Francisco Ledn, de honor a Francisco Ledn Ga-
. _ rrido, presidente de las fir-
asisti rodeado de sus mas Merkamueble, S.A. ¥
familiares Merkamueble Europa, 5.4
' Al acto asistieron, Francisco
Pérez Mordn, presidente; Ju-
lio Lechado Vargas, vicepresi-
dente; José D, Gomez Herrdn
de la Fuente, secretario; Fer-
nando Romero Sang, tesore-

ro ¥ los vocales, Candela Yoz, Gracia & Francisco Pérez Mordn, Manueta Mellado y Olga Rodri
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Encuentros

Fﬂn:lscaPémrMumﬂyhiol.ﬂ:ﬁ:\.,. i ¥ vicepn
Comerciales; Francisco Ledn Garrido, presidente de Merkamueble, ’mmmmﬂw

del Colegio de Agentes

Los agentes comerciale.s
distinguen a Francisco Le6n

El Colegio de Agentes Co-
merciales de Sevilla cele-
brd en el Restaurante La Raza un
almuerze de confraternizaciin
con motivo de la festividad del
Dia del Agente Comercial, un
evento que afios ameriores se ha
conmemorado en ¢l mes de di-
ciembre, coincidiendo con la fies-
tar che su patrona, kb Virgen de la
Esperanza Macarena.
Agistieron &l encuentrg 170

personas. Tras el almuerzo se dis-
tinguit como colegiado de honor
a Francisco Ledn Garrida, presi
dhente de las firmas Merkamuehle
y Merkamueble Europa, “por los
relevantes mErns que Concurren
20 5U Persone a través de su vin-
culacidn con el comercio de la
ciudad™, El empresario sevillano
estuve acompafiade por tres de
sus cuatr hijos v por parte del
equipo de Merkamueble,

Asimisme se entregaron diplo-
mas l,lr mérhn a Manuel l.lflpel
Morales, José Santos Garcia v En-
rique Sdnchez Aguilar, que cele-
bran este afio sus Bodas de Plaa
en la colegiacion; y se rindid ho-
mengje, con la entrega de una dis-
tincidn, a los colegiados Manuel
Algar Castillo, Rafael Becerril
Bautisa, José Pérez Gomez v An-
wonio Bernabéu Rico, que cum-
plen sus Bodas de Oro,

wrﬂ!m L

Viviren _ngilla

= )
Manuel Algar Castillo, José Pérez Gdmez, Antonio Bernabédu Rico y
Ratael Becerril Bautista, colegiados que cumplen sus Bodas de Oro.

mmmmunﬂmmmrm
Envique Sinchez Aguilar, que han cumplido 25 afics como colegiados.
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BELACIGI DI COMPARIEGS GUE CURPLIR
SUS EODAS DI ORO N 1/ COIFGIRCIGN:

KL ACIOI DE COMPAREROS GUIE CUMILEN
SUS EODAS DE FLEVA I 1/ COLEGIACION:

2 etz

. Manuel Harillo Anet
. Armando Dominguez Vela

. Francisco M. Salas Bladén

. Fernando Gonzilez Cruz

. Carlos E. Sanchez Aguilar

. Francisco Rodriguez Orejuela
. Manuel Lépez Morales

. Angel Marin Yelo

. Francisco J. Vega Calero

vllvilvilvilvlvilvilvilvvi

. Juan C. Estéfani Pifiero

D* Maria Eugenia Pineda Gémez

. Guillermo M. Ruiz Alonso

. Manuel J. De Terry Sanchez-Blanco
. José Maria Puerto Castro

. Javier Rebollo Alvarez de Luna
. Jesus Aguado Martinez

. José€ Torres Granell

. José Herrera Naranjo

. Antonio Escot Madrid

. José Santos Garcia

wlvilvilviiviivilivilvv)
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Don José Pérez Gomez Coleg. N° 7560

Fecha de nacimiento 13 de Julio de 1932, en Cons-
tantina (Sevilla).

Ingreso en el Colegio el dia 18 de Noviembre de 1959,
encuadrandose en la Seccion de Tejidos y Confecciones.

Don Antonio Bernabeu Rico Coleg. N° 7401

Fecha de nacimiento 31 de Mayo de 1926, en Castalla
(Alicante ).

Ingres6 en el Colegio el dia 29 de Abril de 1959,
encuadrandose en la Seccion de Jugueteria.

Fue nombrado Vocal de Junta de Gobierno el 28 de
Octubre de 1976.

Don Rafael Becerril Bautista Coleg. N° 7628

Fecha de nacimiento 8 de Abril de 1930, en Pilas
(Sevilla).

Ingres6 en el Colegio el 11 de Diciembre de 1959,
encuadrandose en la Seccion de Productos Horticolas.
Actualmente es Vicepresidente de la Asociacion de
Jubilados “Club Nicolas Fontanillas”.

Don Manuel Algar Castillo Coleg. N° 7528

Fecha de nacimiento 1 de Junio de 1936, en Sevilla.
Ingres6 en el Colegio el 7 de Noviembre de 1959,
encuadrandose en la Seccion de Paqueteria.

Fue Vocal de la Junta de Gobierno desde 1986 hasta
1994, ocupando En los Ultimos afios de Vocalia el
cargo de Tesorero en sustitucion del Titular.

Don José Luis Casado Guisado Coleg. N° 7303
Fecha nacimiento 14 de Octubre 1938, en Sevilla.
Ingresé en el Colegio el 20 de Marzo de 1959,
formando parte de la Seccion de Automdviles.

Don Antonio Luque Vilches Coleg. N° 7246

Fecha de nacimiento 3 de Mayo de 1919, en Larache
(Marruecos).

Ingres6 en el Colegio el 6 de Febrero de 1959.
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Entrevirtar a Ca/agma/w enya actividad ertd

Colegiada D* Maria Jiménez-Carlés Fernandez Castro.
N° 17.558 Fecha de ingreso: Abril 2009

1. ;Realmente la crisis econémica de la industria ha afectado
tan directamente a su actividad como pudiera parecer desde
fuera?

MJCFdC: A grandes rasgos, si, la crisis en la que alin estamos
inmersos nos esta afectando, indudablemente, por nuestra figura
laboral, como consecuencia de la que padece concretamente la
industria que es nuestro segmento de actividad. Si matizar, que en
porcentajes diferentes dependiendo de las areas de industria que
nosotros atendemos.

2. ;Qué perspectivas personales tienen para el futuro de tu
actividad?

MJCFdC: El futuro a corto y medio plazo, por el momento economi-
co que estamos viviendo, esta muy basado en dos frentes. El
primero, conservar y acompaiar a los clientes que ya atendemos y,
con las reservas logicas por la situacion de cobro, ampliar la
cartera de clientes que, por supuesto, siempre es una prioridad en
toda actividad empresarial; en segundo lugar y no menos impor-
tante, equilibrar la facturacion con los gastos y amortizaciones,
lograndolo mediante la austeridad y el ajuste de los gastos, inclui-
do los honorarios de unos y otros si fuera preciso.

Aplicando estas medidas creemos que podremos alcanzar un futuro
de continuidad en nuestra actividad laboral/empresarial que es siem-
pre el objetivo cuando te encauzas por un perfil como el nuestro, el
de los agentes comerciales, mediadores, comerciales, etc.

3. ¢Qué papel puede jugar el colegio en vuestro ambito?
MJCFdC: Bien, esta pregunta es interesante; haria dos distinciones;
primera: siempre es conveniente que exista una organizacion
reconocida y oficial que proteja y luche por los intereses, en este
caso, de los Agentes Comerciales. La segunda aportacion impor-
tante es el apoyo de profesionales cualificados en las distintas
disciplinas que afectan a la administracion de una empresa y otros
aspectos como tener acceso a informacion comercial depurada,
promocion de jornadas formativas, contar con un escaparate en la
web, etc.

Personalmente, cuando faltan horas del dia para atender tu labor
profesional, cuando te surge alguna cuestion sobre la marcha,
menor 0 mayor, saber que tienes el Colegio de Agentes para
comentar y que te aporte unas lineas maestras, a mi me descarga
en cierta medida, no he llegado a tener que utilizarlo pues tengo
una persona que se ocupa del aspecto burocratico de la empresa
pero es como los seguros, el dia que precise el servicio, sé que me
atenderan perfectamente.

4. ¢ Quieres aprovechar esta oportunidad para?
MJCFdC: agradecer a las personas fisicas que trabajan y/o colabo-
ran en el dia a dia de la actividad del Colegio su tiempo y dedi-

-y centradu en lu indnrtrin

cacion para que mantengan la llama viva, sobre todo porque creo que
somos un colectivo, por nuestra actividad, que debemos ser poco partici-
pativos en los eventos, jornadas, reuniones, debates, etc., al menos es mi
caso.

Como conclusion querria aportar mi experiencia personal: el trabajo
honesto y constante y la vocacion de servicio, son las herramientas basi-
cas para ejercer con éxito cualquier labor profesional que asumamos.

Colegiado D. Antonio Carvajal Elizaran, N° 13.338. Fecha de
ingreso: Agosto 1987

1. ¢En realidad la crisis econémica ha afectado a la actividad
comerical?

AC: Si, por supuesto, claro que ha repercutido en la actividad
comercial. Incluso me atreveria a decir que de forma dramatica en
algunos sectores, especialmente el de la construccion, en el que
desarrollo mi actividad profesional.

Hay que tener presente que, desde el afio 1994, venimos disfru-
tando de un periodo de expansion econdmica; lo que no deja de ser
extrafio teniendo en cuenta la elevada duraccion del mismo. Por
tanto, era de prever que tras unas etapas de crecimiento se inicia-
ra otra de marcada por la crisis.

2. i Perspectivas personales y futuro de la actividad?

AC: Habria que diferenciar la evolucion de la situacion a corto,
medio y largo plazo. A corto plazo, tendriamos que hablar de una
cuestion de supervivencia. No queda otra que resistir como se
pueda.

A medio y largo plazo, habria que “aprovechar” la experiencia que
nos brinda esta crisis para modificar la regulacion del sector, espe-
cialmente en lo relativo a las formas de pago.

3. ¢{Qué papel puede desempeiiar en este momento el Colegio?
AC: Precisamente al hilo de lo anterior, el Colegio, ademas de
prestar los servicios habituales, sobradamente conocidos por
todos, deberia desempeiiar una labor mas reivindicativa, en defen-
sa de todo tipo de cuestiones relacionadas con el colectivo.

4. ;Querias comentar algo mas?

AC: Simplemente enviar un saludo a todos los compafieros, y recor-
dar a los profesionales la importancia de colegiarse, pues solo asi
conseguiremos que nuestro colectivo sea mas fuerte.

J. M. Pozo Indiano
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NOTAS DE LA ASESORIA FISCAL

A todos los companeros que utilicen los servicios de la Asesoria Fiscal para la elabo-
racion del 4/T de LLV.A. y del Resumen Anual modelo 390, recordarles que el plazo
para ello es del 1 al 30 de Enero 2010. Por lo que le recomendamos no dejen para
ultima hora el cierre de sus libros contables y la resolucion de cuantas dudas o posi-
bles diferencias se hayan generado en el ejercicio contable que ahora termina.

Aunque todavia quede un poco lejano en el tiempo, desde la Asesoria del Colegio no
queremos dejar pasar la ocasion para recordar los plazo de presentacion del modelo
347 (OPERACIONES SUPERIORES A 3.000 €) y que todos los afios supone no pocas
sanciones a los compaferos que olvidan o desconocen la obligacion de presentarla en el
mes de MARZO de cada ejercicio. De manera que si a lo largo del 2009 tuvo operacion
u operaciones que sumadas, con un mismo proveedor (gasolinera, telefénica, compra del
vehiculo, etc.) superan los 3.000 € debe cumplimentar dicho impreso 347 entre el 1y el
30 de Marzo de 2010. Ojo, las Comisiones no son susceptibles de ser declaradas, sélo
las compras (gastos y si procede, las ventas).

Para ésta, o cualquier otra duda sobre su fiscalidad no dude en ponerse en contacto
con esta Asesoria. Trataremos de ayudarle.

ACUERDO DE COLABORACION

Con Viajes Triana a través del cual podeis recibir regularmente en vuestro correo todas

las ofertas que preparan para el colectivo.
Sdlo tiene que comunicar su interés en las Oficinas del Colegio, desde alli se reenviara
la informacidn solo a los interesados.

Secretarta |

a todos a todos aquellos companeros

R / ue dispongan de direccidén de correo

0 0 %Mﬁﬂlectromcos E-mail), nos la faciliten a
la mayor ad posible con la finalidad de incorporarla a su ficha
personal.
Pretendemos con ello llegar a optimizar los servicios, aprovechando las
posibilidades que nos brindan las nuevas tecnologias, sobre todo para
el envio personalizado de circulares informativas, cartas y todo tipo de
comunicaciones de interés para el Colegiado.
Para ello basta con llamar a las Oficinas del Colegio o enviar un e-mail
a: sevilla@cgac.es

v
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ACUERDOS DE COLABORACION

Recordamos algunos de los acuerdos de colaboracion suscritos por el Colegio

- CLINICA BAVIERA - Alimentacién personalizada.
Av.de la Palmera, 37 c¢/. Enramadilla, 3 Precios especiales para colegiados y
Sevilla Tfno. 954 296 744 familiares.
Tratamientos de correccidn visual por |dser.
Precios especiales para colegiados y - CLINICA LONDRES
familiares. Av. Ramén Carande, @ Sevilla

Tfno. 954 532 733
- HERBALIFE Medicina y cirugia estética - Medicina
D. Alipio Blanco Tfno. 676 471 801 corporal y facial - Fotodepilacién.
Control del peso - Cuidado personal - Precios especiales para colegiados y
Nutricidn mejorada y deportiva familiares.

—
———

COMPANEROS FALLECIDOS EN EL PRESENTE EJERCICIO

Don Rafael del Rio Anderica Don Antonio Haro Ramos

Don Fernando Yruela Rojas Doifia Eugenio Ropero de la Fuente
Don Maéaximo Lopez Borrero Don José Cotan Diaz

Don Manuel Sanchez Valor Don José Maria Romero Ferndndez
Don Manuel Berenguer Jou Don Manuel Castrillo Rodriguez
Don José A. Vaca Parejo Don José A. Fernandez Almeida
Don Miguel Folgado Bueno Don Manuel Ruiz Mateos

Don Arturo Hidalgo Sdnchez

El pasado martes dia 24 de noviembre, celebramos Misa de Réquiem a las veinte y treinta horas, en la
Basilica de la Esperanza Macarena (Patrona de los Agentes Comerciales), por el eterno descanso de
las almas de nuestros compafieros fallecidos, a la que asistieron los miembros de la Junta de Gobier-
no, la Junta Directiva del Club Nicolds Fontanillas, familiares, amigos y comparieros.

EE
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Como es tradicional, nos complacemos en comunicarle que tenemos a su disposicién las
participaciones de LOTERIA para el préoximo sorteo de NAVIDAD, al precio de cinco euros cada una,

cantidad que se juega integramente, es decir, SIN RECARGO, habiéndonos correspondido en suerte el
NUMERO 61.917.

Estas participaciones puede adquirirlas en las oficinas del Colegio, o si su domicilio se encuentra aleja-
do de nuestra sede social, mediante envio de cheque nominativo o giro postal, rogdndole que el impor-
te se ajuste a fracciones de 5 €. Las participaciones solicitadas le serdn enviadas por correo certificado.

Si estd interesado en obtener algunas participaciones, hdgalo a la mayor brevedad en evitaciéon de que

mas tarde no podamos atender su solicitud porque se hayan agotado, ya que NO SERAN RESERVADAS
telefénica ni personalmente.
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RELACION DE SERVICIOS QUE PRESTA EL COLEGIO

v SERVICIO DE CENSOS Y TITULACIONES
Titulo de Agente Comercial expedido por el Ministerio de
Industria, Turismo y Comercio.

Carnét profesional, expedicion y renovacion.

v SERVICIO DE ASESORIA JURIDICA
Asesoramiento profesional y privado, despidos, resoluciones
de contrato, reclamacién de comisiones, etc.
Informacion de Empresas que presentan Concurso Legal.
Martes y Jueves de 13 a 14,30 horas. (Previa cita a recoger
en la Secretaria del Colegio).

v SERVICIO DE ASESORIA FISCAL
Declaraciones trimestrales de IVA, Renta, Asesoramiento y
asistencia fiscal ante inspecciones.

Teneduria de Libros Contables (coste adicional
de 9.60 €. mensuales)

Martes y Jueves de 12 a 15 horas. En periodo de
declaraciones, diario de 8 a 15 h. (previa cita).

v SERVICIO DE ASESORIA INFORMATICA
Confecciéon de paginas web a precio reducido.
Atencion personalizada y telefénica de consultas
informaticas a nivel de usuario
Lunes de 11,00 a 12,30 horas.

v SERVICIO DE MERCADO DEL AGENTE COMERCIAL
Secciones de Especializados.
Informacion sobre Empresas que solicitan agente en esta
zona. (envio de relaciones a domicilio,
cuota anual: 6°01 €.)
Envio gratuito a través de correo electrénico de relacion de
Empresas Extranjeras.

v SERVICIO DE REGIMEN LABORAL
Tramitaciones en Seguridad Social (altas, bajas,
cotizaciones, expedientes de prestaciones, etc.)

v SERVICIO DE BIBLIOTECA Y PUBLICACIONES
Sala de Lecturas.

Consulta de Boletines Oficiales, Aranzadi, prensa local,
lectura de ocio y revistas profesionales.
Revista Colegiacion. (Organo informativo del Colegio)
Revista La Gaceta del Agente Comercial (Fundacién
Agentes Comerciales).

v EVENTOS, FERIAS COMERCIALES Y CONGRESOS
Informacién sobre Ferias nacionales y extranjeras.
Entrada gratuita a las principales Ferias del Pais. En Sevilla,
sélo las organizadas por Fibes y en dias laborables, previa
presentacion del carnet profesional

v SERVICIO DE PREVISION
Seguro de Accidentes (pdliza colectiva con indemnizaciones de
18.030'36 € en caso de fallecimiento y hasta 30.050’60 € en
caso de invalidez y asistencia médico-farmacéutica hasta
6.010'12 €).

Seguro de Vida (pdliza colectiva con capital asegurado de
1.202'02 €)

Convenio de colaboracion con la Cia. Helvetia Seguros:
Pdlizas colectivas de seguros de inscripcion voluntaria (Vida,
Hogar, Carnet Conducir, Planes de pensiones, Comercios,
Intervencion Quirdrgica, etc.)

Consulta en el Colegio con personal especializado, previa cita.
Convenio de Colaboracion con el grupo Aresa (salud privada).

v/ SERVICIO EN NUESTRA SEDE SOCIAL
Despachos para entrevistas.
Salas de Muestrarios.
Saldén de Actos para reuniones (hasta 50 personas).
Servicio de Fotocopias. Servicio de Fax. Cibercolegio

v SERVICIO DE FORMACION
Cursos de formacion, capacitacion y perfeccionamiento.
Centro homologado por la Junta de Andalucia para la
imparticion de cursos de Formacion.

v SERVICIOS FINANCIEROS Y DE COLABORACION
Convenios con Banco Popular-Andalucia y Lico Leasing.
Tarjeta Visa Colegio Oficial Agentes Comerciales
(descuentos, seguros y sin cobro de emision el primer afo).
Tarjeta Cepsa-Star (descuento de hasta 0’05 €. por litro de
carburante y cobro por meses vencidos, coste anual de la
tarjeta 3 €).

Convenios de colaboracion con distintas Empresas que
ofrecen descuentos y ofertas especiales.
Convenios con especialistas médicos y clinicas dental y
oftalmoldgica.

Convenios para la obtencion del certificado médico para
carnet de conducir.

v SERVICIOS SOCIALES Y CULTURALES
Club Nicolas Fontanillas (inscripcién gratuita para Agentes
Comerciales jubilados).
Fines Sociales.
Fiesta Patronal - Insignias Colegiales

v SERVICIOS A TRAVES DE NUESTRO CONSEJO
GENERAL
Cuentas de correo profesionales gratuitas, acceso a Internet
y pagina web informativa.
Hoteles con descuentos para Agentes Comerciales en toda
Espafa.
Guia de restaurantes recomendados para Agentes.
Acuerdo con la firma de alquiler de coches EUROPCAR

v SERVICIO DE ARCHIVOS Y REGISTRO
Correspondencia, Archivo general y Archivos histéricos
(historia colegial, fotos, revistas, etc.)
Expedicién de certificados

v SERVICIO DE PUBLICIDAD Y COMUNICACIONES
Circulares informativas.
Pagina Web informativa del Colegio
Http://sevilla.cgac.es
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OFERTAS PERSONALIZADAS PARA EL
COLEGIO OFICIAL DE AGENTES DE CO

Un cambio positivo.
Avisa, su concesionario oficial Audi, inaugura sus nuevas instalaciones en Sevilla.

Disfrutar de un gran espacio, de su modernidad, de una situacion privilegiada, y que usted se beneficie de
todo ello, son solo algunas de la razones que han llevado a Avisa a trasladar sus instalaciones a una de las
zonas mejor comunicadas de Sevilla.

Atencion personalizada, contactar: Fernando Gamero, tel. 627 485 115/ 607 500 772
José Antonio Manzano, tel. 636 205 483

AVISA _
Av. Fernandez Murube, 24 (Pg. Ind. Ctra. Amarilla) @8@

41007 - SEVILLA - Tel. 955 03 46 04

“Family Pack™ opcional

Francisco Javier Montes Martin
663 92 64 40

Passat Edition Plus 2.0 TDI 110 CV per 23.500€*

alida Seralea
wites el g
wmes medi wmoale 5,10 10,5,

AV.IS5.A,

Mlharmi, 2-4 - Tel. 955 034 800 - 41020 Sevilla
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y Cersaie Bologna Italy
ati@gal exhibition of ceramic title and

Estimados companeros:

En primer lugar las asistencias a ferias internacionales en
estos momentos que el sector se encuentra en un retroce-
so importante para la realizacion de nuestra labor comer-
cial, hemos de asumirlo como una inversion y no como un
gasto. La ampliacion de contactos con fabricantes europe-
0s nos permite la posibilidad de adquirir una vision del
mercado en nuestro pais algo mas amplia, asi como posi-
bilidades de nuevas lineas de negocios y productos que en
breve por normativas gubernamentales como la eficiencia
energética o el ahorro de aguas, se implantaran.

Cierto es que nuestro pais desciende de nuevo en el
ranking mundial Doing Business 2010, elaborado por el
Banco Mundial, que mide los factores que permiten hacer
inversiones internacionales, pero los fabricantes esta reor-
ganizando sus estructuras comerciales en nuestro favor.
Aunque estén cerrando delegaciones y despidiendo perso-
nal comercial propio, necesitan de la base de una estruc-
tura comercial libre como agentes que estén implantados
para no perder la representacion en la cuota del mercado
en que se encuentran.

Para ello y aprovechando esta posibilidad es importan-
te la funcionabilidad del asociacionismo y una labor correc-
ta de nuestro Colegio en este proceso de comunicacion,
orientando en las tendencias y como plataforma de infor-
macion. Pero hemos de estar unidos en este proyecto y asi
no se cerrara esta crisis en falso sin aprender de ella.
Nuestra profesion tiene un alto grado de subjetividad y
donde la informacion significa anticipacion.

Las crisis son motores naturales del cambio, eliminan
elementos superfluos, se descubren recursos ignorados,
inexplorados, desatendidos o infravalorados, ademas de
activar las relaciones de sinergias y alianza. Esto supone
sentido com(n para reinventarnos profesionalmente y
gestionar esta situacion, aprovechando las herramientas
que la tecnologia nos ofrece y la experiencia de afos en el
sector. La mejor accion preventiva para una crisis es
mantener la actitud abierta y entender que precisamente
las crisis parten de la evolucion de las empresas. Nosotros
como empresarios debemos asumir que la palabra rein-
ventar, reestructurar, corregir y otras similares, deben ser
cotidianas. Que incluso que aquello que funciona correcta-
mente debe mirarse con perspectiva y adaptarla tanto y
cuantas veces haga falta.

bathroom furnishings

Volviendo a la experiencia de la asistencia a esta feria
de Cesarie, es cierto que las empresas no han invertido
mucho en los departamentos de marketing y comunica-
cion, asi como en innovacion y desarrollo tampoco, ya que
aunque en Europa nuestro sector ha tenido un retroceso no
muy significativo ni tan acentuado, se encuentran en situa-
ciones complejas pero no dramaticas como algunos fabri-
cantes espafoles. Pero aunque sus planes de expansion
pasa por la salida a mercados asiaticos, americanos y
paises arabes, no por ello dejan de mirar el mercado espa-
fiol como una posibilidad de posicionamiento de sus
marcas en un futuro a medio plazo. La reforma y las opcio-
nes medioambientales se encuentran en sus estrategias
futuras de productos.

Por ese principio de prudencia buscan aglutinar la
implantacion y gestion del mercado en agencias comercia-
les y distribuidores con estructuras comercial para evitar
gastos fijos y poder ahorrar gastos variables logisticos.

Es aqui donde quiero hacer mencion y la naturaleza del
este escrito, el Colegio puede ser la mejor forma de contra-
er esos compromisos entre profesionales con fuerza para
superar estas lagunas de informacion que nos ayuden a
posicionarnos y dar una clara vision de esa profesionalidad
que durante afos de experiencia hemos adquirido y pode-
mos ofrecer al mercado.

El Agente Comercial ha estado infravalorado durante
largo tiempo por su falta de formacion y es ahora donde la
experiencia y el fondo de comercio que representamos
pueden sernos rentables. Las ferias internacionales son
una oportunidad para ello ya que permiten ampliar la vision
del sector en el futuro reciente, contactar con redes de
comerciales que aprovechan esta inercia y hemos, como
he dicho anteriormente, contemplarlo como una inversion
para nuestro futuro profesional y personal.

Esperemos que esta situacion nos sirva para crecer y
recordar que el Colegio nos brinda una oportunidad de
estar en posicion para afrontar este reto, con informacion,
con formacion y herramientas que podemos usar en nues-
tro beneficio y sobre todo que en primer lugar somos
personas y un colectivo que en muchas ocasiones, por la
falta de union, estamos a merced de fabricantes que apro-
vechan ese fondo de comercio para su intereses.

Perdonad el atrevimiento de expresar lo que entiendo
desde mi modestia y recibid un cordial saludo.

Francisco Javier Camino Pifa.
Colegiado n°: 17.594.
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MARRAKECH

Capital imperial con un glorioso pasado, posee el don de
estar eternamente protegida por el tiempo. De exética belleza,
es conocida como “la rosa del desierto”.

Fundada en el afio 1062 por YUSUF IBN TASFIN, primer
soberano de los Almoravides.

Fue poblada por diversas tribus BEREBERES: Almoravides,
Almohades, Benimerines, Wattaies, Saadianos y los actuales
Alauitas.

Marrakech esta situada al Sur de Marruecos, y cuenta con
un particular encanto que dimana del contraste que produce
la ciudad en el paisaje en que se halla enclavada, rodeada de
espigadisimas palmeras, tras las que se aprecian a lo lejos las
nevadas cumbres montafiosas del

dejo imdgenes imborrables en

Atlas.

Fue a inicios de 1994, cuando
senti, la llamada de lo enigmatico y
me puse en camino hacia esta ciudad.
Me olvidé de todas las ideas precon-
cebidas: de los clichés y de los topi-
cos. Dejé la mente en blanco, y abri
bien los ojos buscando la sorpresa;
afiné el olfato y mantuve el resto de
mis sentidos en completa alerta para
no perderme nada.

El hotel nos dio la bienvenida
con el tonificante “Té con menta”, y
los acompasados canticos que poni-
an ritmo a los movimientos de belli-
simas jovenes perfectamente
ataviadas con el tipismo del lugar.

Y a partir de aqui, me fue impo-
sible sustraerme a todo lo que me
rodeaba: el hermoso valle de la
OURIKA, el animado y pintoresco
mercado Bereber, el paradisiaco
estanque de los almohades Jardines
de Menara.

En el casco antiguo de la ciudad, se puede admirar el
suntuoso Palacio de la BEHIA, todo un ejemplo del lujo mas
refinado, con sus ricos artesonados de madera de cedro y en
el que obviamente no podian faltar las pequefas salas del
harén, que tantisima curiosidad y oculta excitacion nos
despierta.

Proximo a este Palacio, se encuentran las Tumbas Saadia-
nas, de gran riqueza ornamental, donde reposan las familias
imperiales.

Casi desde cualquier punto de la ciudad, se puede ver el
conocido como simbolo de Marrakech: monumental alminar
de la Koutoubia, obra maestra del arte mudéjar, también cono-
cida como la Mezquita de los Libreros. Constituye un auténti-
co faro de guia para los que buscan “la Medina”, que viene a
ser el casco antiguo de las ciudades islamicas.

Dentro de la medina, es como si estuviésemos en un labe-
rinto inmenso: callejas y pasadizos se abren paso por donde

“La realidad de un sueiio que por

José Manuel Pozo Indiano

Colegiado n° 14.582

los callejones de la memoria”

buenamente pueden, sorteando casas, rodeando mezquitas,
introduciéndose bajo los edificios.

El espacio es aprovechado al maximo; cada rincon, cada
mezquita, cada fuente ocupa su lugar. La medida en el tiem-
po adquiere en este lugar un significado especial. No se cono-
ce la prisa, el tiempo es ilimitado.

Cuando ya estaba completamente sumergido - y hasta me
atreveria a decir, algo perdido-, en el laberinto, senti clara-
mente en este sitio que los esquemas occidentales no nos
sirven. Esto es otro mundo, Pero lo que mas me llamo la aten-
cion, fue la intensa actividad comercial que se desarrolla, a
través de los conocidos “Z0COS”. Colores, olores, animales,
mendigos, y mil formas artesanales
de ganarse la vida. Pregones y discu-
siones, regateos interminables,
salmodias, el rumor de las fuentes, la
llamada del almuédano, el ritmico
golpeteo de los plateros y el bullicio
vaporoso de los tintoreros.

Y si la medina es apasionante, la
Plaza JEMAA EL-FNA, (que traducido,
significa “asamblea de los muertos”
debido a la antigua tradicion de exhi-
bir las cabezas cercenadas de los
ajusticiados) constituye un cadtico
muestrismo de toda ella. Considera-
do el corazon comercial, turistico y
ritual, constituye un auténtico
microuniverso. Aqui se puede ver y
comprar todo. Hay comerciantes,
saltimbanquis, acrobatas, aguadores
y algln que otro artista circense de la
calle, como encantadores de reptiles,
fakires que comen fuego y vidrio, etc.
Predicadores, charlatanes, bailari-
nes, musicos. Vendedores de espe-
cias, frutos secos, hierbas milagro-
sas y amuletos. Barberos, visionarios, sacamuelas... Lo mismo
se puede presenciar un hurto o una reyerta, como se compra
una joya bereber.

Dentro del conjunto, no podia faltar un paseo montado en
un tipica “calesa”, con la que paseé por el inmenso palmeral
que da frondosidad a la ciudad, asi como recorri las antiguas
murallas que rodean la ciudad.

La guinda la constituyd el embrujo fantastico del comple-
jo “CHEZ ALI”, y no podia faltar la imaginacion en el vestir
para amenizar la cena en la tienda Keidal, donde nos sirvieron
una extraordinaria cena, precedida por el famoso COUS COUS,
seguido del MECHOUI (cordero), la sabrosa sopa HARIRA y la
deliciosa PASTALETA. Todo ello en un ambiente propio de las
mil y una noches.

La experiencia del viaje fue un puro suefio hecho realidad,
que ha dejado en mi memoria imagenes imborrables. Como
aquella mirada de la hermosa LAILA...
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MEDIO SIGLO DE AGENTE COMERCIAL

Rafael Cruz Armesto. Colegiado 5.875

La Junta del Colegio me hace el honor de que exponga las
vivencias de las actividades comerciales ejercidas durante las
décadas de los 50 a los 90.

Voy a exponerlas procurando no personalizar, pero si
intentando plasmar las circunstancias que, en mi modesta
opinion, nos han afectado, si no a todos, a casi la mayoria de
los que hemos ejercido esta profesion durante dicha época.

En los afios 50 se atravesaban alin, las carencias de la
postguerra, afectando tanto a la parte comercial, como a la de
transportes y medios de locomocidn.

Por lo que respecta a la Sede del Colegio, estaba ubicada
en la calle Rioja, en los altos de la Papeleria Mirman, Recuer-
do que alli nos atendia, entre otros, el Sr. Ramos y se utiliza-
ban kilométricos para los desplazamientos por ferrocarril, que
se adquirian segun los kilometros a hacer. Se dio la curiosa
circunstancia de que, el duefio de la Papeleria Mirman, Don
Mario Mirman, habia sido afios antes mi profesor de francés
cuando estudiaba Comercio y cada vez que iba al Colegio,
entraba a saludarlo.

Posteriormente vino el traslado a la calle Larafa o Martin
Villa esquina a Orfila, con la compra de un piso, mediante la
aportacion economica de los Colegiados, algunos pagando la
cuota integra y otros pagandola mensualmente, estando en
ella hasta la adquisicion de la actual y magnifica casa.
Recuerdo al conserje de aquéllas épocas Sr. Arroyo, el cual era
bastante servicial.

Uno de los eventos que mayor preocupacion y revuelo
produjo, fue la obligatoriedad de inscribir a todo el censo de
Agentes Comerciales Colegiados en el Sindicato de Represen-
tantes de Comercio; hubo que pagar una cuota de entrada de
100 pts. y otras 100 anualmente, hasta que, por fin se consi-
quié que eligiéramos libremente pertenecer al Colegio o al
Sindicato. Otro problema importante fue la pertenencia a la
seguridad social, al no contemplar a los Agentes Comerciales
como Auténomos teniendo que afiliarse al Régimen Especial
de Representantes de Comercio, hasta que, por fin, en el afio
1979 pudimos cotizar y pertenecer al Régimen de Auténomos,
aunque también aqui tuvimos problemas, maxime cuando
entrd en vigor el Pacto de Toledo.

Una de mis aportaciones al Colegio, fue el pertenecer,
como fundador, a la creacion de la Seccion 20 de Juguetes,
formando una pifia de colegiados muy interesante.

En cuanto a las carencias de entonces, una de ellas era la
falta de materia prima para la fabricacion, lo que hacia que los
pedidos que se conseguian fueran servidos tarde y mal, con
el consiguiente perjuicio econémico por lo que afectaba al
ingreso de comisiones después de haber efectuado un gasto
de tiempo y dinero.

Igualmente, los medios de transportes eran penosos,
tanto por las irregularidades de trenes como de autobuses
para los desplazamientos. Los viajes de la RENFE eran famo-
S0S porque se sabian cuando salian pero nunca cuando llega-
ban. En cuanto a las carreteras, lamentable el estado de las
mismas asi como el de los autobuses, algunos funcionando
aun con gasdgeno.

Si pensabas adquirir un coche tenias que esperar hasta
un afo para que lo concedieran; el caso del entonces popular
600.

Sin embargo habia la compensacion de la formalidad y
seriedad de la mayoria de los clientes de entonces, que respe-
taban los pagos y para ellos no se contemplaba devolver una
letra ni entregar un talén sin fondos.

A partir de los 60 la situacion se fue mejorando en todos
los aspectos, tanto en lo comercial como en los transportes y
medios de locomocion, por lo que empezamos a percibir los
frutos de los que pudimos aguantar las carencias anteriores.

Posteriormente y ya en los 80 vino la época de las compe-
tencias entre fabricantes, al tener que alcanzar cotas de
ventas sin disminuir los beneficios, ya que la oferta supero a
la demanda. También se crearon algunos pequefios comercios
que dieron muchos problemas, ya que se perdio el respeto a
los pagos.

Y sobre todo, la gran competencia para todos fue la apari-
cién de las grandes areas, cuya voracidad esta haciendo
desaparecer o pasarlo mal, al pequefio 0 mediano negocio,
afectando sobre todos a los Agentes Comerciales, que vean
mermados sus ingresos al no percibir comisiones de los
productos vendidos en su zona. Todo ello unido al enorme
encarecimiento de hoteles, restaurantes y carburantes.

Por (ltimo, animarles a que, una vez Jubilados se integren
en el Club Nicolas Fontanillas, donde no sélo podran seguir
disfrutando de la mayoria de los servicios del Colegio, sino
tener la oportunidad de formar parte de un equipo directivo
que puede proporcionarnos muchas satisfacciones al colabo-
rar en todos los eventos que se organicen, lo cual puede
resultar muy gratificante, como en mi ha ocurrido, al estar
once afnos como Secretario,

He intentado plasmar mi opinidn, que espero coincida con
los compaiieros de mi época, teniendo en cuenta que hace
doce afios de mi jubilacion y, por consiguiente desconozco la
situacion de esta Ultima década.

Reitero mi agradecimiento a la actual Junta por esta defe-
rencia que han tenido conmigo y seguiré estando a la dispo-
sicion de todos, con un cordial saludo.
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MANTENIENDO EL RITMO

Desde la Revista anterior nimero 20, el Club ha
realizado los siguientes actos y actividades:

El dia 3 de Julio se celebrdé la anunciada
reunién de la Junta Directiva, aprobandose en
ella el viaje a San Fernando (Céadiz), y la prepa-
racion de actos para el Dia de la Patrona (18
Diciembre) que en esta ocasion haremos conjun-
tamente con el Colegio, por lo que deberemos
contar con un Salén de Actos mas amplio.

Tras desear unas buenas vacaciones para
todos y conocido el cierre de la sede colegial
durante la primera quincena de Agosto, nos
despedimos deseando un regreso lleno de
impetu y sugerencias de todos, para un mejor
disfrute de nuestras actividades y relaciones,
manteniendo unos momentos de convivencia
con la Junta de Gobierno del Colegio.

El dia 11 de Septiembre se celebro reunién de
la Junta Directiva, aprobandose diversas activi-
dades asi como con motivo del Dia del Agente
Comercial, subvencionar a nuestros Asociados.
Se confirmé la concesion por parte de Cajasol de
la “Sala Juan de Mairena” para el Dia de la Patro-
nay poder asi realizar nuestro V Pregén de Navi-
dad, dando mas realce a dicho Dia, y pudiendo
contar con la presencia de un mayor nimero de
compaferos no solo jubilados.

El dia 18 de Septiembre celebramos la anun-
ciada charla de D. Nicolas Salas sobre “Sevilla
ayer y hoy” contamos con una nutrida represen-
tacion de Asociados y se establecié un animado
coloquio sobre las diferentes diapositivas que D.
Nicoléas iba exponiendo y sus comentarios sobre
las mismas. Como es tradicional y para incenti-
var aun mas la convivencia se efectud la ya
habitual “cervecita” entre todos los asistentes.

El'dia 9 de Octubre se realizo el viaje a San
Fernando (Cadiz) visitando los Panteones de
Marinos llustres y Museo Naval y la Iglesia de
Nuestra Sefhora del Rosario en el Arsenal de la
Carraca, siendo las visitas guiadas con amplias
explicaciones del agrado de todos, la excursion
fue muy bien acogida y algunos companeros no
pudieron acompafnarnos ya que el autobus
guedo completo dias antes del viaje. Tanto el
desayuno, como la comida en buffet libre, fué de

plena aprobacién de todos, volviendo a Sevilla
después de una magnifica excursion.

El dia 24 de Octubre, se celebré en el
Restaurante La Raza, el “Dia del Agente
Comercial”, siendo un almuerzo muy concurrido
y con una gran representacion de Asociados,
dandose la particularidad de celebrar los 50
anos de Colegiacion nuestro Vicepresidente Sr.
Becerril Bautista y nuestros Socios Sres. Berna-
beu Rico, Algar Castillo y Pérez Gémez, que
fueron felicitados por todos los compafieros
asistentes a dicho acto de lo cual queremos
dejar constancia.

El dia 6 de Noviembre, celebramos la char-
la coloquio sobre “El Dolor y el Placer” por el Dr.
D. Heliodoro Murillo siendo muy concurrida y
después celebramos nuestra habitual copa de
convivencia. Para finales de Noviembre, se esta
proyectando un viaje a Cérdoba y visita a la
Mezquita y monumentos representativos, se
informara debidamente asi como de los actos
del proximo 18 de Diciembre, esperando encon-
trar como siempre, una nutrida representacion;
tanto.en la Basilica de la Macarena, como en los
actos del V- Pregon de Navidad.

LA JUNTA DIRECTIVA
El Secretario
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Creamos confianza

En la vida todos necesitamos a alguien en quien confiar, y como sabemos que
tienes muchas preocupaciones, te ofrecemos la experiencia de ciento cincuenta
afios de una gran compaiia para quien tu seguridad y confianza son lo mas
importante. Con la garantia suiza de Helvetia. www,helvetia.es
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