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Gracias a su tarjeta CEPSA STAR, disfrute de:

@ Un control total de la gestion de sus gastos.

e La posibilidad de limitar el gasto y los productos
gue con ella se pueden abonar.

@ Asistencia en carretera las 24 horas, los 365 dias
. y del afo.
1 - fr—
?;M el
- Si aln no la tiene, solicitela llamando al 902 322 110, nuestro teléfono de atencién 24 horas.

Si ya es titular de una Tarjeta CEPSA Star, pero no esta asociada a un codigo PIN, pongase en contacto
con nosotros en el 902 322 110, y en breve le enviaremos su nueva Tarjeta CEPSA STAR con codigo PIN.

WWW.Cepsa.com 4

£Qué necesitas?
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CARTA DEL PRESIDENTE A UN PERIODISTA

En respuesta a su solicitud de informacion para su perio-
dico, le comento:

Obviamente “la crisis” ha afectado a la actividad de la
Agencia Comerecial.

Al verse afectado el consumo, lo ha hecho el comercio, esto
ha repercutido en los Agentes Comerciales y por ende en su
Colegio. No obstante, con ser una situacion que engloba a toda
la sociedad, la incidencia de la crisis econémica ha afectado desigualmente a los Agen-
tes Comerciales en funcion del sector a que se dediquen, de esta manera la situacion
es mas severa en los mercados relacionados con el sector inmaobiliario y mobiliario
(muebles de hogar, elementos de construccidn, accesorios, decoracion, etc.), ocio, etc.
que por ejemplo en la alimentacion o en productos médicos sanitarios.

Los Agentes Comerciales somos un colectivo acostumbrado a soportar y no que-
jarse; nuestra labor, con ser imprescindible muchas veces ha sido mal interpretada por
el resto de la sociedad. Desde que el hombre es hombre, nuestra funcién es consi-
derada como uno de los ejes que vertebran el desarrollo, por lo que bien valdria un
analisis mas serio y fundamentado de la importancia de la Agencia Comercial a lo
largo de la historia y por que no, de nuestro futuro.

En este sentido los Colegios Profesionales, estan por la labor de hacer valer su
efectividad acomodandose a la realidad y a las necesidades del momento actual. Como
ya le comenté somos un colectivo con poca capacidad de protesta y queja. Al con-
trario, desde mi contacto y trato personal, observo en ellos (nosotros) cierto opti-
mismo y seguridad en que la situacion revertird y todo volvera a la normalidad. Eso
esperamos al menos desde el Colegio.

Numéricamente tendré que reconocerle que,como el resto de la sociedad, la Co-
legiacion en general esta notando la crisis y se aprecia cierto descenso en el nimero
de inscripciones, y me consta que no sélo en este Colegio Oficial de Agentes Co-
merciales. No obstante esperamos que desde las dificultades surjan mejores y mas
preparados profesionales y para ello el Colegio de Agentes Comerciales no duda en
seguir apostando por la formacion continua y el apoyo mas absoluto en todos los am-
bitos (fiscal, juridico, laboral, informatico...) a sus colegiados.

Un abrazo y espero que le sirva para hacerse cargo de la situacién y pueda asi tras-
ladarlo a la opinion publica.

Francisco Pérez Moron. Presidente
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Secciones

REUNION DE LA JUNTA DIRECTIVA
DE LA SECCION 24 “MUEBLES Y AFINES” CON F/BES

La Junta Directiva de la Seccion del

Mueble, presidida por D. Fernando Romero En la reunién se trataron temas de interés para

Sanz, ha mantenido una reunién en la sede
social del Colegio con representantes de

ambas partes. Se analiz6 el descenso en las preins-
cripciones de expositores, asi como la iniciativa para
intercambio de informacién con los compafieros del

Fibes, para tratar sobre la proxima Feria sector del mueble de Portugal, la figura del Agente Co-
del Mueble SURMUEBLE, que se celebrara mercial en la Feria, etc.

en nuestra ciudad del 20 al 23 de Febrero

de 2013.

Asistieron por parte de la Fibes D?
Marfa José del Pino Prados, Directora
de Certamenes, Mercedes Gonzailez
Luque, responsable de Surmueble, por
parte de la Seccién ademas de su presi-
dente D. Fernando Romero Sanz, el Se-

cretario D. Francisco J. Bocanegra Ruiz
y los Vocales D. Juan Alberto Caballero
Garcia y D. José M* Carrasco Fernandez
y por parte del Colegio el Presidente D.
Francisco Pérez Moroén y el Vocal 1° D.
Manuel Lopez Morales.

&

Inscripcion Gratuita.

“NUEVAS VENTAJAS PARA COLEGIARSE”

« Nuevas inscripciones: 50% de reduccion en Cuota de Inscripcion
e Alumnos que hayan realizado el Curso de Agente Comercial de la Junta de Andalucia:

» Antiguos Colegiados que deseen reactivar su ALTA: Cuota de Inscripcién Gratuita.
* Hijos de Agente Comercial 50% en cuotas primer afio.

Coléegiate: “por solo 18,5 € al mes (fiscalmente
deducibles) regularizaras tu situacion profesional y
recibiras todos los servicios que necesitas”

Num. 30.
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Vida Colegial

LOTERIA DE NAVIDAD

Como es tradicional, nos complacemos en comuni-
carle que tenemos a su disposicion las participacio-
nes de LOTERIA para el préximo sorteo de
NAVIDAD, al precio de cinco euros cada una, can-
tidad que se juega integramente, es decir, SIN RE-
CARGO ALGUNO, habiéndonos correspondido en

suerte el NUMERO 77417.

Estas participaciones puede adquirirlas en las ofici-
nas del Colegio, o si su domicilio se encuentra ale-
jado de nuestra sede social, mediante envio de
transferencia o giro postal, rogandole que el importe
se ajuste a fracciones de 5 €. Las participaciones so-
licitadas le seran enviadas por correo certificado.

Si esta

interesado en obtener al-

gunas participaciones, hagalo a la mayor

brevedad en evitacion de que mas tarde no podamos

atender su solicitud porque se hayan agotado, ya que

NO SERAN RESERVADAS telefonica ni personal-
mente.

LOS AGENTES COMERCIALES CELEBRAMOS
EL DIA DE NUESTRA PATRONA

PROGRAMA DE ACTOS 2012

Lunes dia 17 de Diciembre

Alas 12,00 horas:

Entrega de Titulos Profesionales a los compafieros que recientemente
se han iniciado en nuestra profesion (hasta el Colegiado N° 17.715).

Martes dia 18 de Diciembre

Alas 10’00 horas:
Ofrenda floral a la Santisima Virgen.

Solemne Misa de Accion de Gracias en honor de nuestra Patrona, la
Santisima Virgen de la Esperanza Macarena en su Basilica.

Miércoles dia 19 de Diciembre

A las 19,30 horas:

XV Pregén de Navidad, organizado por el Club Nicolads Fontanillas, que correrd a cargo de
D? Luisa Vallés Vazquez, Directora del Grupo Literario San Fernando, que seré presentada por
D. Salvador Casado Sosa, ex Presidente del Circulo Mercantil. Contaremos en el transcurso del
mismo con la voz de nuestra Colegiada de Honor D? Paquita Goémez; el acto tendré
lugar en el Salon de Actos del Circulo Mercantil (C/ Sierpes).

& %
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Vida Colegial

COMPOSICION DE LA JUNTA DE GOBIERNO
Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Sevilla

Realizada la renovacion parcial reglamentaria, efectuada en el
cumplimiento de las normas de nuestro Consejo General de
Colegios de Agentes Comerciales de Espafia, y lo establecido en
nuestro Estatuto de Régimen Interior, nos complace comunicaros
que ha tomado posesion la Nueva Junta de Gobierno, habiendo
quedado constituida por los siguientes comparieros:

PRESIDENTE
D. Francisco Perez MoroN

VICEPRESIDENTE SECRETARIO ' CONTADORA

D. Josi D. Gomez-HerRAN D. Josi Manutr Pozo D. Fernanno Romero D= Gracin Gomez Reina
DE LA FUENTE Inpiano Sanz

VOCAL 1° VocAL 2° VocAL 3°
D. ManueL LoPez D. Juvio Lechano D> CanpELARIA YANEZ
Moenates \Unreas SANCHEZ

r . ™ - - .
VocAL 4° VocAL 5° VocAlL 6° - A
D. José M. Garcin-Ravo D. ENRIQUE D. Aronso FerNANDEZ ;Ef % o
Ramirez FLoRES Magrinez W D
~
D = | oa
= ek =
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I
2~ O
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T
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VocaL 7° VocaL 8° VocaL 9° o :'P
D> Orca M* RobRiGuEz D. MicuEL ARREBOLA D. Jaime PéRez LLoRer
GonzALEez MEDINA
| o
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= C= XK Adeslas

SegurCaixa

Tus empleados ganan en salud y tu empresa
en todo lo demas.

Accede a la asistencia sanitaria y dental de calidad, que te ofrece Adeslas SegurCaixa. Porque estamos
cerca de ti y te escuchlamos para ofrecerte la cobertura que mejor se adapte a las necesidades de tu empresa,
con importantes ventajas fiscales y reduccion de costes laborales.

Desde Desde

AQO-60€ A45.20€

AdeslasPYMES AdeslasPYMES +
AdeslasDENTAL ACTIVA

AdeslasPYMES

Si quieres todas las ventajas de la sanidad privada, esta es tu modalidad.

Medicina general y pediatria, especialidades, medios de diagnostico incluidos los de ailta tecnologia,
hospitalizacion, parto y todo lo relacionado con &, trasplantes, tratamientos especiales, urgencias
ambulatorias y hospitalarias, asistencia sanitaria en el extranjero, etc.

Completa tu seguro con AdeslasDENTAL ACTIVA

Con nuestro segure dental, tus empleados acceden a un amplio cuadro médico de mas de 1.000
odontologos y a nuestra red de mas de 70 Clinicas Dentales Adeslas, con precios muy competitivos
v un gran namero de servicios sin coste adicional.

Para mas informacidon o contratacion:

Lola Galvén Ferndndez
Departamento Comercial
movil: 653 022 752

Fax: 954 151 420
lola.galvanf@gmail.com

OFERTAS PERSONALIZADAS PARA EL
COLEGIO OFICIAL DE AGENTES DE COMERCIALES

Un cambio positivo.
Avisa, su concesionario oficial Audi, sus nuevas instalaciones en Sevilla.

Disfrutar de un gran espacio, de su modernidad, de una situacion privilegiada, y que usted se beneficie de
todo ello, son sdlo algunas de la razones que han llevado a Avisa a trasladar sus instalaciones a una de las
zonas mejor comunicadas de Sevilla.

Atencion personalizada, contactar: Fernando Gamero, tel. 627 485 115

VANVAESTAN e
Av. Fernandez Murube, 24 (Pg. Ind. Ctra. Amarilla) l _/)‘/) ‘@

41007 - SEVILLA - Tel. 955 03 46 04




Servicios Colegiales

Acuerdo de colaboracion con los Talleres Rues Automocion

EI Sr. Presidente, en representacion del Colegio ha tirmado un nuevo acuerdo de colaboracion con los
Talleres RUES Automocioén representado por D. Adolfo Reina.

Estos estan especialmente dedicados a las reparaciones de

carrocerias y mecanica en general de vehiculos.

Los colegiados pueden beneficiarse de importantes des-

cuentos y pueden consultar las condiciones de la colabora-

cién en la extranet de colegiados, en el apartado de
“Documentacion para Colegiados™.

Entre otras ventajas, ofrecen:

* 10% sobre precio piezas de Recambio Bosch.
* 25% sobre precio de Aceites y Filtros.
* 25% sobre precio de mano de obra

Firma de la ampliacion del Acuerdo con AVISA

Nuestro Presidente y por la firma AVISA
D. Fernando Gamero, acordaron las siguientes
condiciones comerciales:

N

o

DESCUENTOS VENTA VEHICULOS NUEVOS

* % Adicional segun Campaiia Promocional y Modelo.

DESCUENTOS EN POSTVENTA

* 40% en aceites.

* 10% en M.O. Taller Mecanica y Carroceria.

* 10 —20% Piezas de Recambio.

* 50% en Vehiculos de Sustitucion.

DESCUENTO EN VEHICULOS DE OCASION

e Segin modelo y caracteristicas multimarca de Autocasion.

* Ofrecimiento preferente en vehiculos de Direccion.

CREDITO

¢ Condiciones preferenciales de Financiacion.

SERVICIOSADICIONALES EXCLUSIVOS

e Recepcion de vehiculos 365 dias (consultar instalaciones
de referencia).

* Preferencia en el plazo de cita.

 Revision de niveles GRATUITA.

e Garantia de Reparacion 24 meses (legal 3 meses).

COMUNICACION

e Comunicados mensuales de campaiias puntuales que mejo-
ren las existentes y/o sean de interés para el colectivo.

Recordamos algunos de los acuerdos de colaboracion suscritos con el Colegio:

AVISA AUDI

Av. Ferndndez Murube, 32
41007 SEVILLA

D. Fernando Gamero
Tfno. — 627 485 115

41007 SEVILLA

41007 SEVILLA
Tfno.- 954 999 696

OPTICA DELGADO
C/ Martin Villa, 5
41003 SEVILLA
Tfno- 95 422 66 52

AVISA VOLKSWAGEN
José Antonio Manzano
Tfno.- 636 205 483

Num. 30.

TOYOTA NIMO GORDILLO
Av. Ferndndez Murube, 24

D. Joaquin Borja Garcia
Tfno. movil- 699 435 810

OBLIGACIONES Y CONTABILIDAD
SOCIEDADES PROFESIONALES

D. Pedro J. S&dnchez Valduesa
Tfno.- 615 166 527

D. José Ramodn Barrera Hurtado
Tfno. del Colegio — 954 560 336

FUNDACION DONA MARIA

Centro de estancias para mayores
Director D. Fernando Costa

Tfno.- 954 708 170




Servicios Colegiales

RELACION DE SERVICIOS QUE PRESTA EL COLEGIO

v SERVICIO DE CENSOS Y TITULACIONES
Titulo de Agente Comercial expedido por el Ministerio de
Industria, Turismo y Comercio.

Carnét profesional, expedicion y renovacion.

v SERVICIO DE ASESORIA JURIDICA
Asesoramiento profesional y privado, despidos, resoluciones
de contrato, reclamacion de comisiones, etc.
Informacién de empresas Andaluzas que presentan
Concurso Legal
Martes y Jueves de 13 a 14,30 horas. (Previa cita a recoger
en la Secretaria del Colegio).

v SERVICIO DE ASESORIA FISCAL
Declaraciones trimestrales de IVA, Renta, Asesoramiento y
asistencia fiscal ante inspecciones.

Teneduria de Libros Contables (coste adicional
de 10 €. mensuales)

Martes y Jueves de 12 a 15 horas. En periodo de
declaraciones, diario de 8 a 15 h. (previa cita).
Acuerdo de colaboracion para atender las Sociedades Profesionales

v SERVICIO DE ASESORIA INFORMATICA
Atencion personalizada y telefénica de consultas
informaticas a nivel de usuario
Confeccion de paginas web personales a precios reducidos
Lunes de 11,00 a 12,30 horas.

v SERVICIO DE MERCADO DEL AGENTE
COMERCIAL
Secciones de Especializados.
Envio gratuito a través de correo electronico de relacion de
Informacién y Empresas nacionales y extranjeras que
solicitan agente comercial.

v SERVICIO DE REGIMEN LABORAL
Tramitaciones en Seguridad Social (altas, bajas,
cotizaciones, expedientes de prestaciones, etc.)

v SERVICIO DE BIBLIOTECA' Y
PUBLICACIONES
Sala de Lecturas.

Consulta de Boletines Oficiales, Aranzadi (1933-2008),
Espasa Calpe (1930-2008) prensa local, lectura de ocio y
revistas profesionales.

Revista Colegiacion. (Organo informativo del Colegio)
Revista Moda Hoy (Seccion Textil)

La Revista de los Agentes Comerciales (Fundacion Agentes
Comerciales solo através de e-mail).

v EVENTOS, FERIAS COMERCIALES Y
CONGRESOS
Informacién sobre Ferias nacionales y extranjeras.
Entrada gratuita a las principales Ferias del Pais. En Sevilla,
s0lo las organizadas por Fibes y en dias laborables, previa
presentacion del carnet profesional

v SERVICIO DE PREVISION
Seguro de Accidentes (pdliza colectiva con indemnizaciones de
18.030°36 € en caso de fallecimiento y hasta 30.050’60 € en
caso de invalidez y asistencia médico-farmacéutica hasta
6.010"12 €).

&
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Seguro de Vida (poéliza colectiva con capital asegurado de
1.202'02 €)

Convenio de colaboracion con la Cia. Helvetia Seguros:
Pdlizas colectivas de seguros de inscripcion voluntaria (Vida,
Hogar, Carnet Conducir, Planes de pensiones, Comercios,
Intervencion Quirdrgica, Automdviles, etc.)
Consulta con personal especializado, previa cita.
Convenio de Colaboracién con el grupo ADESLA (salud
privada).

v/ SERVICIO EN NUESTRA SEDE SOCIAL
Despachos para entrevistas.
Salas de Muestrarios.
Salén de Actos para reuniones (hasta 50 personas).
Servicio de Fotocopias. Servicio de Fax. Cibercolegio
Scaner y Equipo de Proyeccion

v SERVICIO DE FORMACION
Cursos de formacion, y actualizacion profesional.
Centro homologado por la Junta de Andalucia para la
imparticion de cursos de formacion.

v SERVICIOS FINANCIEROS Y DE
COLABORACION
Convenios con Grupo Banco Popular y Lico Leasing.
Tarjeta Cepsa-Star (descuento de hasta 0’05 €. por litro de
carburante y cobro por meses vencidos, coste anual 3 €). y
Cepsa-Direct sin aval y sin costo.
Convenios de colaboracién con distintos concesionarios de
coches y talleres mecanicos.

Convenios con especialistas médicos y clinica dental,
oftalmolodgica y cirugia estética y plastica.
Convenios para la obtencién del certificado médico para
carnet de conducir y su tramitacion.

Convenios de colaboracién con distintas Empresas que
ofrecen descuentos y ofertas especiales.

v/ SERVICIOS SOCIALES Y CULTURALES
Club Nicolas Fontanillas (inscripcion gratuita para Agentes
Comerciales jubilados).

Fines Sociales.

Fiesta Patronal - Insignias Colegiales

v SERVICIOS A TRAVES DE NUESTRO
CONSEJO GENERAL
Cuentas de correo profesionales gratuitas, acceso a
Internet, y Pagina Web informativa.
Hoteles con descuentos para Agentes Comerciales en toda
Espana.
Guia de restaurantes recomenados para agentes.
Acuerdo con la firma de alquiler de coches EUROPCAR
Acuerdo con la firma VUELING 10% de descuento.

v SERVICIO DE ARCHIVOS Y REGISTRO
Correspondencia, Archivo general y Archivos histéricos
(historia colegial, fotos, revistas, etc.)
Expedicion de certificados

v/ SERVICIO DE PUBLICIDAD Y COMUNICACIONES
Circulares informativas.
Pagina Web informativa del Colegio
http://sevilla.cgac.es
Mini-web personal dentro de la pagina oficial del Colegio.

Nim. 30
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Actos Colegiales

Ilustre Colegio de
Procuradores de
Sevilla. Cena
anual de
colegiados

Nuestro Presidente acudio en el pasado mes de Junio, en el Salon del
Almirante del Alcazar, al acto de entrega de distinciones a colegiados del
Excmo. Colegio Oficial de Graduados Sociales de Sevilla. En la foto Don
Francisco junto al Decano del Colegio Oficial de Quimicos Don Miguel Angel
Portillo Aguirre, y el Concejal del Ayuntamiento D. Jaime Ruiz Rodriguez.

Don José Antonio Sanchez Marin, Presidente de la Junta Electoral y Don Julio Lechado Vargas, Vocal de
la misma, en la proclamacion de Candidatos de las iltimas Elecciones de este Colegio, celebrada el
pasado mes de Septiembre.

N1
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| A SECCION 92

“TEXTIL”

COMO UN

7 compaiieros y compaieras. “Un Tsunami” como
S l,reﬂeja el titular de este articulo, son numerosos
los trabajos aportados a nuestra seccion en los ultimos
afios, como detallaré mas adelante. Logicamente y como
no podia ser de otra manera en el nombre del Presidente
de la Seccion 9° (Textil), compaieros de Junta y el mio
propio quisiéramos agradecer a todas aquellas personas
que han hecho posible estas colaboraciones, tanto cole-
giados como no colegiados, y de manera especial al Pre-
sidente de nuestro colegio Don Francisco Pérez Mordn,
compaieros de su junta y empleados del mismo, que nos
han ayudado a mejorar el servicio prestado a los compo-
nentes de nuestra seccion.

Como anteriormente he indicado, os mencionaré a
continuacion algunos de los trabajos que hemos reali-
zado, como por ejemplo: actualizar y archivar todo tipo
de documentacion (circulares, notificaciones, comuni-
cados, datos de compaiieros, listados de clientes, actas,
publicacion de ofertas de empleo y cursos de formacion
a través de e-mail, etc.); contactar con entidades tanto
publicas como privadas, para transmitirles nuestras in-
quietudes, propuestas y proyectos (Camara de Comercio
de Sevilla, FIBES, ATA, AECON, ADEMOS, CITTA,
AFOBAN, etc.); organizar conferencias y asistir a las
mismas, como la que impartié en nuestro colegio Dona
Pepa Ortiz (directora de FIMI) y Dona Pepa Bermudez
(experta en coaching personal), la asistencia por nuestra
parte al “Encuentro de empresa y el Agente Comercial
del Textil y la Confeccion” realizada en el Centro Tec-
nologico del textil de Andalucia (CITTA) situado en
Priego de Coérdoba, también a distintas Ferias como
SIMOF, FIMI, SIMM, HABITAT, FERTA DE LA
BODA, etc., ademas de a reuniones con otros Colegios
como el de Coérdoba, Jaén, Malaga o Algeciras. Colabo-
ramos en la Constitucion de la Coordinadora Nacional
de Agentes Comerciales y en la creacion de nuestra re-
vista especializada de la seccion “MODA HOY”, la
cual, como ya sabéis esta teniendo una magnifica acep-
tacion, este afio editamos la quinta edicidn, en la que
.
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Secciones

TSUNAMI

hemos aumentado el nimero de ejemplares y la zona de
distribucion a Granada, Jaén y Malaga, ademas de las
de Cadiz, Cérdoba, Huelva y Sevilla.

Para finalizar, deciros que todos los compafieros es-
taremos siempre para contribuir al buen quehacer del Co-
legio y de su Seccion 9* (Textil).

Un Saludo
Federico Pouzols Rios

Secretario de la Seccion 9 (Textil) del Colegio de
Agentes Comerciales de Sevilla.

Portada del n° 5 de la Revista de nuestra seccion
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Vida Coleaqial

Companeros que cumplieron

SUS en la Colegiacién

E ntre los companieros
que cumplen 50 anos, se
encuentra un sevillano
nacido hace algunos afios
que ingreso en el Colegio
el dia 13 de abril de 1962,
con el numero de
colegiado n° 8.358, y que se encuadro en la seccion de alimentacion en la
que permanecio durante toda su trayectoria comercial, hablamos de D. José Ceballos Ceballos
por sus 50 afios de dedicacion le hizo entrega de la distincion nuestro presidente D. Francisco Pérez

Morén. T ambién otro sevillano que ingresé en el colegio el dia 23 de marzo de 1962 con el n® 8.351y

que se encuadro en la seccidén de merceria y paqueteria y a ella dedico toda su singladura profesional.
Actualmente sigue sus pasos en la profesion su hija Laura. Hablamos de D. Felipe Roda Risco
por sus 50 afos de dedicacion le hizo hace entrega de la distincion también nuestro Presidente D.
Francisco Pérez Moron.

RELACION DE COMPANEROS QUE CELEBRARON SUS BODAS DE PLATA EN LA COLEGIACION:

D. José M2 Romero Briones

D. José M? Abascal Real

D. Jaime Jiménez Hidalgo

D. José Canovas Lopez

D. José M. Garcia Gonzélez

D. José M. Morgado Giraldo
D, Joaquin L6pez Castillo

D. Rafael Garcia Rodriguez

D. Modesto Pablos Murillo

D2 Pilar Carabe Moreno

D. Juan C. Luque Cantos

D. Carmelo Gonzélez Garcia
D2 Concepcion Olea Mufioz

D. Enrique Orejuela Guerrero
D. Luis F. Lopez Delgado

D. José L. Haro Ldopez

D. Enrique J. Garcia Mendizébal
D. Enrique Dgz. Guerra Librero
D. Juan R. Lopez Vazquez
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D. José V. del Valle Uribe

D. Fermin Jiménez Gonzélez
D2 M2 Carmen Gonzalez Camino
D? Josefa P. Garcia Sanz

D. Alberto Rodriguez Cardenas
D. Joaquin Ter&n Rodriguez

D. José Vazquez Rioja

D. José Gordillo Gémez

D. Manuel Herrera Suero

D. Praxedes Sanchez Vicente
D. José L. Ruiz Bernal

D. Manuel Iglesias Mesa

D. José M2 Cervera Amador

D. Fco. J. Arellano Alejandrez
D. Francisco Rodas Cruz

D. Antonio Carvajal Elizaran

D. Francisco Falcon Carmona
D2 M2 Carmen Pérez Clemente

D. José L. Martinez Bilbao

D. Joaquin Morén Canelo

D. José Gil Lopez

D. Pedro J. Menarquez Fdez.
D. Antonio Pardo Segovia

D. Mariano Mateos Pérez

D. Juan Pareja del Rosal

D. Angel Caro Aguirre

D. Mateo Gonzélez Cristan

D. Juan C. Garcia Rivera

D. Francisco Diaz Lugo

D. Francisco Fernandez Barba
D. José Negrillo Stengl

D. Francisco Benavente Pérez
D. Ernesto Fuentes Alonso

D. Nicolas Cubero Alés

D. Juan A. Calvo Valle

D. Carlos J. Barrera Utrabo

OO0 O0OU0U0O00O000O00000o0O0oo

. Francisco J. Lopez Medrano

. Tomas Montero Baena

. Pedro Pedrero Ojeda

. Julian Lopez Mesa

. Enrique Garcia Gomez

. Antonio Hortal Romero

. Enrique Rivero Cordero

. Fco. Mayorga Aparicio

. José M. Vilchez Cerezuela

. Benjamin Bermejo Rguez.

. José L. Chaparro Saez

. Antonio Sanchez Cordero

. Fernando Lancharro Escudero
.Juan A. Dominguez Saiz

. Manuel Rueda Morillo

. Miguel A. Ramos Dominguez

. Antonio Leon Ledn

. Fernando L. de Castro Barrera

]
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Cancelaria Yanez, vocal del Colegio de Ageritss Comeiciales; Gracla Gémeaz. contadors! Femanto Romaro, tesoraro; Priwedes San-
chey, pregidenis del Ciroulo Mercantll, Albero Masima Pérez Calaro, presidents del Ataneo; Francisoo Pémz, presidents del Colagio
de Agentes Comerciales: José Doniel Gomez. vicepresidents: Jullo Lechado, vocal, v Enrigue Ramirez. vocal

El Colegio de Agentes Comerciales
distingue la labor de sus miembros

MARIO DAZA W SEVILLA

La sede del Ateneo de Sevilla aco-
gl en la mafiana de este viernes
& eglebiacion de un acto de en-
treggn de distinciones por parte del
Colegio de Agentes Comerciales
de Sevilli En su desarrollo, se én-
tregd un diploma conmemorati-
vo i todos agquellos calegiados (al-
rededor de cuatro decenas) que
cumplian sus bodas de plata de
pertenencia a la institucidn, De
igual modo, la junta de gobierna
del colegio también hizo entregn
de una distincion a dos de sus
miembros que cumplian sus
bodas de oro como coleglados, En
concreto, estos dos reconoc-

Fafael Amor, presidents ATA Andaiucia; Prixedes Sanchez, Cirtulo Mar-
cantil; Susana Gand, procoradarn; v Jeronimo Zamon; asesor [undico

e, =

&

mientos fueron recibidos por
José Ceballos Ceballos v Felipe
Roda Risco. El presidente del Co-
leglo de Agentes Comerciales de
Sevilla, Fruncisoo Pérez, [ue ¢l en-
cargado de hacer entrega de eate
emotivo homenaje,

Tras la blenvenida del presi-
dente del Atenco de Sevilla, Al-
berto Miximo Pérez Calero, oo-
menzd el desarrolio de un acto en
el que también hubo un recono-
cimiento especial para ¢l actual vi-
cepresidente del Colegio de Gra-
dundos Sociales de Sevilln, José
Ramén Barrera, que fue nom-
brado Colegiado de Honor, Con
motivo de'la entrega de esta dis-
tincldn, Barrera acudit acompa-

%
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fiacdo por el presidente del Cole-
gio de Graduados Sociales, Rafael
Hidalgo, y.de In presidenta del Co-
leglo Andalue de Graduados So-
clales, Dolores Bejurano,

En un salén de actos de la
Docta Casa totalmente repleto de
asistentes, -entre ellos @l presi-
dente del Clreulo Mercantil, Pri-
xedes SAncher- los agentes co-
mercinles tnmbién homenajesron
Ia labor de tres de sus miembros
con i concesidn de la Medalla al
Mérito Profesional en su eatego-
rin de plata. Esta fue concedidaa
Enrique Liger, Miguel Escuderoy
Angel Vizcaino. La jornada con-
cluyd con una copa de confraters
nizacion en la sede del colegio.

Enngue Rivero, Josefa Garcia v Mariano Mateos, reconocidos por sus
bodas de plat de pertenenctd o Colegio de Agentes Comercioles

) _ Vida Colegial
Dia del Agente Comercial en la Prensa

26 | sevilla |

Darminge 21 te octubne te 2017 | £LCORREDCCANDALUCIA

IMAGENES DE SEVILLA B8

Fatasl Hidaigo, presidenta del Colegio de Graduados Sociales; Loka Machuca; José
Famdn Barmara, vicepresigents; Dolores Bejanng, présdent del Coleglo Andalie de Gra-
thados Sociales: y Juan Caris Casstro, tesorern de Coleglo de Graduados Socies

Eniigue Liger, Miguel Escudarn y Angel Vizeaing, reconocidos con & Medallia sl Mérito
Profesional en su categora do plat, Junlo 5 Viclorla Carmona y M* Antonia Sanchaz

Amparo C
paranancia

allnG y Felipe Roda, recontcidos por sUs bodas de oro de
2 Agantes Comerclales. v Laurm Vega

Femando Rodriguez, secretana Ciub Nicotds Footandla; Paguita Gomez, cofeginda
02 honor: Mamued J. Didnez, expreqidonto; y Miguet Arebola, vocal

Nim. 30
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Vida Colegial

EL COLEGIO DISTINGUE

La sede del Ateneo de Sevilla acogié la celebracion del acto de entrega de distinciones
por parte del Colegio. En su desarrollo, se entregd un diploma conmemorativo a todos
aquellos colegiados que cumplian sus bodas de plata de pertenencia en la institucién. De
igual modo, la Junta de Gobierno del Colegio también hizo entrega de una distincion a dos
de sus miembros que cumplian sus bodas de oro como colegiados. En concreto, estos dos
reconocimientos fueron recibidos por D. José Ceballos Ceballos y D. Felipe Roda Risco. El
Presidente del Colegio de Agentes Comerciales de Sevilla, D. Francisco Pérez Morén, fue el
encargado de hacer entrega de este emotivo homenaje. Tras la bienvenida del Presidente
del Ateneo de Sevilla, Alberto Maximo Pérez Calero, comenzo el desarrollo de un acto en
el que también hubo un reconocimiento especial para el actual Vicepresidente del Colegio
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Vida Colegial

LA LABOR DE SUS MIEMBROS

de Graduados Sociales de Sevilla, D. José Ramén Barrera, (Asesor Fiscal del Colegio) quien
fue nombrado Colegiado de Honor. Con motivo de la entrega de esta distincién, D. José
Ramodn Barrera acudié acompafiado por el presidente del Colegio de Graduados Sociales,
D. Rafael Hidalgo, y de la Presidenta del Consejo Andaluz de Graduados Sociales, D@ Dolo-
res Bejarano. En el salén de actos de la docta Casa totalmente repleto de asistentes, entre
ellos el presidente del Circulo Mercantil D. Praxedes Sanchez Vicente. El Colegio también
destacd la labor de algunos de sus miembros mas revelantes con la concesion de la Meda-
Ila al Mérito Profesional en su categoria de plata (a D. Enrique Liger Martin, D. Miguel Es-
cudero Galvan y D. Angel Vizcaino de Lara). La jornada concluyd con una copa de
confraternizacion en la sede del Colegio.

F=d
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Asesoria Informatica

WINDOWS &

El Lunes 29 de Octubre sali6 a la venta
la version final del nuevo Windows 8.
Se trata de una nueva version del
sistema operativo de Microsoft que
pretende unificar el uso clasico de
Windows mediante el escritorio, con los
nuevos menus y caracteristicas propias
de los sistemas operativos para
dispositivos tactiles.

Arranque

Lo primero que llama la atencion al instalarlo y en-
cenderlo es el tiempo de carga. Se ha optimizado el
tiempo de arranque y en muchos sistemas consigue
estar listo y operativo en 10 segundos.

Una vez que el sistema ha iniciado, y si poseemos
una cuenta de Microsoft, tenemos la posibilidad de
sincronizar los datos personales entre los diferentes
dispositivos que usamos. Se trata de la cada vez mas
comun accion de sincronizacion de datos tan pre-
sente en los moviles y tablets.

Interfaz

Al arrancar el sistema lo primero en aparecer ya no
es el tipico escritorio de Windows. Ahora se nos
muestra una pantalla inicial compuesta por un mo-
saico repleto de ventanas o “live tiles” como las de-
nomina Microsoft.

Esta pantalla de inicio denominada “Modern UI”
posee la estructura idonea para ser manejada me-
diante los gestos tactiles (arrastrar y tocar), aunque
no nos supondra ninglin problema movernos por ella
usando el raton o el touchpad del portatil.

Se trata de la implementacion mas llamativa de este
nuevo Windows 8, ya que siempre aparecera en el
inicio del sistema operativo.

Las ventanas que en este menu aparecen nos enlazan
con las aplicaciones y elementos mas comunes de
nuestro equipo. Una de esas ventanas nos lleva di-
rectamente al escritorio de Windows.

Esta interfaz es completamente personalizable me-
diante el cambio del fondo, el redimensionamiento

Nim. 30.
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Federico Sanchez Jiménez
Asesor Informatico del Colegio

de los iconos y el cambio de las aplicaciones conte-
nidas en los mismos.

Escritorio de Windows clasico

Aqui conseguimos trabajar e interactuar con Win-
dows de la manera tradicional. Tenemos nuestro
fondo de escritorio, barra de tareas e iconos.

Lo que ha desaparecido es el boton de inicio de Win-
dows que estaba siempre localizado en la esquina
inferior izquierda de la pantalla. En su lugar se ha
habilitado un ment lateral en la zona derecha de la
pantalla. Este menu nos da acceso a las preferencias
del sistema y a las herramientas y aplicaciones mas
comunes, asi como el acceso a un nuevo explorador
de archivos mucho maés efectivo e intuitivo. Tam-
bién se ha redisenado y optimizado el administra-
dor de tareas y se ha eliminado el tema visual “aero”
tan comun en Windows 7.

El rendimiento de las aplicaciones es igual de efec-
tivo y en muchas ocasiones se obtiene incluso un
mejor rendimiento. Se ha mejorado la multitarea
permitiéndonos un rapido cambio entre aplicacio-
nes activas y la posibilidad de usar dos aplicaciones
a la vez mediante la pantalla partida.

Windows Store

Es la nueva herramienta para descargar aplicaciones
en sistemas operativos con Windows. Es la equiva-
lente al “Google Play Store” de Android o la “Apple
Store” de Apple.

Se encuentra en una fase inicial y no posee muchas
aplicaciones en comparacion con otros sistemas,
pero las pocas que ofrece son bastante interesan-
tes.

Windows 8 representa mas que nunca una mirada
de Microsoft al futuro. Poco a poco se iran puliendo
mediante actualizaciones los pequefios fallos que
siempre se pueden presentar en sistemas recién pu-
blicados.

(Seran capaces los usuarios de acostumbrarse poco
a poco al uso del “Modern UI” en detrimento del es-
critorio clasico de Windows? Creo que realmente
dependera del tipo de dispositivo que estemos
usando.




Antonio Cadilla Alvarez-Dardet

Se repite con mucha asiduidad en la
Asesoria Juridica de vuestro Colegio al que
Nnos honramos en atender mi companero
Jerbnimo Zamora y yo, consultas sobre
pretendidas modificaciones del Contrato.
Suelen comenzar esas consultas cuando
nos comentdis que habéis recibido una lla-
mada o una visita de vuestra empresa en
la que el Gerente, el Director Financiero, el
Director Comercial, el Jefe de Ventas o el
de turno os ha indicado que, dada la si-
tuacion econdmica actual, han decidido
reducir la comisidn que cobrdis, o la zona
a tfrabajar, o nombrar un nuevo Agente en
la misma zona para potenciar las ventas o
cualqguier ofra “genialidad”. Con la que
pretenden, en suma, aplicar la Ley de em-
budo y modificar, unilateralmente, las con-
diciones del contrato de Agencia.

Pues bien, ante estas circunstancias
hemos de dejar claro, muy claro, que los
contratos no pueden modificarse unilate-
ralmente. Ni el Agente ni la Empresa re-
presentada tienen capacidad juridica
alguna para, de forma unilateral, no con-
sensuada o no pactada, modificar los
acuerdos alcanzados. El articulo 1256 del
Codigo Civil, vigente nada mdas y nada
menos que desde 1888 (fue aprobado por
Dona Maria Cristina “...en nombre de mi
Augusto Hijo el Rey Don Alfonso Xlll y como
Reina Regente del Reino...”) establece
que la validez y el cumplimiento de los
contratos no puede dejarse al arbitrio de
una de las partes. Por lo tanto hace ya
siglo y medio que queda prohibido para
cualquiera de los contfratantes su modifi-
cacion. El contrato (y recuerdo que el

&
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Asesoria Juaridica

LA MODIFICACION
UNILATERAL DEL

CONTRATO

contrato es vdlido cualqguiera que sea la
forma en que se haya celebrado (art.
1.278 C.C.), siendo lo habitual en la Agen-
cia la forma verbal) es, en lo esencial, un
acuerdo, una concurrencia, un encuentro
de voluntades, por el que, libremente, nos
obligamos a dar alguna cosa o prestar
algun servicio. Solo cuando las mismas vo-
luntades que han llegado a este acuerdo
deciden, de forma conjunta, modificarlo,
podrd entenderse vdlida y ajustada a de-
recho tal modificacion. Pero nunca serd
vdlido ni ajustado a derecho que una sola
de las partes decida su modificaciéon. Por
lo tanto, no existe obligacién alguna para
aceptar esas nuevas condiciones que
desde la empresa pretenden imponerse
en algunas ocasiones.

Sobre el particular no puedo resistirme a
contaros la salida con la que un compa-
nero vuestro, con la gracia que ilumina a
los que somos o vivimos en el sur, se en-
frentd a este problema: Un viernes a medio
dia recibe una llamada en la que el Ge-
renfe de una de sus representadas del
norte le comunica, muy apenado, que
acaba de salir del Consejo de Administra-
cidon de su empresa, en el que se ha deci-
dido, dadas las circunstancias, reducir la
comision del Agente de un 10% a un 6é%.
Vuestro companero le contesta, sin dejar
pasar ni un segundo: “Pues tenemos un
problema, porque yo también acabo de
salir de mi Consejo de Administracion vy,
dadas las circunstancias, he decidido au-
mentaros la comision de un 10% a un 20%,
asi que a ver a que Consejo de Adminis-
fracion le hacemos caso”

Nim. 30
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Servicios Colegiales

=~ Asesoria Juridica
coMPnNEnos FnllEcInos EN EI. J Previa peticion de cita en la Secreta-
[ ria del Colegio
PRESENTE ElEncIclo f A cargo del Letrado Asesor
e Jeronimo Zamora Lopez
Consultas: Martes y Jueves desde
Don Manuel Valencia Saenz Don José Rodriguez Baeza las 13 h.
Don Manuel Zamora Alcaide Don Rafael Garcia de Castro Pérez r =
. . ; Asesoria Fiscal
Don Antonio Diaz Curado Don Ceferino Bernardez Ramos A
i . ; ! N e revia peticion de cita en la
Don José A._ Bonilla Galvez Don Armando Suérez Mufioz ) NI Sccretaria del Colegio
Don Antonio Pérez Lopez Don Joseé Luis Casado Guisado A cargo del Asesor
v @ Jose Ramon Barrera
d.e.p. - Hurtado
B Consultas: Martes y Jueves de 12
al5h
En periodo de declaraciones:
El pasado martes dia 6 de noviembre, se celebré Misa de Laiguel SR
Réquiem a las veinte horas, en la Parroquia de San An- .
drés d iudad, por el d de 1 feesoria
res de nuestra ciudad, por el eterno descanso de las Informatica
almas de los comparieros fallecidos recientemente, a ella z En las Oficinas del Colegio todos los
asistieron los miembros de la Junta de Gobierno, la Lunes de 11a12.30h.
; . ] , . . - A cargo del Técnico Informatico
Junta Directiva del Club Nicolas Fontanillas, familia- o Federico Sanchez
res, amigos y compaiieros. Fue oficiada por el Rvdo. Sr. g'melt“etzl o |
0 2 onsultas teletonicas y personales
D. Manuel Campillo Roldan.

TARJETA CEPSA AL SERVICIO DEL COLEGIADO
IMPORTANTES DESCUENTOS

CEPSA-STAR y CEPSA DIRECT

(Sin aval)

DESCUENTOS EN GASOLINAS, GASOLEOS Y
CON RAPPEL DE CONSUMO

descuento de 5 ctmos. por litro.
atil para el pago en autopistas y compras en gasolineras.
confeccion de una factura mensual con todos los datos necesarios para la deduccion fiscal.
Interesados solicitarla en el Colegio
0 contactar con el compafiero Pedro Maese (670 776102)

Solicitala y Utilizala

SERVICIO DE TENEDURIA DE LIBROS

Recordamos a todos los Colegiados que por un suplemento en su Cuota Co-
legial (10 €). La Asesoria Fiscal del Colegio puede encargarse de la cumpli-
mentacion de sus Libros de Ingresos y Gastos Profesionales.

e
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Aproveche los descuentos de colectivo del Colegio de Agentes Comerciales de Sevilla.

Persona de contacto Jorge Ferndndez : 636 303 399

Sean cuales sean tus planes, estaremos siempre a tu lado.

Tu aseguradora suiza,

® & : II:
é¢Coraje?
“Para comprarse una .
casa si que hace full,u

coraje. Lo mio es= sold

un hobby”.

helvetia A




Asesoria Fiscal
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Recientemente,

se ha publicado la LEY 7/2012
de 29 de octubre (BOE 30/10/2012) DE

‘w. MODIFICACION DE LA NORMATIVA TRIBUTARIA

2

José Ramon Barrera Hurtado
Asesor fiscal del Colegio

La citada norma ha
establecido distintas
novedades significativas en
la gestiéon y recaudacion de
determinados impuestos, no
obstante y dada la
extension y afectacion de la
misma a determinados
impuestos, me referiré
exclusivamente a lo que
quizds puede tener un
mayor calado en la opinién
publica, concretamente las
limitaciones de los pagos en
efectivo y la modificacion
de determinados preceptos
en el régimen sancionador,
que como podéis imaginar
se endurecen
considerablemente, por 1o
que recomiendo una vez mas
el mayor celo en el
cumplimiento de las
obligaciones tributarias.

Limitaciones a los pagos en efec-
tivo:

El articulo 7 de 1a Ley 7/2012
tipifica un nuevo tipo infractor al dispo-
ner, en su apartadol “No podran pa-
garse en efectivo las operaciones, en las
que alguna de las partes actiie en cali-
dad de empresario o profesional, con un
importe igual o superior a 2.500 € o su
contravalor en moneda extranjera”.

Las notas caracteristicas de esta in-
fraccion son las siguientes:

La limitacion se establece para los
pagos en efectivo (Se entenderd por
efectivo los medios de pago definidos
enel art. 34.2. de la Ley 10/2010, de 28
de abril, de Prevencion del Blanqueo de
Capitales (papel moneda y moneda me-
tdlica, cheques bancarios al portador de-
nominados en cualquier moneda;
cualquier otro medio fisico, incluso

Num. 30.

18

electrénico, concebido para ser utilizado
como medio de pago al portador ) co-
rrespondientes a operaciones con im-
porte igual o superior a 2.500 €,
siempre y cuando alguna de las partes
actie como empresario o profesional.
Este importe se eleva a 15.000 € si el
pagador es una persona fisica que no
actia como empresario o profesional y
sin domicilio fiscal en Espafia. No re-
sulta aplicable la limitacion a los pagos
e ingresos realizados en entidades de
crédito.

- EIl incumplimiento de las anteriores
limitaciones constituye infraccion ad-
ministrativa, calificada como grave,
considerando sujeto infractor tanto al
que pague como al que reciba impor-
tes en efectivo por encima del limite
indicado; ambos responden solidaria-
mente de la infraccion cometida, la
cual prescribird a los cinco afos a
contar desde su comision.

- La base de la sancion serd la cuantia
pagada en efectivo en las operaciones
de importe igual o superior a 2.500 6
15.000 €, consistiendo la sancion en
multa pecuniaria proporcional del
25%. La sancion prescribird a los
cinco afios a contar desde el dia si-
guiente a aquél en que adquiera fir-
meza la resolucion por la que se
impone.

- Se exime de responsabilidad por in-
fraccion al participante en la opera-
cion que denuncie la misma ante la
Agencia Tributaria dentro de los tres
meses siguientes al pago, identifi-
cando a la otra parte.

- La tramitacion y resolucion del pro-
cedimiento se encomienda a Ia
AEAT, asi como la gestion recauda-
toria de las sanciones impuestas,
tanto en periodo voluntario como eje-
cutivo. Queda pendiente la determi-
nacion de los 6rganos competentes,
Io cual se efectuard mediante dispo-
sicion que deberd ser objeto de publi-
cacion en el BOE.
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- De acuerdo con la Disposicion final
quinta de la Ley 7/2012, la entrada en
vigor de las limitaciones al uso de
efectivo se producird a los 20 dias de
publicacion en el BOE de la norma
(el 20 de noviembre) y resultard de
aplicacion a todos los pagos efectua-
dos desde esa fecha, aunque se refie-
ran a operaciones concertadas con
anterioridad al establecimiento de Ia
limitacion.

En cuanto al régimen sancionador
se producen las siguientes modifica-
ciones:

Modificacién del art. 199 LGT,
tipificando como nueva infrac-
cién la presentacion de autoli-
quidaciones o declaraciones por
medios distintos a los electroni-
cos, informdticos y telemdticos
en los casos en que hubiera obli-
gacién de hacerlo por dichos me-
dios:

La sancion en general es de 1.500 €.

En caso de declaraciones informati-
vas que no tengan por objeto datos ex-
presados en magnitudes monetarias, la
sancion es de 100 € por dato o conjunto
de datos referidos a una misma persona
o entidad, con un minimo de 1.500 €.

En caso de declaraciones informati-
vas que tengan por objeto datos expre-
sados en magnitudes monetarias, la
sancion es del 1% del importe de las
operaciones declaradas por medios dis-
tintos, con un minimo de 1.500 €.

Modificacién del art. 203 LGT,
introduciendo un nuevo apartado
en el que se establece una san-
cion mds agravada por resisten-
cia, obstruccién, excusa o
negativa a las actuaciones de la
Administracion tributaria cuando
el obligado tributario esté siendo

Comerciales de Sevillay su provincia "



Asesoria Fiscal

Y PRESUPUESTARIA PARA LA INTENSIFICACION DE
LAS ACTUACIONES EN LA PREVENCION Y LUCHA
CONTRA EL FRAUDE.

objeto de un procedimiento de
inspeccion.

Las sanciones previstas, en sintesis,
son las siguientes:

Si el incumplimiento lo realizan per-
sonas o entidades que no desarrollan ac-
tividades economicas: segtin se trate del
1°, 2° o 3er. requerimiento, la sancion
serd, respectivamente, de 1.000 €,
5.000 € o determinados porcentajes con
un minimo de 10.000 € y un maximo
de 100.000 €.

Si el incumplimiento lo realizan per-
sonas o entidades que realizan activida-
des economicas:

Si la infraccion se refiere a la falta
de aportacion de datos, informes, ante-
cedentes, etc., segiin se trate del 1°, 2°6
3¢ requerimiento, la sancion sera, res-
pectivamente, de 3.000 €, 15.000€ o
determinados porcentajes con un mi-

nimo de 20.000 €, y un miximo de
600.000 €.

Si la infraccion se refiere a la apor-
tacion o al examen de libros de contabi-
lidad, registros fiscales, ficheros etc., la
sancion se tija en el 2% de la cifra de
negocios con un minimo de 20.000 € y
un maximo de 600.000 €.

Modificacion del art. 209.2 LGT.

Se establece un plazo de tres meses,
desde que se notifica la sancion pecu-
niaria, para el inicio de expedientes de
sanciones no pecuniarias.

Se introduce una Disposicion
Adicional 18% en 1la LGT, esta-
bleciendo las infracciones y san-
ciones por incumplimientos
relacionados con la obligacion de
presentar declaraciones informa-
tivas sobre bienes y derechos si-
tuados en el extranjero.

En correlacion con esta nueva obli-
gacion, que requiere desarrollo regla-
mentario, se prevé un régimen
sancionador especifico tanto para su in-
cumplimiento absoluto como para la
presentacion extemporanea de la decla-
racion, oscilando las sanciones entre
1.500 € como minimo en éste tltimo
supuesto y 5.000 € por cada dato o con-
junto de datos referidos a cada bien o
derecho en caso de incumplimiento ab-
soluto de la obligacion de informacion.

La Disposicion adicional primera
de la Ley 7/2012 establece una
sancion del 150% de 1a cuota re-
sultante de regularizar ganancias
patrimoniales no justificadas que
traigan causa en los incumpli-
mientos relativos a la obligacion
de informacién sobre bienes y
derechos situados en el extran-
jero.

José R. Barrera Hurtado

DOS AVISOS CON SUFICIENTE ANTELACION

La Asesoria Fiscal informa:

A todos los compaifieros que utilizan los servicios de la Asesoria Fiscal para la elaboracion de sus DE-
CLARACIONES TRIMESTRALES DE IVA, asi como del RESUMEN ANUAL modelo 390, recordar-
les que el plazo para ello sera del 1 al 30 de Enero de 2013. Recomendandoles no dejen para tltima hora el
cierre de sus libros contables y la resolucion de cuantas dudas o posibles diferencias se hayan generado a lo
largo del ejercicio. Sobre todo teniendo en cuenta que se deberan indicar desglosadas, las cantidades so-
portadas a lo largo del afio a los distintos tipos de I.V.A. existentes (al 0, 4, 8, 10, 18 y 21%)).

Aunque atin mas alejado en el tiempo, tampoco queremos dejar pasar la ocasion para recordar los plazos para
la presentacion del modelo 347 (operaciones superiores a 3.000 €), esta obligacion fiscal todos los afios
supone no pocas sanciones a los compafieros que olvidan o desconocen la obligacion de presentarla en el
mes de MARZO de cada ejercicio. De modo que si a lo largo del afio 2012 tuvo operacion u operaciones
que sumadas, con un mismo proveedor (gasolinera, telefénica, compra de vehiculo, etc.) superaran los 3000€
debera cumplimentar y presentar dicho impreso 347 entre el 1 y el 30 de Marzo del proximo 2013.

PARA ESTAS CUESTIONES O PARA CUALQUIER OTRA DUDA RELACIONADA CON SU FIS-
CALIDAD, NO DUDE EN PONERSE EN CONTACTO CON LA ASESORIA FISCAL DEL COLE-
GIO. TRATAREMOS DE AYUDARLE.

..o
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Servicios Colegiales

LA SEDE DEL COLEGIO
ES DE
COLEGIADOS

La sede del Colegio de Agentes Comerciales de Sevilla y Provincia ofrece sus insta-
laciones a todos sus miembros.

En pleno centro de Sevilla los Colegiados cuentan con: Aulas, Salas de reuniones y dependencias
de todo tipo con una variada y continuada actividad que pone de manifiesto el compromiso del Colegio con
sus colegiados. En ellas tienen cabida la formacion, la culturay cualquier otra actividad relacionada con la
profesion como reuniones, presentacion de muestrarios, conferencias, punto de encuentro con clientes y/o
fabricantes etc. No dude en solicitar con suficiente antelacion el espacio que necesite.

Instantaneas de algunas actividades celebradas:




“La Agencia
Comercial” es una de
las actividades clave
para levantar la
economia productiva en
Espana

El Agente Comercial es uno de los tres motores bdsicos
para desanclar la economia e impulsar el mercado mediante
las ventas en el sector retail y en la distribucion. Su labor estd
en la franja de las necesidades a cubrir entre el FABRICANTE
y el RETAIL. Vender lo suficiente implica tener que produ-
cirlo y ahf es dénde solo es posible mantener o crear los pues-
tos de trabajo directos.

La figura del Agente Comercial Colegiado, defendiendo
los intereses del fabricante es clave para que el negocio retail
tenga beneficios y asi responder a la expectativas de negocio
de ambas partes. Romper con los impagados, como la prin-
cipal necesidad vital en un pafs sin financiacion, solo es po-
sible lograrlo si la tienda vende lo necesario y ahi estd
el papel del experto comercial en logar que asi sea. Situacion
que no se resuelve en muchos casos y tienta a las empresas
en asumir el papel de formar a sus propios vendedores y atn
mads, creando sus propios puntos de venta franquiciados. Y
es que, la necesidad de vender lo ha transformado todo, in-
cluso el emplear a profesionales que no pueden acreditar su-
ficientemente las competencias y conocimientos requeridos,
“moviéndose” como simples vendedores, confundiendo la
profesion del Agente Comercial Colegiado y provocando una
rotacion de representantes de los fabricantes ente el empre-
sario retail que perjudica y hace perder confianza en la
marca. Todo el mundo parece que esté capacitado para ven-
der y este es un grave error que puede no tener marcha atras,
cuando se ha deteriorado la relacion fabricante cliente retail.
Este es el hecho que afecta a la gran familia de Agentes Co-
merciales en Espafia. Los Colegios estdn muy preocupados
por el futuro de sus agentes.

Los fabricantes desorientados por no tener respuesta a sus
demandas de “profesionales solucionadores” para atender a
sus clientes retail, a los de siempre y a los nuevos emprende-
dores que surgirdn como efecto de la transformacion en el te-
jido comercial en nuestro pais. La crisis que no ha hecho nada
mds que empezar ya denuncia que la mentalidad de los gesto-
res del retail atn tiene anclada en el pensamiento el modelo
de negocio que imperaba en la época del Estado del bienestar.
Todo debe de transformase y es la gran oportunidad para rein-
ventar la profesion del Agente Comercial que debe de pasar

de: Representante que vende, al de asesor que educa y
forma para el desarrollo del negocio retail.

%
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Colaboraciones

El shopsumer o consumidor final se ha transformado, ha
adquirido una nueva cultura en consonancia con sus actuales
necesidades y se ha dimensionado enormemente por haber en-
trado en el paradigma de las tecnologias de informacion y co-
municacién apoyado por los dispositivos finales que lleva
consigo el mismo. Las comunidades sociales con su poder de
difusién han dotado al consumidor de tal informacion que lo
sitdan en ocasiones por encima del Agente Comercial en
tiempo real. Hoy quien decide qué, dénde y a qué precio com-
pra es el shopsumer. El Agente Comercial debe conocer el
mercado al momento, qué estd pasando, qué ha sorprendido,
quién estd, por qué y como atrae a mds consumidores, qué ten-
dencia triunfa y cudl ha quedado en expectativa.

Los “Agentes Comerciales” deben de transformarse en
“Expertos en Desarrollo Comercial” y aportar conocimiento,
formacion e informacion a los emprendedores del mundo re-
tail y de la distribucién. Durante afios el “Agente Comercial
Colegiado” actué como lo hace el médico de cabecera con sus
pacientes, los aconsejaba en sus pedidos de compras y en esta
confianza residia el éxito de ventas de las campaiias. Hoy ade-
mds de saber elegir bien entre un surtido de productos hay que
ordenar el punto de venta para atraer al shopsumer moderno y
receloso por la crisis. La actividad del Agente Comercial ha
evolucionado ahora ademds del producto objetivo de la tran-
sicion comercial debe de tener asesorar, exponer y proponer
todo lo que implique mejoras a su cliente retail. Es decir apli-
car un “Desarrollo Comercial” en los 360° del negocio. Bench-
marketing, ideas innovadoras, sugerencias en nuevas TIC,
explicar storytellings de casos de éxito y de errores cometidos
por competidores como ejemplos sobre destruccion creativa
que provoca el mercado globalizado.

El nuevo Experto en Desarrollo Comercial debe ser el su-
gerente impulsor de innovaciones incrementales en las
tiendas que con mejoras pueden regenerar su negocio y pro-
poner innovaciones radicales en aquellas que los propie-
tarios no se ha percatado de que el tsunami de los cambios en
el consumidor y las condiciones del mercado los puede llevar
al fracaso.

El punto de partida de toda esta transformacion solo es po-
sible si los profesionales resuelven la dicotomia: “Experto en
Desarrollo Comercial” vs. “Agente comercial tradicional”. Ad-
quirir los profesionales las nuevas habilidades que se requie-
ren para el desempeiio de la compleja actividad que se pone en
juego entre la franja en que se mueven los intereses del FA-
BRICANTE y el empresario RETAIL. La solucién inteligente
estd en aceptar que hay que formarse en base de las nuevas
competencias que el sector retail y distribucion exige. Los Co-
legios de Agentes Comerciales se estdn preparando para faci-
litar la debida capacitacion para que sus Agentes Comerciales
se puedan dimensionar y entrar en el
nuevo paradigma de: Expertos en
Desarrollo Comercial.

Miguel Carrién
Blog de miguelcarrion.com
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Colaboraciones

(Continuacion). Parte Il

SYulladolid

“Pucela, evocacion fascinante y atractiva”

Jardines del recuerdo en los callejones de la memoria,
edenes de rosas blancas en amaneceres de miel y canela que
abren las puertas de un nuevo dia, como si se tratara de una
flor desgranada que sobre Pucela va derramando pétalos del
alba que daran paso y recibiran a la luz de la aurora prelu-
dio del primer sol de la mafana, y con este sol blando nos
trasladamos al monasterio de Santa Maria la Real de las
Huelgas, donde enterrada esta su fundadora, la reina D*
Maria de Molina, fallecida en 1321. D* Maria de Molina,
como no podia ser de otro modo naci6 donde tenia que
nacer, en Valladolid, alla por 1265; hija del infante Alfonso
(hermano de Fernando III) y de Mayor Alfonso de Meneses;
contrajo matrimonio con Sancho
IV el Bravo, por tanto es prima y

ponderia: “Si mancas me las dais, mancas no las quiero”.
No obstante, el verdadero origen etimologico del término
Simanca, proviene de la nominacion “septimanca” o sép-
tima via romana (de Emérita a Caesar-Augusta).

Atravesando a continuacion toda la ciudad, el destino
nos condujo a Fuentesaldafia, donde atin se conserva el Cas-
tillo de la época feudal, que hoy es sede autonémica de Cas-
tilla-Leon.

La tarde que atin permanecia calurosa, nos llevo a con-
templar por ultima vez, la Virgen de las Angustias, que en
un nuevo recorrido, nos acerco a visitar la famosa iglesia
de San Martin, cuyo interior del
siglo XVII alberga una Quinta

nuera de Alfonso X el Sabio;

?
madre de Fernando IV el Empla- i
zado; abuela de Alfonso XI el —
Justiciero y bisabuela del rey i
Don Pedro I de Castilla y Enri- !
que II de Trastamara.... reyes de 3
los reinos de Leon y Castilla en
los siglos XIII y XIV.

jAyj de aquellos reinos de
nobles en sus castillos, con sus |
intrigas, conspiraciones, guerras
con los musulmanes y mas ;
COsas. ..

Me contaron que hubo un es-
critor, un maestro de escuela del
siglo pasado que escribia:

Castillos de Castilla, castellanos
seriores de horca y cuchillo,
guarida de soldados y bandidos,
vigilantes de campos aguerridos
lisos como la palma de la mano.
Castillos de Castilla, castellanos.

Castillo de la Mota, y una mota en Castilla no es otra
cosa que un monticulo en mitad de un Ilano.

En Medina del Campo, el castillo de la Mota, el muy
fuerte y famoso, aqui en esta poblacion muri6 la Reina Isa-
bel la Catélica y aqui se invento la letra de cambio.

Medina de Rioseco o ciudad de Rioseco o rio con poca
agua. Y Olmedo, tan principal para los caballeros castella-
nos. Era de este lugar aquel caballero de quien Lope de
Vega escribi6: Gala de Medina y flor de Olmedo.

Al dia siguiente y ultimo de mi estancia en Valladolid,
el Real Archivo de Simancas me esperaba inmévil para ser
contemplado. Simancas de origen arabe, con mision de de-
fender y que hoy conserva el Real Archivo Historico Na-
cional, miles de documentos que testifican la historia de
Espaiia.

La historia que da nombre a la villa, segun la leyenda
popular tiene su origen, en el reclamo que un jefe musulman
hizo, al solicitar mujeres castellanas a cambio de abandonar
la villa. Pero dichas mujeres prefirieron cortarse una mano
antes que ser esclavas de dicho musulman, el invasor res-
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3-; Angustia de Gregorio Hernan-

dez al igual que en la iglesia de

ST
|l Rl Ll

José Manuel Pozo Indiano

la Cruz, donde reside el “Des-

; H cendimiento” del mismo artista.
| Realmente Valladolid es

i' 248 ' como cantaron sus viejos tedlo-
5 " gos alma y cuerpo. El cuerpo
decian, que por naturaleza

i tiende al goce y la disipacion, el
; alma vallisoletana no, y asi van
las buenas gentes de Valladolid

1| \ que lo mismo gozan que se

. mortifican, cuando hacen esto
ultimo, veneran virgenes dolo-
rosas, cristos atados y flagela-
dos, cadaveres yacentes, Madres de Angustias tUnicas.
Todos tenemos debilidades y mi gran debilidad castellana es
la Madre de las Angustias, por lo que entiendo se me va a
aceptar, que eche ancla, en el mar de mis sentimientos pu-
celanos. {Qué gran fuerza expresiva! jqué influencia mi-
guelangelesca! jqué maravillosa definicion en las gubias de
Juan de Juni! (1507 +Valladolid 1577).

Veréis; Angustias es toda una mujer ;cincuenta afos?.
Puede que largos. Su rostro es ancho, curtido, de mujer de
aldea castellana. Ha sufrido mucho antes de ahora. Ha de-
bido llorar muchas veces cuando joven. Ahora no llora, pero
la amargura ha hecho profundo ese surco que baja desde
sus ojos. Ella no mira a la tierra porque lo ha visto todo.
Sus ojos conectan directamente con el cielo. Para lograr
verle los ojos tenemos que subirnos mas altos que ella, po-
nernos justamente a la altura de Dios. Todo es profunda se-
renidad dentro del dolor tragico, que nada se oiga en torno
a Angustias. Estd hablando con Dios. Que calle todo lo
demas.

Qué maravillosa imagineria barroca, cuanto refleja todo
este profundo dolor del alma castellana en Valladolid. Me
dicen que por Semana Santa esto se puede ver en todo su re-
alismo, pero creo que no hace falta ir a Valladolid en Se-
mana Santa, cualquier momento es bueno para paladear el
pasado y el presente de esta ciudad, para deleitarse en todos
sus tesoros. Ver por dentro y por fuera su Catedral incon-
clusa, que no tiene mas que una torre de las cuatro que
debio tener, su Plaza Mayor, aquellos lugares donde muri6
Colon, nacid Zorrilla y vivio Cervantes

(Continuara)




Colaboraciones

LO QUE ENRIQUECE LA LECTURA

Aquel joven en la contfinuidad de su ini-
ciada dedicaciéon y con las aspiraciones
de seguir creciendo, una vez fue tomdn-
dole el pulso al desarrollo de su trabajo,
observando la evolucidn que iba consi-
guiendo junto con sus colaboradores en
este mercado, decidid estrechar sus rela-
ciones como representante (me gusta mads
esta denominacion de nuestra profesion)
con sus representados, asi cada corto
tiempo aprovechando fechas de fiestas
locales o puentes, cursaba visita a algunos
de ellos.

Agquel ano década de los sesentaq,
habia decidido ir a Gerona para saludar a
un representado fabricantes de embuti-
dos, para quién debido a la dedicaciéon
prestada habia conseguido ya un estima-
ble mercado, donde se supo apreciar muy
pronto la gran calidad de aquellos elabo-
rados. El representado, que habia sido por-
quero cuando nino y obrero en una
fabrica de embutidos en su juventud,
aprendié formulas y pautas a seguir para
la elaboraciéon del embutido caracteris-
tico de la zona, que luego enriquecién-
dolo con algun anadido personal,
consiguid un gran producto a juzgar por la
magnifica aceptacion popular que ob-
fuvo.

Las comunicaciones aéreas con Ge-
rona entonces eran, o Sevilla-Barcelona
donde luego habia que buscar el medio
para llegar al destino, o Sevilla-Madrid-
Gerona que fue el utilizado, aceptando
gue Madrid-Gerona se hacia en avion de
hélices.

Por aquel tiempo leia, y concluyd su lec-
tura en este vuelo, un liboro de EDMON MO-
RRIS cuyo titulo es El Mono Desnudo. En el
desarrollo de esta obra, MORRIS comenta
con rigor cientfifico, las influencias que fie-
nen en nuestros hdbitos y tendencias de
mayores, las vivencias que fuvimos en
nuestra primera infancia.

&
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Después de ver lo que habia crecido en
pocos anos la fabrica, representado y re-
presentante fueron a cenar, y entre otfras
cosas, aquel senor, contaba que en su
proyecto entraba emplear en fabrica a su
futuro yerno, a quién le veia muchas y
buenas cualidades como asi resultd ser.
Después de alabar sus aptitudes, descri-
biéndolo, comentaba que constante-
mente se mordia las unas, (hdbito que
examina MORRIS en su libro dando detao-
lles del problema que lo origina), cuando
el representante tuvo opcion de hablar, le
preguntd que si el futuro yerno habia te-
nido falta de carinos en su ninez, el senor
representado puso un gesto de admira-
cién y sorpresa y tomdndole por un visio-
nario o algo parecido, le comentd que en
efecto aquel joven cuando nino habia su-
frido el abandono de su madre.

A partir de entonces a pesar de haberle
aclarado desde el primer momento, que
aquella deduccién sobre el pasado de su
yerno lo debia a los razonamientos leidos,
este senor, persona sencilla de gran sensi-
bilidad y humanidad sobresaliente, lla-
maba o invitaba a su representante de
Sevilla a visitarlo para consultarle asuntos
de mercado, o intimos, pero siempre deli-
cados.

La moraleja que quiero trasmitir, de ahi
el titulo de la narraciéon de hoy, es que es
muy bueno acercarse a los libros, y no
menos bueno animar a nuestros jbvenes a
que lean, porque los libros siempre depa-
ran riquezas a quién se relaciona con ellos.

Colegiado n° 8358

Desde este rincon queremos
aprovechar para solicitar a aquellos

comparieros con vocacion literaria que
quieran colaborar con la revista, nos
hagan llegar sus escritos.
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Club Nicolas Fontanillas

Desde la publicacion de la Gltima Re-
vista Colegiacion (Agosto 2012), este
Club Nicolas Fontanillas ha realizado
las siguientes actividades:

26 Junio Misa funeral en la Parroquia
de Las Flores, por nuestro compafero
D. Rafael Garcia de Castro Pérez, es-
poso de nuestra Colegiada de Honor y
persona muy querida de esta Asocia-
cion, asistiendo la Junta Directiva y
numerosos compaiieros de la Asocia-
cion.

19 Octubre Celebracion del Dia del
Agente Comercial en el Excelentisimo
Ateneo, se entregaron los titulo de re-
conocimiento a los 50 afos de cole-
giado a nuestros compafieros, Sres.
José Ceballos y Felipe Roda, asi como
a otros compaferos que celebraban
sus “bodas de plata”.

Después en el Colegio, hubo una Copa
de Vino y resultd muy concurrida, tanto
por los homenajeados como por Cole-
giados y miembros del Club.

26 Octubre Visita a la Santa Iglesia
Catedral de Sevilla, con asistencia de
muchos Asociados, realizandose una
completa visita, acompanado de guia 'y
marchando después a tomar una copa
de confraternidad

6 Noviembre Misa de Difuntos por
todos los compaferos fallecidos en el
presente ano, en la Iglesia de San An-
drés, con gran asistencia de familiares,
colegiados, asi como Junta de Go-
bierno y Junta de esta Asociacion.
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EL RITMO

16 Noviembre Viaje a Rute (Cor-
doba). Unos 40 compaieros del Club
pasamos un dia inolvidable visitando
Rute, sus monumentos, sus bodegas, y
paseando por sus calles. Resultd un
éxito de organizacion gracias a la ges-
tion de nuestro compafiero Mariano.
30 Noviembre Programada visita al
Museo Militar.

19 Diciembre Programado nuestro ha-
bitual Pregén de Navidad. De
todos los actos seran debida-
mente informados.
Recordamos que la oficina de
esta Asociacion (en la sede del
Colegio) permanece abierta
todas las mafianas, con miem-
bros de la Junta y compaifieros
Asociados que nos visitan, se
celebran partidas de domino,
charlas, lecturas, etc., espera-
mos poder contar cada vez con
mas asistencia. Te esperamos.
Igualmente esta Junta celebra
reuniones los viernes para el
acuerdo de las actividades
que se intentan celebrar y
poder contar con la maxima
asistencia de Asociados.
Esperamos vuestras pro-
puestas.

La Junta Directiva
del Club Nicolas Fontanillas




CON NOSOtros

NIMO GORDILLO AUTOMOVILES
(Sevillay Dos Hermanas)

Da un paso al frente a una nueva realidad.

Conducir un hibrido Toyota significa consumir menos
combustible y, al mismo tiempo, reducir la

emision de CO2 para disfrutar mas de tu vehiculo.

Hoy, una multitud ha optado ya por
una movilidad diferente. Y es que cada vez

somos mas los que decidimos apostar TOYOTA

por las ventajas de la tecnologia hibrida.
iYa hay 4 millones de hibridizados!

TIf.: 954-999 696 | Fax: 954-258 186
Nimo- Gordillo Automéviles, S.A.

www.nimogordi"o.com Avda. Ferndndez Murube, 24. PI. Ctra. Amarilla
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