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Ceda el paso a la tarjeta con mas ventajas
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Colegiacion

“La casa de todos”

toma de posesion de una

nueva Junta de Gobierno

asiempre supone el inicio de

una etapa. Cuatro anos de

gran trabajo realizado por un grupo de

companeros encabezados por Manuel

Dianez obligan a mucho a los que ahora

tomamos el relevo. Si se le unen los anos

que Manuel ocupé otros cargos en la

Junta (desde 1994) estamos obligados,
como poco, a ser dignos sucesores.

Los que me conocéis sabéis que me gusta
ser claro en la exposicién de mis argu- FRANCISCO PEREZ MORON
mentos y por eso os diré desde este medio PRESIDENTE

de comunicacién oficial de los colegiados
que mi principal preocupacion es la parti-
cipacion de todos.

La sede de la calle Orfila es la casa de los agentes comerciales de Sevilla y
me gustaria que todos la sintierais asi.

Es posible que muchos de los companeros que no la frecuentan anden
escasos de tiempo o simplemente no necesiten participar de las cosas que
se hacen aqui, pero nuestra intencién es cambiar eso.

Nos preocupa que los agentes comerciales de Sevilla piensen en su orga-
nismo colegial como una cosa accesoria, que estd ahi, sirve para pagar una
cuota, prestar algunos servicios y poco menos que cubrir el expediente.

Esto ni es asi ni queremos que sea asi.

Tal vez la mejor forma de mejorar las cosas es plantearse que los companeros
vean que son muchos los alicientes que se ofrecen desde la calle Orfila. Inten-
taremos, mediante nuestra iniciativa, que este posible problema no sea tal,
pero también necesitamos que nuestros companeros nos aporten sugeren-
cias que podamos desarrollar.

Es imprescindible el empuje de la juventud, la llegada a colaborar con
nosotros de los companeros que se han incorporado mas recientemente a
la profesion. Varios de ellos forman parte de nuestra Junta de Gobierno y
queremos que muchos mads se incorporen a colaborar con el colegio.

También lo es la aportacién de los colegiados mds veteranos. Lo saben todo
de la profesion y lo que la rodea. Su experiencia y tiempo es ahora mas
importante que nunca si pueden ser puestas al servicio de los colegiados.

Si a la vuelta de cuatro anos hemos sido capaces de dinamizar la sede del
Colegio vy, con la ayuda de todos, convertirla en un auténtico lugar de
encuentro y de trabajo de todos, la casa de todos, nos podremos dar por
satisfechos.

FRANCISCO PEREZ MORON
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EL HOMBRE TRANQUILO

hora de dar las gracias a

Manuel Didnez por el trabajo

que ha desempefiado en la
Junta de Gobierno del Colegio, tanto en
la presidencia en esta Gltima etapa de
cuatro afios como en los cargos ocupa-
dos anteriormente.

Si me preguntan cuél es la principal
virtud de mi compafiero Manolo seria
complicado quedarse sélo con una, es
mds, salen a borbotones todas las que
ha demostrado en estos afios de trabajo.
Sin embargo, y aun corriendo el riesgo
de ser injusto, yo destacaria su temple.
Su tranquilidad y apostura para saber
estar y saber llevar cualquier tipo de
situacién desde el didlogo.

Creo que ese sello ha quedado en el
Colegio de Agentes Comerciales de Sevi-
lla y ha sido fundamental para conseguir
los resultados, en cuanto a gestién, que
jalonan brillantemente su balance.

Si a una gran capacidad de trabajo,
organizaciéon y resolucién y un talante
inquieto que se traduce en constantes
iniciativas, se une un espiritu democrdtico
de saber dialogar, saber escuchar y
saber delegar, el éxito estd asegurado.

Y ese es el retrato de la labor de Manuel
Didnez.

Manolo se va ahora del Colegio con la
satisfaccion del deber cumplido, pero,
visto desde fuera, no es suficiente.

La nueva Junta de Gobierno del Colegio
de Agentes Comerciales de Sevilla va a
solicitar oficialmente que se le conceda la
Medalla de Oro del Consejo General de
Colegios de Agentes Comerciales de
Espafia, mdxima distinciéon colegial a
nivel nacional.

Informando oficialmente de la primera
medida que va a tomar esta junta, creo
que sobran mds palabras para glosar la
labor de Manuel Diénez.

MANUEL JOSE DIANEZ MORAN

SEPTIEMBRE DICIEMBRE
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NUEVA JUNTA DE GOBIERNO

PRESIDENTE
D. Francisco Pérez Moron

VICE-PRESIDENTE TESORERO CONTADOR SECRETARIO
D. Julio Lechado Vargas D. Manuel Lopez Morales D. Angel Vizcaino de Lara D. José Daniel Gomez
Herrén de la Fuente

ealizada la renovacién parcial reglamenta-
ria, efectuada en el cumplimiento de las
normas de nuestro Consejo General de
Colegios de Agentes Comerciales de Espania, y
segun lo establecido en nuestro Reglamento de
Régimen Interior, nos complace poder comunicar

gue ha tomado posesion la nueva Junta de
S Gobierno elegida y que ha quedado constituida
VOCAL 1° o _ VOCAL 2°
D. Jaime Pérez Lioret de la manera siguiente: D. Fernando Cansino Lopez

\

VOCAL 3° VOCAL 4° VOCAL 5° VOCAL 6°

D. Javier Valdés Vizquez D. José Manuel Garcia D. Miguel Arrebola Medina D? Gloria Gil Alonso
Rayo Laynez

ra
VocAL 7° VOCAL 8° VOCAL 9°
D. José Antonio Sanchez D. Manuel Fuentes Romero D. Eusebio Fuentes Alonso
Marin

e SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2006
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TRASPASO DE PODERES

agradable oir a Manuel Dianez

y a Francisco Pérez Moron

hablar del Colegio, preparar la
salida del primero y la llegada del segun-
do a la presidencia de la Junta Directiva.
Ponerse de acuerdo en los asuntos
pendientes, ver como uno asume los
compromisos que dejo en marcha el otro
o como el otro indica cual es la mejor
manera de seguir con cualquier tema.

Cuando se lanza al aire la pregunta, casi
no da tiempo a acabarla y la respuesta sale
al unisono.

-¢Como es este traspaso de poderes?
- Como un abrazo entre dos amigos.

El presidente saliente y el entrante se cono-
cen desde hace 12 anos, cuando coincidie-
ron en la Junta de Gobierno siendo Paco
censor de cuentas y Manolo secretario.

“Fueron tiempos complicados”, recuerda
Dianez, “la situacion economica era de alar-
ma total y hubo que tomar decisiones
complicadas, pero fue fundamental el
apoyo de gente como Paco para salir
adelante”. Pérez Moron apostilla que “se
hizo un trabajo magnifico, hubo que darle
al Colegio de Agentes Comerciales de Sevi-
lla una nueva dimension, ajustandola en
algunos aspectos y promoviendo un creci-
miento en otros. La actual situacion de
bonanza es en buena parte por ese trabajo”.

Sin embargo, también hay cuestiones no
tan agradables en las que coinciden los dos.
Hay una preocupaciéon que es comun al
que se vay al que llega: La participacion de
los colegiados en la vida de la institucion.

Manuel Dianez apunta que “integrar a la
gente es muy complicado; hay que tener en
cuenta que la de agente comercial es una
profesion liberal, que deja muy poco tiempo
libre y eso hace dificil una implicacion con
el Colegio, pero hay que seguir intentando-
lo”. Por su parte, Francisco Pérez asegura
que “si se han hecho cosas y seguimos
echando de menos la participacion de los
companeros, querra decir que debemos
seguir intentandolo, aportando ideas para
lograr ver la sede llena de gente”... y a
Manuel se le escapa un suspiro: “Cada uno
tenemos nuestros proyectos, pero en ocasio-
nes rozamos la desgana al ver que la respues-
ta es escasa, por eso le digo a Paco que si
esto pasa no hay que venirse abajo, sino
responder con mas iniciativas”.

A veces resulta complicado orientar la
conversacion que da lugar a estas lineas, ya
que tanto uno como otro se desvian hacia lo
que es el trabajo que ahora mismo les ocupa:

-El proyecto del libro de los 80 anos esta
muy avanzado, practicamente s6lo hay que
imprimirlo.

-Si, la idea que tenemos es cerrarlo y
editarlo cuanto antes... ;:Cudntos ejempla-
res tenias tu pensado tirar?...

Resulta que el libro de los 80 anos de Histo-
ria del Colegio de Agentes Comerciales de
Sevilla es el gran proyecto que va a unir a
estas dos Juntas de Gobierno. A la de
Manuel Dianez le falt6 algo de tiempo para
concluir el proyecto y la de Francisco Pérez
Moroén ha acogido con entusiasmo el tema,
hasta el punto de que incluso lo incorporé
a su programa electoral... Y es inevitable
que la conversacion de nuevo se desvie, en
esta ocasion llevada por el entusiasmo.

SEPTIEMBRE -
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0 ABRAZO DE DOS AMIGOS

- Sera un libro de mas de 500 paginas y
contara la historia del agente comercial
en Sevilla desde tiempos de los fenicios,
porque hay que saber que entonces fue
cuando se inicio la actividad comercial de
forma muy parecida en esencia a como la
desarrollamos ahora.

- Es un proyecto de gran calibre para el
Colegio y no podemos fallar, tiene que ser
una gran obra, una obra de referencia
para todos.

Una vez calmada la cosa, volvemos a la
charla, centrada ahora en la situacion de
Manuel respecto al colegio una vez que
deje el cargo de presidente. “Por supues-
to”, apunta, “me pongo a disposiciéon de
Paco y de su equipo de trabajo”... es inte-
rrumpido por un “ten por seguro que te
voy a dar trabajo... de momento, me
tienes que echar una mano desde tu cargo
de vocal de la Camara de Comercio”.

Y es que el presidente saliente ocupa este
puesto y no lo dejara hasta dentro de tres
anos, por lo que tendra ocasion de traba-
jar codo con codo con la nueva Junta de
Gobierno con asuntos como la consolida-
cion institucional del colegio.

Ya al final de la charla se pone de mani-
fiesto una gran coincidencia, la de consi-
derar el trabajo como presidente del Cole-
gio de Agentes Comerciales como un
servicio a los demas, “a todos los compa-
neros de profesion”, pero para el cual se
tienen que dar unas circunstancias perso-
nales concretas como un nivel de consoli-
dacion profesional tal que permita al que
lo ocupe poder pasar muchas horas en la
calle Orfila. Otro lugar comun es el orgu-
llo de pertenecer a esta profesion (“desde

que acabé la mili en el 64 me he dedicado
avender...”, “no he hecho otra cosa en mi
vida, me gusta y me ha ido bien...”) y
entender la presencia al frente del Cole-
gio como la mejor manera de culminar

una vida profesional.

Buena sintonia a la hora de afrontar los
temas domésticos, coincidencia en
muchos asuntos, épocas de trabajo
juntos... pero no dos almas gemelas. Paco
asegura que “nunca he visto a Manuel
enfadado, yo no soy capaz de tomarme las
cosas con tanta filosofia, pero €l tiene un
temple admirable”. Por su parte, Manuel
reconoce que “mucha gente me ha dicho
que soy demasiado democratico, que a
veces hay que ser mas autoritario, pero
creo que cada uno es como es”.

SEPTIEMBRE

DICIEMBRE 2006
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FIESTA PATRONAL
PrOGRAMA DE AcTos 2006

Viernes dia 15 de Diciembre

A las 21,00 horas:

| Cocktail y Cena de Confraternidad en el Restaurante Julid —Los Monos-.

[ | Entrega de Titulos Profesionales a los compafieros que recientemente se han inicia-
do en nuestra profesion.

[ | Entrega de Diplomas de Mérito a los compafieros que celebran sus Bodas de Plata
en la Colegiacion.

| Homenaje a los compafieros que celebran sus Bodas de Oro en la Colegiacion y
entrega de placas.

[ | Nombramientos de Colegidos de Honor a D. José Juan Garcia Baquero Sanchez vy al
Club de Agentes Comerciales Jubilados “Nicolas Fontanillas”

| Por gentileza del Colegio, distribuciéon de un obsequio para cada persona.

Entre los asistentes se sortearan cinco magnificos regalos.

| Fin de Fiesta , dos horas de barra libre y baile, amenizado por el Grupo Yamandu.

Lunes dia 18 de Diciembre
A las 10’00 horas:
[ | Ofrenda floral a la Santisima Virgen.
[ | Solemne Misa de Accion de Gracias en honor de Ntra. Sra. de la Esperanza Macarena,
en su Basilica.

COMPANEROS COLEGIADOS QUE CUMPLEN

50 aRos

CON LA COLEGIACION

47

José Rodriguez Gémez Pedro Sabater Arbizu Ramon Abad Ballesteros Luis Armengou Fernandez

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2006 ﬁ
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REFLEXIONES

decia un cliente comentando
IVI e sobre un tema comercial propio

del dia a dia de nuestra profe-
sion, que después de una larga jornada de
trabajo, o incluso de toda una vida, las personas
—~Miguel- , me decia, somos como los caraco-
les, cada uno de nosotros va con su cascarén
encima sin que nos preocupemos demasiado lo
que nos rodea, de los que nos rodean; sin
importarnos demasiado lo que pasa a nuestro
alrededor, en ltima instancia siempre tenemos
a nuestra disposicion nuestro propio cascaron.

No le faltaba razon a la reflexion de este clien-
te, sirva como ejemplo lo ocurrido el pasado
seis de octubre con motivo de las elecciones a
Junta de este Colegio, a la que se presentaron
varios compaiieros y se supone hizo pasar por
las urnas a nuestro colectivo en un sano ejerci-
cio de democracia y espiritu colegial. Nada de
eso; de un censo de mas de 1.800 colegiados
(muchos colegios de distintas profesiones
quisieran alcanzar esa cifra), nos acercamos
preocupados por nuestro destino, por el futuro
de nuestro Colegio, la patética cifra de 92
compaiieros, noventa y dos, jqué les parece a
ustedes! Un escaso 5%, 92 compaiieros posi-
blemente movilizados en su interés por los
propios candidatos y nada mas alla, ;quién
tiene desde este momento fuerza moral para
criticar, para reclamar, para entonar el clasico
-ipara qué sirve el Colegio?-, mi pregunta
seria ¢qué somos capaces de hacer nosotros
por lo nuestro?

Mis reflexiones vienen en parte a que después
de cuatro aiios ocupando un modesto cargo en
la Junta, es cuando pude ver, palpar, el poco
interés que se demuestra por nuestra institu-
cion, cuando puedo decir —ahora con conoci-
miento de causa— que en el Colegio se trabaja
por todos y cada uno de los colegiados, sin mas
intencidn que esa y sacandole tiempo al tiempo
por el interés del colectivo, es entonces como
digo, cuando realmente no entiendes que a una

Asamblea (donde decidimos
adonde va a parar nuestro dine-
ro, en qué vamos a invertirlo,
etc.) asistan, como en el caso
de la altima, 25 compaiieros.

Se por propia experiencia, pues mi actividad asi
me lo hace ver, el poco tiempo de que dispone-
mos para hacer vida colegial, pero creo que
merece la pena darse de vez en cuando un
paseo por el Colegio para hacer oir nuestras
ideas, nuestras quejas y propuestas; las agru-
paciones colegiales, gremiales y profesionales
no son algo nuevo en el tiempo, surgidas por
generacién espontanea, nacen de las necesida-
des de proteccion y de la concienciacion de sus
componentes y si han pervivido a lo largo del
tiempo, sera que su presencia no es gratuita,
mas bien necesaria. El Colegio hoy en dia
cumple asi una labor primordial, la de acercar a
todos los profesionales y la de hacer de voz de
todos, una voz alta y clara que no se vea anula-
da en este mare magnum de individualidades y
colectivos que configuran nuestra sociedad
actual.

Para algin incrédulo de esta realidad, puedo
comentar que con el paso del tiempo la institu-
cion colegial no esta perdiendo vigencia ni vali-
dez en la sociedad y muestra de ello es la canti-
dad de nuevas profesiones que, lejos de alejar-
se de esta realidad, pujan por su constitucion
como Entidad Colegial (informaticos, periodis-
ta, publicistas, etc.), creo que por algo sera,
(algo tendra el agua cuando la bendicen).

Espero que hallais entendido mis preocupacio-
nes y estas reflexiones vertidas en base a unos
hechos constatables que espero no vuelvan a
ocurrir, pues la Colegiacion es una necesidad
basica del profesional y nuestro natural punto
de encuentro. He dicho.

MIGUEL ARREBOLA MEDINA
Vocal de la Junta de Gobierno.

SEPTIEMBRE
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HELVETIA PLAN DE
PREVISION “# ASISTENCIA FAMILIAR

¢ Cuanto le ha subido su

seguro de defuncion?
; Piensa que paga mucho dinero por su sequro?

;Por qué no compara coberturas y precio? .
Con nuestra péliza de defuncién tendrd: Calcule usted mismo cuanto

pagaria por su familia...
- Pagn del capital por fallectmienio o prestocion del

servIcio pow fitRerarias de recorcid presigio EDAD Coste MTI.:H
- Devoluctdn del exceso de capiial —
Traslado nacional, mundial v libre cleceion demtr del HE’::“T;E“;;’* ::; $ ::;
terviiario expaiol. de21a75 51 pla] 1,51
~Servicio de ovlentaciin medice-telefimiva 24 horas. de 76 a 30 743 pta 146
~Asistencia furidica por falfecimiento de wn de 31a35 24B pta | 1,49
g de 36 a 40 MGpta 160
(iastos de despluzamiento y esfancia de un aeompafiante dedlads 304pta) 183
e o avegurade hosprializads. de 46 a 50 378 pta 227
Tngiemnizovitn por extrawo de equipages en vuelos. de 51a 55 S04 pta 3,03
. de 56 a 60 Tdpta] 423
Incluido TANATORIO!!! de 612 64 525 pta | 5.56
. . Mots: Cuando se hayan sumado los importes de
Si proviene de a fe etamos los los miembros de la familia, hay que sumarie
derechos dexde el pri i una sola vez 1€ { 166 pts. ) al total por la
ah cosle actual de su polign haxia cobertura de asisiencia a personas.
UR... Estas cantidades son para un capital

garantizado de sepelio de 2.400 € {400.000

50% e

Mameed, 52 afior 504 pias. Jo3E

P ;§| f Ana, 44 miox 378 pras. 2ITE
ara mas in ﬂrmamtﬁn sin compromiso David Mafios 251 pias.  151€
preguntar en el Colegio Oficial de Agentes Pairicia, 20aos 253 plas.  1.53€
Comerciales o llamar al telefono: ASIST PERSONAS 166 pra. LooE
954 593200 ext. 333 TOTAL MENSUAL 1554 pras.  9.34€

(D. José Luis Cuevas)

Y ADEMAS, VIDA, AHORRO, JUBILACION,HOGAR,COMERCIO, ACCIDENTE, AUTO,ETC

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2006



Colegiaciéon

O IB2L - RAO0L
Aniversario

Se celebré Misa de Réquiem el pasado lunes, dia 6 de noviembre a las vein-
te y treinta horas, en la Basilica de la Esperanza Macarena (Patrona de los
Agentes Comerciales), por el eterno descanso de las almas de los colegia-
dos y compaieros recientemente fallecidos

Don Manuel Jiménez Fernandez Don José Diaz Cuesta

Don Enrique Lépez Fuentes Don Manuel Flores Cubero

Don Francisco Avila Garcia Don Bonifacio Fernandez Alonso
Don Miguel Vilaplana Molté6 Don Rafael Eguino Oller

Don Alvaro Garcia de Tejada Gayango =~ Don Juan Zaragoza Abellan,
Don Manuel Gémez Fontalba

D.E.P.A .
LA JUNTA DE GOBIERNO

AGENCIA ANDALUZA DE LA ENERGIA

Dependiente de la Junta de Andalucia

Ofrece cursillos para “mejorar en la produccion” y

optimizacion del consumo de combustible.

1.000 plazas ofertadas. Los cursillos son de 4 horas de
duracion y el horario es a convenir.

Interesados contactar con el Colegio.

o SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2006
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Sevilla, Noviembre de 2006

Estimado Comparfiero:

El motivo de este correo es informarle acerca del proyecto de Bolsa de Trabajo que se
pretende impulsar en el Colegio, y que esta Junta de Gobierno incluy6 entre sus proyectos.

Se trataria de proporcionar a los colegiados toda una relacién de firmas pertenecientes
a la C.E.E. que necesitan ser representadas en Andalucia Occidental.

Rogamos a los interesados en inscribirse a esta Bolsa de Trabajo nos respondan a este
correo para asi crear una lista de colegiados y comprobar si el proyecto es viable.

Agradeciéndoles el interés, le saluda atentamente.

LA JUNTA DE GOBIERNO
MODELO DE CARTA ENVIADA POR E-MAIL A TODOS LOS COMPANEROS DE LOS QUE CONOCEMOS
SU DIRECCION DE CORREO ELECTRONICO.

SI NO HAS RECIBIDO ESTE DOCUMENTO TE ROGAMOS NOS HAGAS SABER TU DIRECCION PARA
ESTAY POSTERIORES COMUNICACIONES. MUCHAS GRACIAS.

a todos aque-

7 llos Compa-
Wlm(s‘/ﬁeros que
dispongan de direccion de

correo electronico (e-mail), nos
la faciliten a la mayor brevedad
posible con la finalidad de
incorporarla a su ficha.

 TENEMO S QUE
CRECER!

Pretendemos con ello llegar a optimizar este servicio, aprovechando las posibilidades que nos
brindan las nuevas tecnologias, para el envio personalizado de Circulares Informativas, cartas,
todo tipo de comunicaciones de interés para el Colegiado.

Para ello basta con que rellenen el cupon adjunto y lo remitan a las oficinas del Colegio:
Llamen a las oficinas del Colegio 902 88 40 32 - 954 56 03 36
0 envien un e-mail a: sevilla@cgac.es

SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2006
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HEMOS LLEGADO A UN ACUERDO DE COLABORACION CON LA
GESTORIA GONZALEZ-SERNA S.L.
EN C/ AMADOR DE LOS RIOS, 33-1° E
TENOS. 954 417109 954 410956

o
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@)

Para la gestién de cuantos tramites documentales necesitemos en nuestra actividad profesional o
vida privada.

GESTION HONORARIOS
Matriculacion turismos nacionales 48 € Cancelacion reserva de dominio 24 €
Matriculacion turismos importacion 90 € Renovacion permiso de conducir 21 €
Permiso temporal de circulacion 18 € Bajas de vehiculos 21 €
Transferencia de vehiculos 42 € Matriculacion motocicletas/ciclomotor 42 €
Rematriculacion de vehiculos 48 € Transferencia motocicletas/ciclomotor 42 €
Duplicado permiso circulacion 18 € Placas de matricula 12 €

Informes titularidad de vehiculos 9€

En esta propuesta de honorarios no estan contempladas las tasas oficiales, los impuestos ni el IVA
correspondiente. Se encuentra incluido la recogida y entrega de la documentacién correspondiente en la
sede colegial. Los suplidos correspondientes a cada tramite deberan hacerse efectivos al inicio del
mismo.

Para cualquier otra gestidn no incluida en la presente propuesta pueden solicitar presupuesto.

Loteria de Navidad

Si esta interesado en obtener algunas partici-
paciones, hagalo a la mayor brevedad en
evitacion de que mas tarde no podamos aten-

Estimado amigo y companero:

omo es tradicional, nos complace-
mos en comunicarle que tenemos
a su disposicion las participacio-
nes de LOTERIA para el proximo
sorteo de Navidad, al precio de
TRES EUROS cada una, que se juegan inte-
gramente, es decir, SIN RECARGO, habién-
donos correspondido en suerte el N° 06.975.

Estas participaciones, puede adquirirlas en las
oficinas de nuestro Colegio, o si su domicilio
se encuentra alejado de nuestra sede social,
mediante envio de cheque nominativo o por
el servicio de giro postal, rogandole que el
importe se ajuste a fracciones de dos euros.
Las participaciones solicitadas, le seran envia-
das por correo certificado.

der su solicitud porque se hayan agotado, ya
que no seran reservadas telefénica ni perso-
nalmente.
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LA JUBILACION DEL
AGENTE COMERCIAL

estas breves lineas trataremos de dar
E una vision esquematica de las distin-

tas posibilidades que se le ofrecen a
un Agente Comercial al alcanzar la jubilacion con
respecto a las empresas representadas en ese
momento.

En primer lugar hemos de indicar que el concep-
to JUBILACION tal y como es entendido comun-
mente, y recogen otras normas de nuestro orde-
namiento juridico, no existe en la Ley sobre el
Contrato de Agencia, en el que solamente encon-
tramos una referencia a la edad del agente —sin
especificar cual- como causa de extincion del
contrato a instancias del agente comercial, sin
perdida del derecho a la indemnizacion por clien-
tela. La doctrina viene equiparando esta expre-
sion (como no podria se de otra manera por una
cuestion de igualdad) a la edad de la jubilacién.
Esta supone, desde luego, la extincion del
contrato de agencia, sin que el empresario
—representado- pueda oponerse a tal extincion,
ya que el agente comercial tiene derecho a fina-
lizar su vida profesional alcanzada la “edad de
jubilacién”, esto es, y utilizando la expresiéon
exacta de la Ley, cuando la extincién de la rela-
cion mantenida se “...fundara en la edad...y no
pudiera exigirsele razonablemente la continuidad
de sus actividades...”. Ello significa, sin embar-
go, y como profesional que es, que tampoco le
resulta “obligatorio” dejar la labor alcanzada una
determinada edad, ya que el Agente puede
seguir desempefiando su funcion el tiempo que
considere oportuno.

Pues bien, aclarado lo anterior, son dos las posi-
bilidades que establece la Ley de Agencia ante
tal eventualidad de “jubilacion”:

A) La primera, es que el agente solicite a su
representada la indemnizacion establecida en
el articulo 28 de la Ley de Agencia, esto es, la
conocida por indemnizacion por clientela
aportada a la empresa representada durante

Jeronimo Zamora Lopez

Asesor Juridico del Colegio

la vigencia del contrato, cuya cuantificacion
maxima sera la media de ingresos anuales
tomando como referencia los dltimos cinco
afios de contrato. Aconsejamos que esta peti-
cion se realice por escrito, explicando los
motivos de la resolucion contractual y fijando
los términos de la indemnizacion, a fin de
dejar constancia de la misma. (Articulo 30.b
de la Ley 12/1.992 sobre Contrato de Agen-
cia)

B) La segunda, es la posibilidad de ceder los
derechos propios (la clientela) a un tercero.
Esta figura encuentra su razén de ser cuando
el Agente desea que un familiar o socio lo
sustituya en su actividad de representacion, lo
gue puede ocurrir a la edad de jubilacién o
antes, si asi lo decide el agente. Es necesario
gue tal opcién cuente con el consentimiento
expreso del empresario que, de nuevo por
escrito, debe autorizar la cesion de los dere-
chos del agente a un tercero. Este tercero se
colocar& en la misma posicion que ocupaba el
agente que se jubila y podra exigir, llegado el
caso, los mismos derechos que le hubiesen
correspondido al Agente que sustituye.
(Articulo 30.c de las Ley 12/1.992 sobre
Contrato de Agencia). Evidentemente, el
cedente de los citados derechos, no conserva
ninguno para si.

Por ultimo, indicaros que ante el fallecimiento de
un Agente Comercial en activo, sus herederos
estan legitimados para solicitar al empresario o
empresarios representados la pertinente indem-
nizacion por clientela a la que antes hemos
hecho referencia. Estamos ante un supuesto de
hecho que consideramos de interés para los
familiares de este colectivo, que en muchas
ocasiones son totalmente ajenos a esta posibili-
dad que le brinda la Ley.
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COLEGIO OFICIAL DE AGENTES COMERGIALES DE SEVILLA Y PROVINGIA
C/ Orfila n° 9 TIf. 902884032 - Fax 95 456 06 16 E-mail: sevilla@cgac.es

ES NECESARIO PARA INSCRIBIRSE EN ESTA ENTIDAD OFICIAL:
Tener cumplidos 18 afos de edad 6 estar emancipado por sus padres o tutores.
CERTIFICADO DE NACIMIENTO expedido por el Registro Civil o Fotocopia del Libro de Familia.

PRUEBA DE APTITUD. Es preceptivo realizar una prueba de aptitud, mediante examen, pudiéndose evitar si
en el interesado concurren algunas de las siguientes excepciones:

a) Haber ejercido durante mas de 3 afos profesion mercantil.

b) Poseer Titulo de Ensefianza media, superior 0 equivalente.

c Haber sido dependiente de comercio o empleado de Agente Comercial, al menos, por espacio
de 3 anos.

d) Ser funcionario del Estado, Provincia o Municipio.

v FOTOGRAFIAS. Dos, tamafio D.N.I.
v REFERENCIAS. Dos, firmadas por Agentes Comerciales o Casas de Comercio.

v CUOTA DE INSCRIPCION. 150.25. - (Ciento cincuenta € con veinticinco ctmos.)
Menores de 25 aiios. 120.20.- (Ciento veinte € con veinte ctmos.)

v CUOTA MENSUAL. 15.50.- (Quince € con cincuenta ctmos.)

ALTAS EN EL GOLEGIO PARA HIIOS DE AGENTES GOMERGIALES
Menores de 29 anos

incluso de abuelos a nietos, la Junta de Gobierno continia apoyando la inscripcion en el Colegio
para nuestros hijos con una importante reduccion econémica, tanto en lo que respecta a la cuota
de ingreso como a la cuota mensual durante el primer ano de colegiacion.

Siendo nuestra profesion de Agente Comercial una de las que mas se extiende de padres a hijos,

No queremos desaprovechar la oportunidad de brindar a todos nuestros compafieros, con los que cola-
boran sus hijos de una manera mas o menos directa en la Agencia Comercial, la posibilidad de que la
continuacion esté asegurada inscribiéndose en el Colegio, y dando forma legal a su futura actividad. A
continuacion, detallamos las cuantias de los derechos de ingreso que permanecen en vigor, aprobadas
en Junta de Gobierno de 26 de Marzo de 2000 para la inscripcion en el Colegio, donde podemos apre-
ciar las ventajas que se ofrecen para nuestros hijos:

v Cuota de Ingreso para nuevos colegiados: 150,25 €

) Hijos de colegiados menores de 25 anos: 96,50 euros (ahorro de 53,75 euros)

) Primeras 12 cuotas mensuales para hijos de colegiados 6 euros/mes (ahorro de 9 euros/mes)
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Federico Sanchez Jiménez

En esta ocasion les voy a facilitar un glosario con los términos
mas utilizados en el lenguaje de la informatica e Internet.

Este glosario nos ayudara a comprender el significado de aque-
llos conceptos/palabras/siglas que tantas veces hemos oido o
leido, pero que nunca sabemos realmente qué significan.

El glosario constara de dos partes. La primera parte aparece a
continuacion, y la segunda se publicara en la proxima revista.

Ancho de banda: Cantidad de bits que pueden viajar por un medio
fisico de transmision, de forma que mientras mayor sea el ancho
de banda mas rapido se obtendra la informacion.
ADSL: Son las siglas en inglés para “Linea de suscripcion digital
asimétrica”. Es una de las tecnologias que se usan para acceder
a Internet. Se desarrolla sobre la linea telefénica convencional.
Permite altas velocidades de acceso.
Antivirus: Programa cuya finalidad es prevenir los virus informati-
cos asi como desinfectar los ya existentes en un equipo.
Aplicacion: Software especializado en una actividad concreta,
como un procesador de texto, un navegador, o un traductor.

B
Bit: Unidad minima de almacenamiento de la informacion cuyo
valor puede ser 00 1.
Blog: Informacidn publicada en Internet. Con esta herramienta los
usuarios pueden elaborar un diario en la red.
Bps (Bits por segundo): Velocidad a la que se transmiten los bits.
Buscador: Sito web que esta disefiado para facilitar y encontrar
otros sitios 0 paginas Web.
Byte: Conjunto de 8 bit.

C
Cache: Copia que se mantiene en el ordenador de las paginas
web visitadas Ultimamente.
Chat: Sistema de comunicacion simultanea y en tiempo real entre
dos 0 mas personas a través de Internet.
Correo Electronico: Sistema de transmision de cartas a través de
la red. También se pueden enviar archivos de todo tipo.
Cortafuegos: Sistema de software o hardware cuya finalidad es
controlar y administrar el trafico que se realiza en una red deter-
minada.
Cracker: Persona que intenta introducirse en un sistema sin auto-
rizacion y con la intencion de realizar algin tipo de dafio.

D
Divx: Formato de compresion de video. Con este sistema se redu-
ce el tamafio del archivo de video sin sacrificar mucho la calidad
de la muestra original.
Download (descarga): Proceso por el cual una informacion es
transferida desde un servidor de Internet a un ordenador local.

E
Enlace (link): Sirve para saltar de una informacion a otra, o de una
pagina web a otra, mientras se navega por Internet.

Ethernet: Tipo de red de area local. Tiene ancho de banda de10
Mbps. Actualmente es un estandar de red.
Excel: Programa de hoja de célculo.

F
Favorito: Utilidad del navegador que guarda las direcciones de
Internet mas visitadas. De esta forma el acceso a las mismas es
mas rapido y comodo.
FTP: Protocolo de transferencia de archivos. Permite la conexion
y transferencia de archivos entre dos ordenadores.
Foro de discusion: Sistema de mensajes controlado por un mode-
rador en el cual los usuarios van dejando sus opiniones, pregun-
tas y respuestas sobre un tema propuesto previamente.

G
GPS: Sistema de localizacion geografica via satélite.
Gusano: Programa informatico que se autoduplica. Su finalidad es
la de dafar y ralentizar el equipo afectado.

H
Hacker: Persona con altos conocimientos sobre el funcionamien-
to de las redes que intenta poner en evidencia o advertir sobre
fallos de seguridad en cualquier sistema de red.

|
Internet: Red de caracter mundial formada por redes de ordena-
dores de mayor 0 menor proporcion.
IP Adress ( Direccion IP): Direccion numérica Unica que se asigna
a cada ordenador conectado a la red.
ISP: Proveedor de servicio de Internet. Se trata de la empresa que
provee el acceso. ( Telefonica, Ono, Ya, etc)

J
JPEG, JPG: Formato comprimido de grabacion de imagenes. Es el
sistema mas utilizado para difundir fotos o dibujos si queremos
que ocupen poco espacio. Si la compresion es muy alta, se pier-
de calidad de imagen.

K
Kilobit: Unidad de medida utilizada para medir la transmision de
datos. Un Kilobit equivale a 1024 bits.
Kilobytes: Unidad de medida. Un kilobyte equivale a 1024 bytes.

L
LAN: Red de Area Local. Son redes relativamente pequefias crea-
das en un entorno delimitado. Por ejemplo, la red de una oficina.

M
Messenger: Programa de Microsoft muy popular utilizado para
enviar y recibir mensajes en tiempo real. A diferencia de un Chat,
aqui tenemos una lista personal y cerrada de contactos.
Modem: Equipo utilizado para la transmision de datos. Utiliza un
sistema analdgico a través de la linea telefonica.
MP3: Formato de compresion de audio. Hoy en dia es una estan-
dar a la hora de transferir archivos de audio como por ejemplo
canciones. Cuanto mayor sea el grado de compresion, la muestra
de audio sonara mas pobre.

(continuard)
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SECCION 24 (Muebles y afines)

SECCTION DEL MUEBLE... I PARA QUE?

El pasado dia 20 de Noviembre, en la sede del Colegio de Agentes Comer-
ciales de Seuvilla, volvieron a reunirse dos o tres decenas de compareros del
sector convocados por la directiva de la Seccidn del Mueble. Desde hace
aproximadamente 8 afos un nimero similar de comparieros es el que viene
asistiendo a las convocatorias trimestrales de reunion de esta Seccion.

Esta fluctuante y estimo, escasa participacion, ya que raramente consegui-
mos reunirnos de manera mayoritaria, viene ocasionada por diversas
causas:

m El posible beneficio directo que emane del contenido de las convocato-
rias (la actualizacion de la base de datos de clientes es punto a tener en
cuenta).

m | 0s accidentes o circunstancias comerciales ocurridas a nuestros clien-
tes y en los que un nimero elevado de compafieros se ha visto afecta-
do (desgraciado accidente de Muebles Peralta, suspension de pagos de
Muebles Macarena, cierre de Supermercado del Mueble, etc.)

m Desgracias de compafieros caidos en accidentes de trafico (en estos
casos la solidaridad si ha funcionado con elemento aglutinador en algu-
nas convocatorias)

m Rachas de la economia en las que parece que la unidn profesional
puede servir para salir a flote.

m El conocimiento de que desde esta Seccidn del Mueble, parten los datos
para recibir la informacion e invitaciones para las Ferias de Valencia,
Madrid o Sevilla.

m Acontecimientos personales y puntuales que impiden asistir a las
reuniones de forma sistematica (enfermedades, viajes, atencion a repre-
sentadas, etc.)

Se podrian afiadir mas condicionantes que explicaran esa fluctuacion en los

asistentes a nuestras reuniones, y que en todo caso como digo hacen que
la asistencia siempre pueda ser considerada escasa. De los profesionales
que nos dedicamos a esta actividad somos conscientes de que no todos
estéan inscritos en el Colegio (evitarlo serfa una primera tarea), de los inscri-
tos, unos 125, sdlo la mitad se han adherido de manera efectiva a la
seccion, unos 60, y de estos raramente el 50% asisten a las reuniones.
Parece ser que sigue siendo elevado el porcentaje de comparieros que se
siguen preguntando: - ¢la seccion del mueble, para qué? .

En la recién creada “Coordinadora Nacional de las Secciones del Mueble de
los Colegios de Agentes Comerciales de Espaiia”, cuyos Estatutos se estan
redactando actualmente, se proponen los siguientes fines:

a) Promocionar la asistencia de los Agentes Comerciales a las ferias
comerciales de mobiliario y decoracion que se celebren en todo el
mundo, asi como de los clientes del sector del mueble.

b) Coordinar y tratar la problematica profesional y comercial de los Agentes
Comerciales integrados en las secciones de sus respectivos Colegios.

¢) Recopilar, tratar e intercambiar la informacion profesional y comercial de
interés entre las distintas secciones provinciales. Etc.

Si has leido hasta estas lineas y eres compafiero de la seccion, te debo una
copa. Recuérdamelo. Si no es asi quizas pierda el tiempo tratando de expli-
car el interés de nuestra causa a quien realmente no quiere oir; creo que
las ventajas, el interés, incluso la posibilidad de seguir aprendiendo de los
demas a muchos nos viene bien, nos hace sentir verdaderos profesionales.
Ademés es Gratis, jincluso te invita a una copa el Presidentej

EL PRESIDENTE DE LA SECCION 24
José Juan Garcia-Baquero Sanchez

En las fotografias, el Presidente de la Seccion,
José Juan Garcia-Baquero, junto a

Antonio Martin Inchausti, Antonio Sanchez Cordero,
Walter Méndez, Francisco Romero Martinez y

Juan Alberto Caballero
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Reunion de trabajo de los miembros de la Seccion 24 (muebles y
afines), el pasado mes de octubre en la sede del Colegio
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Caminar por la historia,... otra pasion

N o , Constantinopla, Estambul, tres

Blzancu)nombres para definir a una ciudad

que fue capital de los Imperios

Romano y Otomano. Es por tanto una ciudad que aln pertene-
ciendo al pasado, conserva en el presente todo su esplendor.

Comparando a la ciudad de Estambul con una persona, se diria
gue es un anciano, que ha pasado su juventud y su madurez,
y a pesar de todo, su rostro aun conserva amablemente la
sonrisa de alguien que ha sobrevivido a su propia vida.
Estambul tiene un sabor exdtico. Una mezcla de chaqueta y
corbata y "shador”. Es el faro de Oriente, un escenario para
mirar y amar. Impresionante, el mar de Marmara refleja el colo-
rido y la majestuosidad de la vieja Constantinopla, una pasion
cercana.

Al pisar tierra en el aeropuerto de Atatlirk, la primera impresion
no resulta chocante. Por alli van y vienen entremezcladas,
mujeres cubiertas de los pies a la cabeza con tdnicas y shador
con otras, con elegantes trajes a la moda o con unos vagueros
y una sencilla camisa. Hombres de tez morena ataviados con
chilaba y babuchas con otros embutidos en trajes de corte
europeo anticuados y ejecutivos de aspecto impecable, toca-
dos con corbatas llamativas, maletines de marca en su mano
derecha y teléfonos moviles, en la izquierda.

Es dificil mision explicar una realidad inefable y colosal como
ésta. La llamada Nueva Roma ha sido a lo largo de los siglos
capital de un imperio cristiano y de otro musulman, lo que justi-
fica que no presente una sefia de identidad uniforme. Es al
mismo tiempo una urbe occidental y oriental, europea y asiati-
ca, asomada al estrecho del Bosforo que comunica, a su vez,
el Mar Negro y el mar de Marmara.

Esta configuracion explica que Estambul acoja un ingente
nimero de monumentos, palacios, mezquitas, antiguas igle-
sias... de distintas épocas y estilos que le dan una impronta, un
empaque Unico. “Tierra es, pues, Constantinopla la de la armo-
nia mas perfecta, redonda y ondulante ante la vida y penetra-
da de fulgores infinitos”, escribid Ali Bey el Abasi un catalan del
siglo XIX llamado Alfonso Badia, que tras recorrer el mundo
arabigo acabd convirtiéndose al islamismo.

La pluralidad de su patrimonio histdrico-artistico la convierte en
un puzzle perfecto. Las piezas —sus monumentos, edificios, ...
de gustos muy diversos- se ensamblan perfectamente, todos
ellos configuran una ciudad heterogénea fascinante y seducto-
ra.

Estambul, ciudad singular donde Oriente encuentra a Occiden-
te, convirtiéndola en el punto de encuentro entre ambas cultu-

ESTAMBUL

Por

José Manuel Pozo Indiano
Colegiado n°® 14.582

ras.
Y hasta me atreveria a decir, que fue creada para recreo perpe-
tuo de nuestra vista, fascinando siglo tras siglo a cuantos la
visitan, como me ocurrié a mi, que tan embelesado quedé que
no he podido evitar relatar mi propia experiencia.

Para mi, Estambul es como el decorado de un teatro que
requiere de una iluminacion y una perspectiva adecuada, pero
con la diferencia de que ella la tiene de forma natural.

Sus alminares, que apuntan al cielo como flechas vibrantes,
impulsados se diria por el genio y la fe de su artifice, adquie-
ren al atardecer una dimension casi onirica. El sol que lo incen-
dia confiere al paisaje una grandeza Unica, envolviendo a la
ciudad con un vaho de realidad.

Vivi momentos inolvidables, como la “llamada al rezo”, que me
invitaba a pasar a la Mezquita azul, que es el simbolo moder-
no y uno de los mas encomiables ejemplos de la arquitectura
Otomana, tnica en el mundo con seis minaretes donde se hace
dificil describir la excelente policromia de sus vidrieras.

Los sultanes la emplearon para las declaraciones religiosas de
mayor importancia. Aqui comenzaba la peregrinacion a la
Meca.

Es la Unica que tiene 6 minaretes y contiene 260 ventanas con
vidrieras policromadas, su ctpula central tiene una altura de
43 my 23,5 m de didmetro.

Dice la leyenda que antes de que el sultan partiera para la
Meca, llamé a su arquitecto y le ordend que hiciera los mina-
retes de oro. Para el maestro y seguin sus calculos, esta orden
era imposible de ejecutar, pero haciendo uso del sentido de las
palabras oro y seis (en turco Altin y Alti) construyd los seis
minaretes.

También pude admirar la famosa Santa Soffa, extasiado ante
una de las grandes maravillas del mundo, decidi profundizar un
poco en su pasado. Cuentan que cuando el emperador roma-
no Constantino mand6 poner en su labaro la Cruz de Cristo y
publicd el Edicto de Milan (313 de nuestra era) algo muy
profundo cambid en la civilizacidn de Occidente. El Imperio que
invadido por los béarbaros moria con sus dioses, iba a resucitar
cristianizado en la nueva Roma de Oriente: Constantinopla.

En la antigua Bizancio de origen griego, orilla occidental del
Bosforo (ese Gibraltar de oriente que separa la Europa greco-
romana del continente asiatico), se levanta la monumental y
actual Santa Soffa, en honor de la Sabiduria Divina. Edificada
por el emperador Justiniano, sobre las ruinas de una iglesia
primitiva, fue inaugurada en el afo 537. Su basilica se consi-
dera como una obra maestra del nuevo arte bizantino.

Desde el principio fue considerada prototipo de un nuevo esti-
lo, dentro de lo bizantino, y ejercid una gran influencia en la
posterior arquitectura y ornamentacion de Oriente y Occidente.
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Los arquitectos de Santa Sofia, Artemio de Tralles e Isidoro de
Mileto fueron los creadores de esta magnificencia. Es impre-
sionante la cupula de ladrillos ligeros -construida en Rodas-
instalada sobre pechinas triangulares y la decoracion de los
capiteles, arcos y muros con mosaicos y pinturas que dan al
interior una sensacion de encajes, valorados aun mas, por la
magnifica iluminacion que proyectan sobre la béveda las
cuarenta ventanas que rodean la base de la cupula. Me
comentaron, que en su construccion intervinieron mas de diez
mil artesanos y que su planta es rectangular, con una superfi-
cie de 94 x 72 m. La altura de la cUpula es de 55 my 31 m de
diametro.

Son admirables los mosaicos que representan figuras huma-
nas, como el de la
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mientos de sus gentes: la inexpresividad de sus caras, siluetas
con gabanes raidos que surgen y se pierden en las brumas,
rostros sin afeitar, miradas corsarias, cigarrillos extintos en la
comisura de los labios, rasgos duros, cejas tenebrosas, el
sempiterno bigote en todos los hombres y en general, toda la
viveza de ademanes y gestos, muy caracteristico de estos
pueblos.
Después de haberme confundido en este gran trasiego huma-
no, busqué la orientacion adecuada y lentamente regresé al
Hotel.
Al siguiente dia, fui de compras al tipico Gran Bazar, donde
sintonicé rapido con el “regateo”, todo un arte que llevan a
cabo sus enérgicos y perseverantes vendedores. Me dieron la
bienvenida en una

Virgen y el Nifio
sobre el timpano
de la puerta princi-
pal, uno de los
pocos salvados de
la accion destruc-
tora de la herejia
iconoclasta  del
siglo VIII.

Después de diez
siglos de resistir
asedios de uno y
otro lado  del
Bosforo, Constan-
tinopla fue ocupa-
da por los turco-
islamicos,  que
vencieron la resis-
tencia de Ultimo
emperador cristiano-romano de Oriente, Constantino XIllI,
muerto al frente de sus tropas en la defensa de la ciudad en el
ano 1453. Entonces Santa Sofia se convierte en mezquita y el
arquitecto turco Sinan levanta en torno a la basilica esos cuatro
minaretes que en la actualidad rodean su noble estructura cris-
tiano-bizantina.

Tras un pequefio descanso me dirigi apresuradamente al pala-
cio Topkapi, que significa “puerta del cafidn”, del que tanto
habia oido hablar. Cuando llegué, lo primero que hice fue entrar
en un magnifico Museo, donde cadenciosamente fui recrean-
dome al contemplar las delicadas piezas de orfebreria y los no
menos delicados trabajos de joyeria, entre los que cabe desta-
car necesariamente el “Diamante del Cucharero”, con sus 86
quilates, maravillosamente exornado por 49 brillantes, y al que
no le faltan ni pretendientes ni historia.

Terminé la visita y me dirigi a un Restaurante del mismo Pala-
cio, donde pude degustar la sabrosa comida turca.

Tras la sobremesa, decidi dar un paseo y me dejé llevar por un
sinfin de calles hasta desembocar en el concurrido “Puente de
Galata”, desde el que pude observar todos los detalles y movi-

de sus tiendas invi-
tandome al tradi-
cional té, constitu-
yendo ese el punto
de partida para
empezar las
compras en este
impresionante
recinto, que posee
una variadisima
gama de objetos.
El Gran Bazar es el
reino de lo posible
y lo imposible, y en
él, todo tiene cabi-
da.
Constantinopla...
Su historia, arte,
exotismo,  color,
visto desde el abigarrado mundo del ya referido Gran Bazar a
la serenidad de la mezquita Azul, desde la magnificencia de
Topkapi a la danza del vientre en una apasionante noche de
ensueno.

Al final queda la historia, la memoria, mi memoria, mi pasion,...
la vida.

Pasar por la vida sin pasion es, cuasi como no haber vivido, la
vida sin pasion no sabe a vida.

Y por ultimo lo inevitable. El regreso.

Atras quedaban unos dias bellisimos que hacian dolorosa la
marcha. Atras, la imagen imborrable de aquellos minaretes al
atardecer, asomandose sobre la ciudad; el aroma del té trans-
portado por la dulce brisa; el paseo en barco por el Bdsforo, el
Palacio de Dolmabahce, donde todos los relojes marcan la hora
en que murid Atatiirk. Y atras quedaba el acertadamente llama-
do “cuerno de oro”, parte del Estrecho que parece de referido
metal al ser bafado por los agonizantes rayos del sol del atar-
decer.

Estambul. Se siente aun desde la distancia. No hay mas que
cerrar los ojos del cuerpo y abrir los del alma.
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El futuro de la profesion

n estas mismas paginas se puede leer en otro
Earticulo, alusiones al momento que atravesé

la profesion en los afos 70.
Eran tiempos de cambio y de poner en valor al
Agente Comercial como auténtico promotor de la
realidad econdmica que se nos avecinaba. Y bien
que los jovenes de la época fueron capaces de dar
un impulso por ser “personas de su tiempo”, y por
el empuje natural de la juventud.

Tal vez haya paralelismos entre esa época y la
actual.

“Nuevas tecnologias”, “globalizacion”, “formacion
continua”, son términos y expresiones al uso que
influyen decisivamente en cualquier actividad en
estos tiempos, y la nuestra no es una excepcion.
Por supuesto que las nuevas tecnologias influyen
en la actividad comercial. Los agentes con mas
experiencia se han ido adaptando poco a poco a
cosas tan rutinarias como pasar del fax al correo
electrénico, hacer trdmites bancarios por Inter-
net... Pero son los mas jovenes los que no sélo se
adaptan sino que tratan de sacar el maximo parti-
do a esas nuevas herramientas de trabajo, las
usan, forman parte de su vida laboral cotidiana y
eso contribuye también a mejorar la imagen del
Agente Comercial.

Por otra parte, la globalizacién nos debe alertar
porque supone que profesionales de fuera de
nuestras fronteras llegaran a nuestro mercado,
aumentando la competencia pero también crean-
do oportunidades de crecimiento y de negocio, por
la posibilidad de captar representadas extranje-
ras. Obviar esta circunstancia es negar por donde
pasa el futuro de la venta.

En cuanto a la formacion continua, todos sabemos
que es anhelo del Colegio de Agentes Comercia-
les de la Provincia de Sevilla vincular nuestra acti-
vidad profesional a los estudios universitarios,
pero hasta tanto eso no se consiga, tenemos la
obligacion de seguir el camino que nos muestran
estos jovenes compaineros preocupados por
alcanzar un nivel de formacion que les ayude en
su labor profesional.

Como en todos los ambitos de la vida, el futuro es
de los jovenes. Afortunadamente el nimero de
companeros de entre 22 y 30 afios que llegan
hasta la calle Orfila para colegiarse es cada vez
mayor, conscientes de la importancia de pertene-
cer a un grupo que defienda sus derechos y les
cree sus obligaciones. Y lo que es mejor, animan
a vendedores que estan fuera a que lleguen hasta
nosotros y se colegien. Este es el futuro de la
profesion.
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En esta centro $8 Imparten accionas de Formocion para el
Empleo subvencionodas por & Senviclo Andoluz de Empleo
de la Junta de Andalucia y cofinanciadas por 1a Unidn Europea
a trovés del Fondo Soclal Europeo
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NOTA DE LA ASESORTA FISCAL
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A unque todavia guede un poco lgjano en el tiempo, desde la Asesoriadel Cole-
gio no queremos dejar pasar la ocasion para recordar |os plazos de presenta
cion del modelo 347 (OPERACIONES SUPERIORES A 3000€). y que todos los
anos supone No pocas sanciones a los compareros que olvidan o desconocen la
obligacion de presentarlaen el mesde MARZO de cada gjercicio. De manera que
s alo largo del 2006 tuvo operacion u operaciones que sumadas, con un mismo
proveedor (gasolinera, telefonica, compra del vehiculo, etc.) superan los 3000 €
debe cumplimentar dicho impreso 347 entre el 1y el 30 de Marzo de 2007. Ojo,
las Comisiones no son susceptibles de ser declaradas, solo las compras (gastos) y
s procede, las ventas,

Para esta, o cualquier otra duda sobre su fiscalidad no dude en ponerse en contac-
to con esta Asesoria. Trataremos de ayudarle.

REEEATE

EI descanso del Via Jante comermal

Presidente dela Asociacidn Nicolds Fontanillas de agentes comerciales jubilados

T FAS muchos afos viajando por las distingas lo-
calidades de Andalucia y Espaiia, levanrindose
al alba para regresar a Sevilla después del horario de
comercio, tras haber visitado quién sabe cudntos es-
tablecimicnmos, ¢ haber permoctado en un hotel o
pensidn, los 176 socios de la Asociacidon Micolds Fon-
tanilla ya no viajan por negocio, sino por placer. Es
una dec las actvidades, enmre otras culturales y de
orie, que leva a cabo csta asociacidn de agentes co-
merciales jubilados, que ha recibido 1a medalla del
Comscjo Andaluz de Agentes Comerciales, a propues-
ta del de Sevilla. Es la primera vez que un colectiva, v
no una persona individual, se lleva esta distncidn,
con motive del X aniversario desde su fundacidn. En
cualquicr caso, una de
sus caras visibles cs la |
de su presidente, Anto- ANTONIO PUECH
nioTucch, unsevillane | 014
de 71 afios, casado v 1 COMERT
con tres hijos, que due-
rante toda su vida fue
agente comercial, enel
soctor de la clecrricidad v la iluminacidn. [Define su
antigua profesidn como “dura, porque nocenka hora®,
ysiempre 8 expensas del trato que pudieran recibir de
los posibles clientes, aunque por lo general, asegura,
“era bueno, i bien habla de wndo®. Lo que s han esta-
do siempre, afirma, &5 protegidos, porgue el colegin,

que engloba a casi 3.500 agentes de Sevilla, “existe
desde hace B0 afios™. Asl que lo primers que aconssia
a los agentes es “que se eoleglen”.

Aparecido en el Diario de Sevilla, el 4 de octubre de 2006 “Vivir en Sevilla”
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ENTREGA DE LA MEDALLA DE ORO DEL CONSEJO ANDALUZ DE COLEGIOS DE
AGENTES COMERCIALESA LA ASOCIACION DE JUBILADOS DEL COLEGIO DE
SEVILLA “NICOLAS FONTANILLAS’ EN EL X ANIVERSARIO DE SU FUNDACION

En un sencillo y entrafiable acto, el Presidente del Consejo
Andaluz, D. Manuel Dianez hizo entrega de la merecida
medalla que viene a reconocer lalabor tan encomiable que
viene desarrollando dicho “Club”, desde y para los Agen-
tes Comerciales que ya no se encuentran en activo, ocupan-
dose por sus necesidades y ofreciéndoles alternativas a su
tiempo libre.

Reproducimos las palabras del Presidente del Consejo que
en dicho acto dirigio a nuestros mayores:

“Antes de comenzar este acto, quiero agradecer en nombre
del Colegio de Sevillaalos Colegios hermanos de Andal u-
cia su presencia en la entrega de la medalla concedida por
el Consgjo Andaluz a nuestro colectivo de mayores.
Gracias por acompariarnos en este emotivo y feliz aconte-
cimiento.

Sin duda uno de los mayores aciertos conseguidos en esta
ultima etapa por la colegiacion, hasido la creacion y pues-
ta en marcha de la Asociacion de Agentes Comerciales
Jubilados “Nicolés Fontanillas’.

Cuando € anterior Presidente, D. Antonio Diaz Curado,
vislumbra a la vista de las actas la idea de fundar una
asociacion para nuestros mayores, desde ese mismo instan-
te encontrd todo el apoyo de su Junta de Gobierno para su
creacion. En Marzo de 1996 la Consgjeria de Gobernacion

de la Junta de Andalucia aprueba los Estatutos de esta
Asociacion, y comienza a caminar hasta llegar a lo que
afortunadamente es este momento. Estos Estatutos serviran
posteriormente de modelo para futuras asociaciones de
otros Colegios. En nombre del de Sevilla quiero agradecer
a todos aquellos comparieros jubilados su entrega para
hacer andar este proyecto y especialmente a aquellos que
en el dia de hoy no pueden acompafiarnos; nuestro mas
sincero reconocimiento.

En la Asamblea General de fecha 20 de Mayo de 2005, a
peticion de los comparieros asistentes y actuando de porta-
voz €l Sr. Pérez Morén, seinstaalamesa solicitar lameda-
lla del Consgjo Andaluz para dicha asociacion. Este
mandato |o trasladamos gustosamente a Pleno del Conse-
jo Andaluz y en la ciudad de Sevilla, el 19 de Mayo de
2006 por acuerdo tomado por unanimidad, €l Pleno tuvo a
bien conceder |areferida medallaalaAsociacion de Agen-
tes Comercialesjubilados “Nicolés Fontanillas” conmemo-
randose los diez afios de su fundacién. Enhorabuena.

Como Presidente del Consgjo Andaluz y por mandato de
este, tengo el honor de imponer esta medalla a los 156
componentes de este colectivo en la figura de su Presiden-
te Sr. Puech, lo hago en nombre de mis compafieros del
Consglo Andaluz.

En Sevillaa 29 de septiembre de 2006

El Presidente del Colegio, D. Manuel Dianez y distintos miembros de la Junta de Gobierno de la Asociacion en un momento del acto.
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Palabras de D. Antonio Puech, Presiden-
te de la Asociacion de Jubilados:

... Sr. Presidente y miembros del Consejo Andaluz; Sefior
Presidente, Presidente de Honor y demas componentes del
Colegio de Sevilla. Sefiores todosy compafieros:

Como Presidente de esta Asociacion, me sdatisface y
agradezco la atencién que han tenido ustedes de
concederle la medalla al mérito colegia a nuestro Club
“Nicolés Fontanillas’.

Quisiera también expresarles nuestro agradecimiento, en
nombre de los restantes miembros de la Asociacion y en
el mio propio, al personal del Colegio por su siempre
amable y eficaz colaboracion en nuestras labores
cotidianas. Es motivo de satisfaccion personal exponer
que mi integracion con €l Club, lo hasido desde suinicio,

hace diez afios, habiendo €ercido como voca de su
primera Junta Directivay posteriormente como Secretario
y Presidente.

Asimismo también deseo resaltar la entusiasta labor que
hicieron en su momento, como fundadores, los Sefiores
Lissen Rosales y Don Miguel Angel Lechuga (g.e.p.d.),
asi como la inestimable de Don Juan Guerrero quien nos
acompafia en estos momentos. Por Ultimo debo exponer
que la idea de la creacion de este Club, partié de nuestro
Presidente de Honor, Sr. Diaz Curado, cumpliéndose en
esta fecha el décimo aniversario de su fundacion.

Sin més, y reiterdndome en lo anteriormente expuesto,
deseo a todos una feliz culminacion de este entrafiable
acto.

Gracias atodos.

El Sr. Don Manuel José Dianez en la presentacion del acto dela
entrega de la medalla a Club Nicolas Fontanillas.
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El Presidente del Colegio de Mdaga Don Antonio Arroyo hace
entrega de una placaal Sr. Vicepresidente del Club.
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Club Nicolas Fontanillas 50 .

MANTENIENDO EL RITMO

Conferencia sobre “Futuros Centros Sociosanitarios en Andalucia”
Conferenciante: Sr. Ataide. Presiden laMesa: Srs. Puech Pérez, Negrillo Stengl, Becerril Bautistay Blanco
Calas.

la Ultima Revista del pasado mes de agosto, hemos realizado varios actos,
ero cabe destacar el méas importante que ha supuesto un hito en la Histo-
|a, tanto del Colegio como del Club Nicolas Fontanillas y ha sido la

concesion de laMedalla a Mérito Colegia por primera vez a una Asociacion.

Se celebré en Hotel Nuevo Lar, €l dia 29 de septiembre, con la asistencia de todos |os miembros de la
Junta Directiva del Colegio, asi como Presidentes de los Colegios de Méaga, Cédiz y Almeria. Por cier-
to el de Médaga nos hizo entrega de una dedicatoria reflejada en una placa. Fue un acto muy entrafiable
del que todos |os asistentes guardamos un buen recuerdo.
Con fecha 27 de octubre se ha realizado una interesante conferencia por D. Manuel Ataide Pasca, Secre-
tario General de FOAM, sobre las Futuras Residencias Sociosanitarias de Andalucia, siendo de resaltar
gue es un tema muy importante, sobre todo para |las personas mayores, Como nosotros.
También queremos dejar constancia de nuestro agradecimiento a la anterior Junta Directiva del Colegio,
Presidida por D. José Manuel Didnez por sus atenciones y preocupacion que siempre han tenido para
nuestraAsociacion y resaltamos que, la nueva Junta que Preside actualmente Don Francisco Pérez Morén
también esta demostrando su maximo interés por colaborar en todo momento con e Club para cuantas
peticiones les hemos efectuado.
Tenemos también que comunicar que nos vamos a ubicar, de inmediato, en el magnifico salon que erala
Biblioteca, dentro de la Sede Social del Colegio, en la 22 planta, donde dispondremos de mas amplitud,
tanto para desarrollar nuestra labor como para atender a los socios.
Entre los proximos actos aredlizar, destacar el dia 10 de noviembre unavisitaaHuelvay el 15 del mismo
mes, otra a Capitania General y Museo Militar, las cuales cuando se reciba este Revista, esperamos ya se
habran celebrado.
Ademas tenemos pendientes en fechas aln sin determinar, una Mesa Redonday un Pregén de Navidad a
cargo de Don Manuel Melado y la actuacién de Paquita Gémez.

LA JUNTA DIRECTIVA
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